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航空发动机是国之重器，是国家科技实力和创新

能力的重要体现，被誉为现代工业“皇冠上的明珠”。

前两天，在株洲召开的 AES100 发动机研制工

作总结会上，AES100 发动机获颁生产许可证并签

订销售合同。

这款由中国航发湖南动力机械研究所与中国

航发南方工业有限公司自主研制、生产的发动机，

是我国第一型自主创新研制、具有完全自主知识产

权和国际竞争力的先进民用涡轴发动机，也是株洲

航空航天产业的里程碑。

会上，中国航发专职型号总师、AES100发动机总

设计师李概奇表示，AES100发动机获颁生产许可证，

标志着我国已具备自主研制和批量生产先进民用涡

轴发动机的能力，形成了完整的民用涡轴发动机供应

链和产业链，对AES100发动机市场规模化应用，服务

低空经济、支持通航产业发展具有重要意义。

今天，让我们看看，AES100发动机背后的故事。

8年时间召开300余次例会

长期以来，国内民用直升机配装的涡轴发动机

主要依赖国外进口，争取用最短的时间自主研制出

一款具有国际竞争力的先进民用涡轴发动机，为我

国民用直升机装上更加强劲的“中国心”，成为刻不

容缓的需求。

航空发动机研制是复杂的系统工程，自主研制

一型全新航空发动机，一般需要十余年甚至更长时

间。AES100 发动机要在十年内按照国际通行适航

标准通过具有世界级难度水平的考试，拿到中国民

用航空局颁发的型号合格证，当时，很多业内人士

认为，这几乎是一个不可能按时完成的艰难任务。

李概奇和研制团队接过任务后，陷入沉思。

要确保 AES100 发动机的市场生命力和竞争

力，就必须探索我国民用发动机自主创新快速发展

的新路子，实现与世界顶尖发动机公司同台竞技。

李概奇和研制团队借鉴已有发动机成熟经验，

深入研究民用航空发动机研制规律，结合国情提出

了“自主设计、自主配套、自主适航”的 AES100发动

机研发模式和“低油耗、长寿命、高安全性”的研制

技术路线，从立项开始倒排计划，重要节点精确到

月，工作责任落实到人；坚持每周六召开例会，梳理

工作思路，总结经验教训，排查风险隐患，研究解决

问题，8 年时间，研发团队召开 300 余次例会，为型

号研制顺利推进夯实了基础。

整机包容试验“一次成功”

为了对标国际一流水平并满足适航审定要求，

李概奇和研制团队打破国外封锁和技术垄断，针对

200 余项关键技术，自主创新开展技术攻关，提前

消除“卡脖子”的技术难题和隐患。

其中，整机包容试验在我国涡轴发动机工程研制中

尚属首次，也是AES100发动机上千项适航试验中难度

最大、风险最高、代价最贵的整机适航试验。2018年开始

方案研究，从材料级、零件级、部件级、模拟整机级到整

机级试验，涉及10个技术领域、36项风险项，研制团队

创新提出并建立“风险树”，全程历经五年有序攻关。

李概奇说，整机包容试验采用切断动力涡轮传

动轴的方式，使每分钟高达数万转运行的涡轮工作

叶片断裂飞脱，就像“在发动机里扔了一枚炸弹”，

在叶片飞脱后的 15 秒时间内，涡轮机匣不能被击

穿，不能出现不可控火情，安装系统不能失效。一旦

试验失败，不仅严重影响研制进度，还有可能造成

发动机和车台损毁、人员伤害等灾难性后果，研制

团队面临着型号“生死存亡”的巨大压力。

2023年 9月 10日试验当天，试验现场内外参研

人员经历了惊心动魄的 15 秒，真正体会到了度秒

如年的滋味。15 秒后发动机正常停车，试验顺利完

成，创造了我国涡轴发动机重大高风险试验“一次

成功”的新纪录，极大地增强了研制团队的信心。

寒来暑往、春去冬来，李概奇和研制团队的工作

与生活，也由发动机研制节点串联着。为在安全领域

追求极致，他们协力完成了整机结冰、逼喘、3000小

时首翻期、燃油结冰等高难度适航试验，填补了我国

涡轴发动机适航符合性验证技术研究的诸多空白，

发动机综合性能达到当代国际先进水平。

李概奇像守护孩子一样守护着发动机，他 90%

以上的时间都在科研现场。在 2024年 5月适航审查

冲刺阶段，他靠滴眼药水坚持审阅上千份适航符合

性文件，确保了适航工作提前完成。

2024 年 8 月，AES100 发动机获颁中国民用航

空局型号合格证。他们终将不可能，变为了现实。

AES100 发动机的成功研制，不仅带动了相关

学科和产业发展，建立了民用涡轴发动机自主研发

体系，更锤炼了一支脚踏实地、技术精湛的人才队

伍，让株洲的航空航天产业更值得期待。

“科创少年·逐梦蓝天”
科普活动走进校园

株洲日报讯（全媒体记者/陈驰 吴一帆） 6 月 5 日，天元区

科技活动周之“科创少年·逐梦蓝天”活动，在株洲市二中附属小

学举行，该校 1100余名师生参与，近距离感受我市无人机领域新

成果，并进行科普展示及互动体验。

近年来，随着飞控、导航、通信等技术的不断突破，无人机在

生产生活中的应用变得愈发常见。不管是航拍、巡检、测绘，还是

救援、运输、通讯等，都能看到无人机的身影。

现场，由湖南斯凯航空科技股份有限公司，为孩子们带了无

人机挂旗、吊运、冷焰火表演，并安排科普工作人员指导学生代

表操作足球无人机，趣味的现场互动，也收获了孩子们的尖叫与

掌声。

“老师，冷焰火的原理是什么？”“老师，为什么推荐我们先学

习操控足球无人机？”在展示互动环节，孩子们纷纷提出自己的

疑问。

斯凯航空科普负责人刘鑫介绍，冷焰火是采用燃点较低的

金属粉末，经过一定比例加工而成的冷光无烟焰火，冷焰火燃点

低，安全性强，亮度高、烟雾小、环保无污染，对人体无伤害，可以

有效替代烟花爆竹。而足球无人机，周身结构可以有效保护无人

机，对于新手来说，不担心“易碎”的问题。

市二中附小校长彭小英介绍，该校科学学科在市科技部门

的引领下，蓬勃发展，学校开设了机器人、编程、3D 打印等特色

课程，成立了科技社团，近两年组织科普活动 15 场，涉及北斗导

航、农业科技、声音奥秘、食品安全等多个领域，累计参加活动学

生达 4万余人次，极大地激发了孩子们的科研兴趣。

攸县开展中小企业
数字化转型专题培训

株洲日报讯（全媒体记者/陈驰 通讯
员/卜西敏） 近日，在全市科技活动周期

间，攸县科工信局组织专题培训，特邀工业

和信息化部人工智能应用高级工程师、湖

南省中小企业服务中心特聘人工智能专家

吴洛平等，就数字化转型相关知识与案例

为园区企业授课。

授课过程中，吴洛平以《人工智能赋

能企业发展——数字赋能 智创未来》为

题，深入讲解人工智能在工业领域的前

沿应用场景及未来趋势，详细剖析企业

借助 AI 实现生产流程优化、管理效率提

升、创新能力增强的具体路径，并通过列

举一系列生动案例，展现数字化转型在

降本增效上的显著成效，为企业数字化

转型提供了有效借鉴。与会人员纷纷表

示，通过此次培训，对 AI 工具有了更深

入的了解，对如何将 AI 技术应用到实际

工作中也有了更清晰的认识和思路。

企业代表湘天华油茶公司负责人张

月宇感慨，通过这一次培训，他们受到了很

大的启发。他们的油茶产线，正准备实施数

字化转型升级，特别是智慧油茶管理系统

版块，已经率先启动了，目前准备在基地本

地化部署Deepseek，以实现降本增效。

此次培训中，株洲地博光电材料有

限公司作为数字化转型成功企业，也在

会上作了转型经验分享。攸县科工信局

相关负责人表示，专家指导与经验分享，

进一步加大对企业数字化转型的指导和

帮扶力度，帮助企业掌握最新的数字化

工具和技术。

炎陵县举行
“科普进社区”活动

株洲日报讯（全媒体记者/陈驰 通讯员/卜西敏）
近日 ，炎陵县科协在红军标语博物馆开展“科普

进社区”活动，通过科学家事迹宣讲，向公众普及

科学知识，营造尊重科学、崇尚创新的社会氛围。

该县科协相关负责人表示，本次活动吸引上千

名社区群众参与，重点宣传了炎陵籍著名地质学家

金庆民的先进事迹。作为我国首位深入南极腹地考

察的女科学家，她勇攀高峰、献身科研的精神，值得

株洲科技工作者们缅怀与学习。

活 动 现 场 ，工 作 人 员 通 过 展 板 展 示 、发 放 手

册、故事宣讲等形式 ，生动展现了金庆民扎根科

研一线、矢志报国的感人事迹 ，激励广大群众特

别是青少年学习科学家精神，树立科技报国的远

大志向。

活动现场还发放了食品安全、老年保健、青少年

心理健康等科普手册近千份。

AES100发动机的身后
有一群敢摘“明珠”的人

科普工作人员正为孩子们答疑解惑。 记者/陈驰 摄
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莫让求美之路
变危途

当 58 岁大叔为降三高躺上抽脂床，当万

元眼袋手术换不来自信微笑，株洲医美热浪

折射出深层次社会焦虑。监管大海捞针的困

境，实则是消费者“朋友介绍就敢动刀”的认

知缺失。

姜任武主任的警示值得全行业聆听：商

业化概念炒作的尽头，必须是生命安全这条

不可逾越的红线！“悦己”的初心本无错，但若

失去健康，“美丽投资”终将血本无归。

记 住 ，查 证 签 约 再 躺 下 ，你 的 脸 面 比

天大。

株洲“颜值经济”藏暗礁 如何守护你的美？
株洲日报全媒体记者/董介 通讯员/余波 邓屹杉 谭盼盼

在株洲，医美消费正以惊人的速度突破年龄

与性别的边界，勾勒出一幅复杂而多元的消费图

景。34岁的曾女士早年花费万元做祛眼袋手术，却

因恢复期长、效果未达预期留下遗憾，如今她转向

几十元一次的“随做随走”冰点脱毛，轻医美成为

新选择；38 岁的刘女士每月在芦淞区某医院进行

600元一次的黄金超光子嫩肤，“毛孔缩小、白皙光

滑”的效果让她觉得比护肤品更见效；谭女士 25岁

起接触医美，尝试过瘦脸针、水光针等，在瘦腿针

效果不佳后，更倾向于“不动刀”的保守型消费。

50岁的玲姐是资深求美者，9年间，她从激光祛

斑后“脸肿如猪头”的尴尬，到每年投入万元做中胚

层疗法、屏障修复等项目，消费逻辑从“解决缺陷”

转向“取悦自我”，她坚定地说：“这钱花得值！”

男性群体的审美觉醒同样不容忽视。31 岁的

平先生大方地展示着 6000元/6次的光子嫩肤半年

卡，而记者暗访中发现的 58 岁男子预约腹部抽脂

的案例，更是打破了传统观念中男性对美的禁忌。

从“护肤羞耻”到“颜值投资”，男性审美观念的转

变，不仅拓宽了医美市场的边界，更预示着一个全

新的消费时代的到来。

湖南省直中医医院美容整形科的数据为这幅

消费图景提供了科学注解：科室成立两年多接诊超

4000 人次，女性占比 95%，25-35 岁群体占 60%，双

眼皮、祛眼袋、抽脂、隆胸等成为热门项目；男性则

以祛眼袋、植发为主，“抗初老”需求日益显著。这些

数据背后，是不同性别、年龄段消费者对美的差异

化需求，也反映出医美市场细分领域的蓬勃发展。

与此同时，株洲备案医美机构数量从 2020 年

的 34家增长到 2024年的 51家。当“变美”从单纯的

医疗需求转化为一种普遍性的生活方式，商业化

浪潮裹挟着消费主义观念，正在重塑大众的审美

标准和消费认知。

繁荣背后，株洲医美市场暗流涌动。翻

开株洲 12345市长热线的投诉记录，案例触

目惊心。熊女士花费 1.2 万元进行两次线

雕，换来的却是面部依然松垮；向女士注射

下巴后，经历了移位、复位再“掉落”的噩

梦；朱女士在无证工作室做完项目，脸上留

下了难以消除的硬块；谭先生在美容馆点

痣，最终导致皮肤溃破……

“创造新概念是常见的商业营销手段，

这导致公众认知出现严重偏差。”湖南省

直中医医院美容整形科主任姜任武直指行

业乱象的根源。在利益的驱动下，部分机构

通过制造各种新概念、新名词，误导消费

者。部分医美机构会将普通激光项目包装

成“光子嫩肤 4.0 超导版”，声称“一次治疗

等于传统项目十次效果”，用看似升级的概

念和夸张数据吸引消费者；或是创造“干细

胞逆龄疗法”“纳米胶原蛋白填充”等专业

术语，暗示产品具备神奇功效，却刻意回避

成分来源不明、临床验证缺失的事实。更有

甚者，将吸脂手术重新定义为“脂肪管理重

塑”，淡化手术风险。

记者暗访某连锁医美机构时，咨询师

极具诱导性的推销话术令人担忧。当提及

抽脂手术，对方信誓旦旦地称“医生天天做

手术，没有风险”“3800元抽一个部位，不会

反弹”，甚至主动推荐“可分期付款，无经济

压力”。当被问到 58 岁抽脂者的动机时，得

到的回答竟是“脂肪多容易三高”。

“为了健康去抽脂是没有意义的！“姜

任武指出，血液脂肪无法抽取，肝脏脂肪不

可触及，男性内脏脂肪更难消除。先天代谢

路径未改变，术后脂肪仍会再生，过度肥胖

者应优先选择药物与科学减重方法。另外，

手术伴随的致命风险不容忽视：脂肪栓塞

可瞬间夺命，血管损伤易致大出血休克，大

范围创伤引发感染风险陡增。“安全必须摆

在首位，医美必须以健康为根基。”他强

调，“任何手术都有风险，修复的可能性必

然存在，医生与患者对于手术成功的标准

也可能存在差异。”

对此，市疾控中心（市卫监局）发出警

示，抽脂存在丧命风险！正规机构必须严格

按照《医疗美容项目分级管理目录》操作，

单次吸脂量要严格符合机构级别规定，例

如诊所不得超 1000ml，门诊部上限 2000ml，

医院不超过 5000ml。专家建议，吸脂量应参

考 BMI 值（体 重/身 高 2），单 次 不 超 过

BMI×100ml，以免过度抽取引发体液失

衡。专家还强调，术前必须充分告知风险，

如感染、凹凸不平、脂肪栓塞等，切不可一

味夸大效果，同时要警惕“低价套餐”陷阱。

记者调查发现，消费者选择医美机构

时，大多依赖朋友介绍或网红推荐，很少有

人会主动查验机构的《医疗机构执业许可

证》以及医师的《医师资格证书》等关键资

质。甚至，许多人都混淆了生活美容与医疗

美容的区别。

市疾控中心（市卫监局）工作人员介绍，

生活美容主要是运用手法技术、器械设备，

借助化妆品、美容护肤等产品，为消费者提

供非创伤性和非侵入性的皮肤清洁、护理、

保养、修饰等服务，这类场所需取得《公共场

所卫生许可证》（单纯美甲、美睫除外），经营

项目为“美容店”。而医疗美容则是运用手

术、药物、医疗器械等具有创伤性或者侵入

性的医学技术方法，对人的容貌和人体各部

位形态进行修复与再塑，其场所应领取《医

疗机构执业许可证》或者《诊所备案凭证》

（诊所类），诊疗科目为“医疗美容科”等。

危险还潜伏在市井角落。小区理发店

后屋偷偷开展瘦脸针项目，居民楼工作室

靠熟人拉客。株洲疾控执法人员无奈坦言：

“有人买套针剂就敢上门服务，隐蔽性极

强，不出事根本难追踪！”

破局之路：
整治正进行，也需消费者“吹哨”

如何守护市民的美丽梦想，成为亟待解决的问题。

消费者首先需要提升自我保护意识，掌握正确选择医美

机构的方法。“三查”原则是关键：一查机构资质，确保

其具备《医疗机构执业许可证》或《诊所备案凭证》，诊疗

科目中明确包含“医疗美容科”等相关项目；二查医师

资格，通过国家卫生健康委员会官方网站，核实医师的

《医师资格证书》《医师执业证书》；三查产品批准文号，

确保医美所采用的设备、耗材为“械”准字号，药物为

“药”准字号。

监管部门已重拳出击。国家 11 部门联合开展整治

医美乱象行动，株洲的“医美安全大行动”年初也已纳

入 2025 年度疾控卫监十项民生实事，该行动正在全市

范围内如火如荼地开展。

截至 5 月 31 日，株洲市经卫生行政部门批准设置

的医疗美容机构共计 66 家，分布在天元区 25 家、芦淞

区 18 家、荷塘区 5 家、渌口区 1 家、醴陵市 10 家、攸县 4

家、茶陵县 3家。市疾控中心（市卫监局）提醒，在接受医

美服务前，一定要与机构签订详细的协议，明确项目内

容、权利义务、效果承诺、风险告知以及售后条款等。术

后，要妥善保留病历、缴费凭证、产品外包装等相关证

据，以便在出现问题时能够有效维权。若遇到问题，可

及时向各级卫健部门进行举报。

该中心工作人员说：“对于消费者的投诉举报，会

发现一件、查处一件。希望市民能积极参与监督，当好

吹哨人。”

【编者按】
随着生活水平提升，株洲市民对医美的接受

度显著提高，医美消费逐渐从小众走向大众。在
“颜值经济”席卷全国、医美市场规模突破5000亿
元的浪潮下，株洲医美机构如雨后春笋般生长。有
的人通过医美实现了变美的心愿，然而，市长热线
一年百余条关于医美的投诉，也揭开了行业繁荣
背后的“暗礁”——线雕塌陷、下巴移位、面部硬块
等问题频发，让这场全民求美热潮面临安全考验。

求美图鉴：

一场跨越年龄与性别的消费之变

暗流涌动：营销裹挟安全，“美丽风险”谁买单？

记者手记
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