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株洲千金药业股份有限公司 协办

坂溪位于炎陵县垄溪乡东北
部，原本是一个自然村落，后来行
政区域调整，把龙下江、山坳里以
下到潘家、李子坳、大塘丘以上的
整个山谷区域都叫做坂溪村。

坂溪是从县城经原石洲乡去
往大院农场的必经之地，从地理位
置来说，坂溪毗邻县城，中间只隔
着草坪林业站和梅岭、大马山两座
矮山，距县城十五里，是县城通往
南片常平乡五都、七都、八都的要
道。通衢要道之上，二十余户人家
聚货成市，给往来商旅提供住宿、
饮食和购物的便利，因此墟市十分
兴旺。坂溪墟市由于地处溪岸山坡
之上，二十余户人家聚屋成街已经
显得十分拥挤，再要扩张，则十分
困难。后来，家境更好的张氏想建
一栋楼，也只能选择墟背的溪岸，
房子建成后，一栋大青砖楼房，一
个可以站三四百人的晒谷坪，远远
望去，十分醒目。电影《枫树湾》拍
摄时，导演看中此地，在这里拍摄
了地主家女儿出嫁的那场戏。

井冈山革命根据地鼎盛时期，
坂溪是“苏区”，曾经建立过“坂溪
区苏维埃政府”“坂溪乡苏维埃政
府”和“坂溪红白商品交易所”。在
此之前，酃县（今炎陵县）苏区建立
了中共四个区委员会。坂溪区委会
叫“一区”，下辖坂溪、泥湖、秋田、
大院等十个“乡委员会”。坂溪区在
酃县苏区举足轻重，不仅设立了墟
市，为苏区和红军游击队提供军需
物资，还设立了邮政分所和列宁学
校，为苏区传递信件和传播红色文
化。

坂溪墟市所在的那座山顶上，
还曾经建起了一个碉堡，用来放哨
和观察县城方向的敌情。碉堡旁边
有一棵松树，遇有敌情，便在松树
上挂红布，或者在碉堡前燃烧烟

火。村民看到松树上的红布或者腾
空而起的浓烟，就知道敌人过来
了，整个坂溪便可严阵以待，村民
则可隐蔽进山。日本军队进驻酃县
前，曾在夜里派出两架飞机来轰
炸，飞机上的日军看到坂溪墟市灯
火通明，山头上又燃着一朵很大的
火焰，便把坂溪当做县城，将七枚
炸弹丢到了那堆火焰四周。炸弹爆
炸了四枚，水桶粗的松树都炸断了
好几棵。但是，有三枚炸弹没有炸
响。后来，村民们把炸弹相继挖出
来，其中一枚炸弹的弹壳至今还存
放在坂溪村委会。弹体泛着青光和
红锈，有一个液化气罐那么大，两
个液化气罐那么长。新中国成立
后，坂溪生产大队曾经把弹壳悬挂
起来当出工、开会的钟敲打。敲打
弹壳的声音洪亮又悠扬，每家每户
都听得见。

1928年 3月中共酃县特别区委
组织、领导了“酃县三月暴动”，夺
取团防局的枪支，建立工农武装，
威震全县。此时，工农革命军为策
应湘南暴动，分三路进入酃县。坂
溪也开展了打土豪分浮财的活动，
并取得成功。后来革命形势发生变
化，红军撤到了赣南，国民党军队
和地方挨户团四处捕杀“赤匪”和
游击队战士，坂溪和大院两个“苏
区”的墟市被政府强令撤销，许多
房屋被烧掉。待得彭德怀率领红五
军从赣南杀回井冈山时，刚刚立住
脚跟的坂溪挨户团便被消灭了。

现在，坂溪老墟后面的山坡上
修建了一条通往石洲和大院的公
路，平日车来车往，深入坂溪老墟
市的人们日渐稀少。从炎陵县城去
策源乡也有一条公路从水口镇过
去，不再经过坂溪，当地一些年轻
人甚至连坂溪曾经有个热闹的墟
市都不晓得。往事如烟，以后可能
只有路边那些长满青苔的石头，还
能记得这片土地上曾经的繁华。

鼎力前行相伴千金
黄玉霖 刘橙

近年来，千金集团全力推行“千金经营法
式”，其核心就是让经营组织成为经营主体，
让员工成为经营个体，员工积极参与经营主
体的经营活动，这就是“共营”。

八载春华秋实 永葆千金初心
2013年，刚过而立之年、结束北漂生涯的

胡佳，带着十载职场积累，怀揣美好职业理
想，如愿加入千金，时任信息部主管。

很快，公司新建的现代化医药仓储中心
落成，需要配套使用省内外医药行业都难得
一见的 WMS 仓管系统，这对胡佳而言，既是

“试金石”，更是“责任状”。他发挥专业优势，
与团队成员并肩作战，通过学习行业先进技
术，结合公司运营特点和工作流程，不断优化
完善，仓管系统在几个月后成功上线运营。

仓管系统运行初期，部分员工传统守旧、
操作不顺、效率不高，还要经常加班至深夜。
怎么办？关键时刻，胡佳主动请缨，经过反复
比对、精心测算，提出“用数据说话、把流程优
化、将考核强化”的方案，并提出“计件制”绩
效考核办法，系统执行多维度数据支持，问题
迎刃而解，物流效率显著提升。

此后，胡佳凭借在仓库信息化管理方面
的突出表现，被公司任命为物流部副经理，当
时仓库的日均批次量已翻番，出库压力问题
再显。到任后，他立即带领团队从系统、人员、
流程、制度等多方面进行调研，改进系统设
计，出库批次数量接连翻番，仓库作业能力和
人均效能在省内同行中名列前茅。

2017 年底，公司正式推行“千金经营法
式”，物流部成了独立的经营单元。为了让大
家更有成本意识，胡佳提出使用简化版企业
资源计划（ERP系统）来管理仓库日常事务，办
公费用由此得到精准使用、合理归集，非薪酬
类费用得到有效控制。连续三年，部门的贡献
和利益增长均远高于非薪酬类费用的增长。

八年时光弹指一挥间，胡佳坦然笑道：
“我的美好青春在千金度过，我的每个进步有
千金见证，千金待我情深义重，我愿永葆千金
初心。”

法式融入财务账 助推成长明方向
“财务工作者做人做事都要一清二白，毫

厘不差。”父亲的这句话，朱燕一直铭记于心。
朱燕称自己与千金有着不可分割的缘分，曾
经两进一出的她，2013 年再次进入千金医药
财务部任财务主管。

再次回到千金，正逢公司快速发展阶段，
业务量大，财务人员少，所以她既是核算员，
又是对账员，还是税务员。财务工作看似简单
明了，其实经营情况复杂多变，需要耐心、细
致处理好工作中遇到的各种状况和难题。

2017年下半年，公司开始推行“千金经营
法式”，朱燕参与了公司《经营规则》的制订，
但“法式”到底是什么呢？并没有明确答案。她
感觉担子很重、压力很大，能做的就是要现学
现用、活学活用，边学习边摸索。

公司经营品种众多，业务销售模式不一，
结算价格存在差异，需要对每个业务系统的
经营数据进行整合、分解，由于数据测算工程
非常庞大，财务部门挑灯夜战、灯火通明的日
子是常态。一再易稿、反复修订的日子持续了
近半年，到近三十稿的时候，终于有了突破性
的进展，并最终为各个业务板块量身定做了
各自相应的经营规则。

“作为财务人员，必须带头把‘法式’研究
透，把精髓领会好。”朱燕说。《经营规则》执行
初期，朱燕既要维护公司的利益，又要兼顾经
营单元诉求；既要协助业务版块做好成本核
算、业绩分析，又要提醒同事核算注意事项，
帮忙解决实际问题。为使业务部门核算更便
利，朱燕设计出了“个人业绩核算表”，只需填
入相关数据，薪酬便自动计算出来，极大提高
了工作效率。

学习有收获，成长有过程，法式促改变，
参与终有成。如今已是部门副经理的朱燕在
财务领域辛勤耕耘 14 年，一路走来既有艰辛
更有收获，在公司快速发展时期更获“法式”
助推，未来之路必将乘风破浪。

1992年，中共第十四次全国代表大会
召开，明确提出建立社会主义市场经济体
制，单位里陆续有干部职工选择停薪留职

“下海”。当时我的月收入涨到了两百多
元，还担任了副科级干部，应该说前途是
比较明朗的，领导听说我也想“下海”，还
用升职来挽留我，但这些已经留不住我的
心了。1993 年，怀揣着从银行借来的两万
块钱，我再次来到株洲。

此时的芦淞大市场已经建成，那些原
本在“马路市场”摆摊的商户们纷纷涌入。
我租了个门面，又在市场附近租了房子，
开始了早出晚归的创业生活。早上 3、4
点，我和妻子就要起床，清点货物、补库
存、记录流水清单，还要去其他人的铺面
转一转，看看哪些款式好卖。生意也是真
的好，门面只有几平方米，每次进货回来
就堆得满满的，我们经常连站的地方都没
有，生意最好的时候，我平均三四天就要
去进一次货，往返都要在绿皮车上熬个通
宵，起初几次我根本睡不着，只能干熬，在
这种高强度工作下，我 3个月就瘦了十几
斤，不过精神一直很亢奋。

记得 1994 年春节之前，妻子提前回
老家了，我还想坚守几天，毕竟多清一点
库存就多赚一点。那几天生意真是火，市
场里面人挤人，根本挪不开脚，原来，很多

顾客都是南下打工回来的，趁在株洲中转
等车来选购一些年货。我把每条裤子 3-5
角钱的利润抬高到了 5元，大家还是抢着
要，都是三条五条地拿货，根本没人还价。
短短两天，我卖了平时半个月的货，我感
受着大家收获的喜悦，也因自己的丰收而
激动。

春节过后，我去银行还当初的贷款，
工作人员都觉得难以置信，问我怎么赚了
这么多钱。三年后我看中了一个门面，第
一天去问价，18万元，我第二天带着钱过
去，他居然坐地起价到 19万元，我一生气
就走了，第三天我带 19 万元过去又涨到
了 20万元，最后，我 22万元拿下了这个门
面。这些不可思议的、像是天方夜谭的故
事，在当时的芦淞大市场每天上演，很多
人的命运因此发生改变。

我现在已不直接参与生意，但每天还
是在市场里转。如今，老板们做生意的方
式已经有了很大变化，线上线下都要发
展，每个档口里不是在做直播就是在拍视
频，好新鲜的。大家还是比较认可和信任
我这个老同志，遇到了垃圾没人打扫、老
树影响光照、围墙裂了缝之类的事情，都
会跟我说说，我也乐于去奔走反映。

从 38 岁到 66 岁，回望这一段激情燃
烧的岁月，我很庆幸自己当初的选择。

追思父亲承家风
张人杰

清明前夕，父亲驾鹤西去。92岁高龄，算
是寿终正寝了。但走进父亲居住的房间，见到
他经常坐着看电视的椅子空空荡荡，不禁悲
从中来，潸然泪下。再也不会有这样一位老人
坐在那儿了！再也不会有一位老人让我牵肠
挂肚，等着我去看望，等着我的电话问候。父
母在时，人生尚有来处；父母不在，人生只剩
归途。

母亲去世后，父亲一直在湘潭单独居住，
由保姆照顾饮食起居。我们几兄弟经常电话
问候，过一段时间去看望一下。父亲是个沉默
寡言人，见了面也没有太多的语言交流。高山
不语，其威自在；桃李不言，下自成蹊。他一辈
子老实做人踏实做事、只讲奉献不讲索取的
家风传给了我们。

父亲是新中国成立后第一代从产业工人
中成长起来的国企管理干部。新中国成立前
夕，他参加了中共地下党领导的护矿行动，冒
着枪林弹雨给解放军送粮。后来在填履历表
时，他在“何时参加革命工作”一栏里写了个
1949年 10月 1日，仅差一天，没能享受“离休”
待遇。80年代时，有人劝父亲去找组织反映一
下，找当年的知情人写个证明材料，或可解决
待遇问题，不少新中国成立前夕参加过短期
培训班的都成了离休干部。但父亲无动于衷，
就是不向组织开口。

父亲一辈子调动过 4 个工作单位，三湘
四水留下了他的足迹。每调动一次，他从不讲
价钱，打起背包就出发。他原本在湘中某地一
家大型国企工作，70年代初，组织上调他去湘
西筹建兵工厂。湘西条件艰苦，父亲却二话没
说，就一头扎进了大山深处，摸爬滚打 10年，
把大好年华献给了三线建设。他是革命一块

“砖”，东南西北任党搬。
父亲对于我们几兄弟的求学、求职、婚姻

等重大事项基本上不过问。80年代，四弟从长
沙某学校毕业，想进入父亲工作的大型国企
工作，当时国企很吃香。父亲是中层干部，到
厂里去说一下，应该没什么问题。那时专业人
才缺乏，正是用人之季，但父亲就是不开“尊
口”。

父亲走了，他一辈子两袖清风，没有留给
我们什么家产和财物，但留下了好的家风，这
是弥足珍贵的精神遗产。我们要把老实做人
踏实做事的好家风传下去，发扬光大。

4月 7日

我的姐姐（2D中文）：
13:10 14:10 15:35 16:35
18:00 18:30 19:00 19:30
20:00 20:25 20:55 21:25

哥斯拉大战金刚（3D英文）：
13:00 14:10 15:10 16:20
17:20 18:30 19:00 19:30
20:00 20:40 21:40

你好，李焕英（2D中文）：
15:45 18:10 20:35

明天会好的（2D中文）：
13:45 21:30

唐人街探案3（2D中文）：
21:10
人潮汹涌（2D中文）：
19:15

刺杀小说家（3D中文）：
20:30

本版投稿邮箱：
zzrbsg@163.com

职场故事

真情

上世纪六十年代，正在读小学的作者（右
一）和父亲（后排右）及家人合影

胡佳

朱燕

坂溪往事
阿岑

讲述
邵阳伢子闯芦淞商圈
一段激情燃烧的岁月

讲述：刘英明

整理：赖杰琦、李卉

【人物简介】
刘英明，男，1955 年出生于邵阳，38 岁那

年放弃供销社的“铁饭碗”，举债来到株洲芦
淞大市场卖服装。

卖货初体验

1988 年，我还在邵阳一家供销社工
作。一位在株洲上班的亲戚回来探亲时说
当地有很多人卖服装，两三个月就成了万
元户，我震惊了，因为我当时每个月工资
只有一百多元，于是我决定去看个究竟。

第一次来株洲，河边摆摊的热闹场面
让我至今难忘。一百来个地摊一字排开，
每个摊位前都挤满了人，顾客们不是在选
而是在“抢”，“抢”到了就给现金，摊位老
板的腰包鼓鼓囊囊的。

“我也要试试！”在回家的火车上，我
就打定了主意。我向身边的亲友借了几千
块钱，跟单位请了一段时间假，又一次来
到株洲。我盯上了一个生意特别火爆的摊
位，摊主王姐做事麻利，我想跟她学徒，刚
开始她完全不理睬我，我连续 4天去她摊

位边蹲着，她终于肯跟我讲几句了，后来
还答应带我一起去福建石狮进“外贸货”。

出发之前，王姐把钱一摞一摞用橡皮
筋捆起来，放进女士长丝袜里，再仔细绑
在腰上，一块、两块、五块、十块，最大的是
五十块，都是摆摊时收的钱。王姐还带了
很多报纸，方便在火车上打地铺。

当时流行“三裤一衫”，也就是喇叭
裤、健美裤、牛仔裤和蝙蝠衫，我决定从健
美裤下手，专挑桃红、宝蓝、鹅黄这些颜色
艳丽、电影里出现得多的款。事实证明我
的眼光不错，仅仅两天，货就全部卖完了，
利润有五百多块钱，抵得上小半年的工资
了。

后来，我虽然回到了单位，但“出去
闯”的念头，已经种进了我的心里。

“下海”闯商圈那时的芦淞路市场，都是开放式摊位

上世纪的芦淞服装市场是马路市场(陈瑛 摄)

最开始的芦淞市场是简易的室内市场（陈瑛 摄）

千金影讯

坂溪村貌

坂溪老墟市

坂溪老墟市

坂溪墟背的石洲公路


