
株洲日报记者 高晓燕

激光探头所到之处，厚重的板材被一次
性切割成形，无论是直线还是弧形带坡度，
都毫无难度，而且切面光滑不毛躁。

10月 16日，在株洲特装智能装备有限公
司（以下简称株洲特智公司）里，总经理王昆
峰展示了公司最新的“拳头”产品，也是即将
带领公司走出疫情影响的新一波行情。这一
年，在解决行业痛点中，株洲特智公司“找”
出了属于自己的“风口”。

由直到弯，行业迈进一大步
在机械加工领域，激光切割早已不是个

新鲜词。但大家普遍面临一个问题：激光头
是个“铁憨憨”，只会走直线，如果要切割有坡
度的切面，或者带弧度的，就没办法完成。以
往，各家公司采取的办法是，将切割过后的板
材，再搬运至数控机床上进行二次加工。

对于讲究效率的工业企业来说，这样的
“折腾”无疑是恼人的。而这个问题，如今已
经被株洲特智公司所“破解”。

今年 9月，株洲特智公司研发生产的省

内首台激光坡口切割机，正式交付长沙一家
工程机械类企业。

这台历时 2 年研发、测试，诞生于因疫
情承压特殊发展时期的新式加工“武器”，比
起传统激光切割机“聪明”了不少：激光头可
以灵活旋转，巧妙完成各类带坡度、弧形的
切割任务，且精度很高，1米范围内误差可以
达到 0.08毫米以内。

更重要的是，这台机器，可以将以往需
要两道工序才能解决的问题，整合在一个环
节内一次性完成，极大地节省了加工时间。

“16毫米厚度的板材，激光完成弧度切割，一
分钟可以达到 3米至 4米，如果交给数控机
床加工，一分钟只能达到 0.5 米。”王昆峰解
释，更重要的是，节省了板材转运期间的人
工和工时。

二次加工环节的成本有多高？王昆峰举
了个例子，公司的激光坡口切割机，销售价
格比普通激光切割机高出 60%，但企业购置
使用后，节省下来的生产成本，仅 2 个月时
间就可以补回来。

目前，国内仅有个别企业有类似产品，
但精度无法与株洲特智公司相比。而这种设

备，在轨道交通、机械加工、航空航天等对加
工要求较高的领域都有着广泛使用。

从 9 月首台设备正式在长沙“上岗”之
后，闻风而来与株洲特智公司洽谈购买的企
业已有六七家。

智慧串联，提升产品附加值
作为株洲中车特种装备科技有限公司

2019年成立的子公司，株洲特智公司的业务
“大头”，其实是折弯机。一块平面的板材，在
机械手臂与折弯机的有效配合下，几个回
合，就能折出各种造型，变成可用的零部件。

今年，受疫情影响，折弯机的出货量明
显下降，仅有去年的二分之一左右。

但王昆峰看到了新机遇：“去年，买折弯
机的客户需要配备机械手的比较少，但今
年，尤其是 8 月、9 月以来，每个月都有几家
客户要求配备，需求明显增加。”

事实上，在设备领域，株洲特智公司早已
完成了整合，研发制造的柔性生产线，可满足
加工企业从下料到成品的全流程加工需求，
其中折弯机更是能够加工长度在 1.2米至 12
米、重量在40吨到 1600吨之间的物料。

更重要的是，这种整合并非简单的硬件
整合，而是进行了智慧串联。株洲特智公司
自主开发了一套软件系统，将各个设备有效
连接。“普通的机械手臂和折弯机配合，如果
要更换加工品类，单次调试时间长达 2小时
至 3小时，但是我们的机械手臂只要 15分钟
就可以进入正式生产。”王昆峰说。

小批量、定制化订单逐步增加
的当下，快速、有效调整生产品类是
制造企业的新需求。株洲特智公司
的这套设备，有效契合了这种需求。

新产品今年才正式量产，但株
洲特智公司已经在瞄准了下一个风
口。目前，该公司正在筹备研发数冲
激光复合机，可以满足更多样化的
加工需求，在 3C、医疗领域将有大量
需求。

多番带动下，株洲特智公司今年产值
预计能够达到 8300 万元，可超过去年的
5600万元。“按照我们这个行业的特性，如
果后期不再出现像疫情这样的困难，产值
将逐年翻番。预计明年产值可以达到 3 亿
元。”对此，王昆峰信心满满。

责任编辑：赵云超 美术编辑：王 玺 校对：张 武经济周刊B2
2020年10月 20日 星期二

28829237

编者按

刚刚过去的双
节黄金周，国内大量出行

的人群、短时高额的消费力，再
次让世界为之瞩目。

逐步走出疫情阴霾的国内经济，
也在找回节奏中重新走向上扬。曾经
承压前行的一众中小微企业，在重构
的双循环体系中，是否也在适应新
的“鼓点”？时序更迭，在临近这
一年的收尾时段，我们再次

走近他们，探寻企业成
长的路径。

株洲日报记者 易蓉

10 月 19 日，芦淞区神通电缆的新厂房
内，数百名员工正在繁忙地进行电线电缆生
产，厂房外是多辆大货车正在忙着装车发
货。

“今年三季度的销售额已超过去年同
期，超过 10 亿元。”湖南神通光电科技有限
责任公司（以下简称“神通光电”）公司董事
长刘建勋露出了疫情以来难得的灿烂笑容。

疫情后，让不少实体企业面临危机，神
通光电是如何渡过难关的？

节流、转型，企业积极“自救”
按照原定计划，神通光电今年每个月的

销售收入应该在 1亿元左右，而目前的现实
却是，公司每天产能一下子就空置了。

神通光电产品涵盖通信光缆、汽车电线
电缆等，主导产品通信光缆一直服务于国内
三大通信营运商，也是目前省内唯一一家光
缆生产企业。去年 12月 1日，总投资 6亿元的
神通光电航空新能源特种线缆智能制造基
地一期竣工投产。其中，汽车电线智能制造
基地、特种电缆生产基地等生产的产品，可
广泛应用于北汽、东风汽车等整车厂和航空
企业，年产值可达 10亿元。

疫情之后，原有的市场紧缩，新开拓市
场也是举步维艰，自救才是“王道”。

“疫情加快了公司竞逐民用电线电缆产
品市场的步伐。”刘建勋告诉记者，“上半年，
我们投入了上百万元，在周边的各高速路
口、市内主干道路口打起了户外广告，员工
也上下一心积极开拓客户。”刘建勋表示。

新产品很快得到了市场的认可。

今年 7 月份，由市暖企办、市产业链办
组织的“国企带民企、大手牵小手——本地
企业配套对接活动”的第二场，帮助神通光
电引来 70 多家潜在的合作企业，市国投集
团、城发集团、市地产集团以及新芦淞集团，
更当场签订采购框架协议。

截至目前，神通光电的电线电缆的销售
额已经超 10亿元。

减负、牵线，政府及时伸援手
企业在不断自救的同时，多方伸出援

手。
疫情下多数中小企业面临的难题，最终

大多指向资金链压力——产能空置，但员工
工资照发，之前的贷款也将到期，生产经营
也需要持续的资金投入，这给神通光电带来
非常大的资金压力。

“珠江农商行不仅给予了降息优惠，还
急事急办，公司上午申请贷款，下午就通过
授信贷款 1000 万元。”刘建勋表示，株洲政
府相关部门也给予优惠政策，共节省税费成
本几十万元。

如今，株洲聚集轨道交通、新能源汽车、
航空三大动力产业，于神通光电而言，这是
开拓市场的新机遇。除了扩大通信光缆、汽
车电线等生产规模，神通光电还在围绕航空
特种电缆、风能电缆、光伏电缆、充电桩电缆
以及其他特种电线电缆的巨大市场需求，开
拓新市场。

去年年底，神通光电一期的航空新能源
用特种线缆智能制造生产基地项目已竣工
投产，眼下二期的通信光缆绿色制造车间建
设项目年内也将投产，“一二期一起满负荷
生产，年产值可达 20亿元。”刘建勋表示。

双循环中再出发
——走近株洲中小微企业

株洲日报记者 高晓燕

工厂里，设备不停，一袋袋包装好的“氧
净”，正源源不断生产出来。10 月 16 日，在湖
南洁宇日化新技术股份有限公司（以下简称

“洁宇日化”），车间里正忙着生产，为即将到
来的“双十一”积极备货。

在日化行业，洁宇日化算得上是
一家有情怀的企业，公司董事长 76岁
高龄仍坚守在岗位上，执著追求的只
有一件事，用温和环保的洗剂，保护我
们所在的这颗蓝色地球。

在大量消费者实际体验的案例分
享和安利中，“氧净”正走进更多消费

者家中。

执著环保，持续研发友好洗剂
“氧净”，是洁宇日化董事长钟存仁倾注

颇多心血的产品。年近古稀之年再创业，钟
存仁看中的，就是“氧净”的环境友好。

不含磷、不含 4A沸石和高聚物，“氧净”
能以新型的分散阻垢剂体系，再结合活性
氧、生物酶和高效易降解的表面活性剂组成
的生态洗涤剂，对水生生物毒性大幅下降，
可以大幅减少污水厂淤泥和悬浮物，COD
（化学需氧量，在河流污染和工业废水性质
的研究以及废水处理厂的运行管理中，是一
个重要且能较快测定的有机物污染参数）排
放可减少 50%。

事实上，对环境友好的产品，对人体也更
加温和。用“氧净”清洗衣物、家居产品等，无
残留，不伤害物品表面，也不刺激人体皮肤。

今年，“氧净”仍在环境友好这条“赛道”
上，持续研发推陈出新。

刚刚上市的“氧净”旅行装，较以往产品
又有调整，泡沫更少，也更容易漂清。同时，
125 克重的小包装，能够满足消费者一周左
右的出行需求。

重新调试了配方的“氧净”婴童洗剂，更
加温和，洗涤时衣服不褪色，居民使用更方

便。
瞄准高端市场，今年，洁宇日化还开发

了适用于自动洗碗机的新型洗剂。相较于市
面上既有的自动洗碗机清洁剂，“氧净”新品
不需要另外配合使用水质软化剂，同时也不
会在自动洗碗机设备上残留污垢。“预计年
内可以推向市场。”钟存仁说。

赶搭快车，好物也需“推荐官”
专注于产品研发的洁宇日化，在市场营

销领域显得有些“木讷”，这几年的销售增长
比较平稳。而“氧净”的销售，几乎都来自于
消费者“自来水”式的口口相传和朋友安利。

今年疫情，对洁宇日化也造成了一定的
冲击，但有几件事却让公司上下深感欣慰。

3月，尚处于疫情严重期间，“氧净”的天
猫店铺突然迎来了一波消费行情，让未曾做
过宣传推广的洁宇日化有点“懵”。后来询问
了消费者才知道，原来是有网红博主向网友
安利了这款产品，认为“氧净”杀菌抑菌效果

都不错。
今年以来，陆续有多位网红达人，自发

在各个平台先后推荐过“氧净”，每次推荐过
后都会有一批新的消费者涌入网店直接购
买。这也让洁宇日化看到了风向。

10 月，“氧净”开始进入淘宝直播。在这
个头部主播“抢”走了绝大部分流量的平台
上，刚刚起步直播的“氧净”，为数不多的几
次直播，却次次都有人在直播间成功下单。

同时，“氧净”还上架了社区新零售平台
“兴盛优选”。在平台的几次直播推荐中，“氧
净”的围观人次和下单量，均较市场同类知
名产品高出不少。

前三个季度，“氧净”的销售额已较去年
同期翻了一番。

目前，洁宇日化正在筹备“双十一”的活
动。今年，洁宇日化投入重金进行设备改造，
提升生产效率，降低生产成本，直接拉低了
产品 30%的价格。“双十一期间还有更多优
惠。”洁宇日化副总经理谭本祝说。

株洲日报记者 廖明

如果把新能源汽车动力核心的“三大件”
（电池、电机、电控系统），比作人体内重要器
官，湖南诚合鑫科技有限公司（以下简称“诚
合鑫”）生产的电连接产品，就相当于是人体
的“动脉血管”，它把各个重要器官连接起来，
让车能够安全可靠“动”起来、稳定畅快“跑”
起来。

10 月 19 日，记者来到位于株洲高新区
新马金谷工业园的诚合鑫，生产车间内正
是一片紧张生产的火热场面。尽管年初受
疫情冲击明显，但该公司今年仅用 7 个月，
就完成了去年 2000 余万元的年产值，今年
有望实现 5000余万元年产值的目标。

向内看，深耕存量市场
在诚合鑫的生产车间，一个个零部件

从流水线不同的工位投入，被工人有条不
紊地组装成成品。在成品检测工位完成综
合性能检测，确保 100%合格之后，它们将被

打包送往新能源汽车主机厂。
一款高压电连接线束本体上，记者看

到一个独特的二维码标签，该公司执行董
事兼总经理叶毓常介绍，通过这个二维码，
客户可全寿命追溯产品的材料供应商、材
料生产批次、产品生产线别等相关信息，以
此全方位把控产品质量。

叶毓常介绍，作为新能源汽车零部件
配套厂商，诚合鑫做产品时优先从主机厂
及消费者的角度去思考，如何让汽车跑得
更安全、续航里程更长、充电时间更短，力
争做到人无我有、人有我优。

“行业竞争加剧，市场大环境整体下行
的前提下，企业如何生存？我们的答案是主
动向内看，做优产品和服务，深耕存量市
场。”叶毓常介绍，去年下半年开始，诚合鑫
即改变以往“与尽可能多的客户建立合作”
的战略，转而集产品、技术、服务等优势去
聚焦核心客户、有价值的客户，诚合鑫为其
做深度配套，变“客户需要什么产品”为“企
业能为客户解决什么问题”。

向内深耕存量市场，围绕客户需
求埋头蓄积技术能量，收获不期而至。

今年上半年，一新能源汽车主机厂对
外发布一款高端高压电连接线束的开发生
产需求，诚合鑫作为首个“揭榜者”，仅用两
个星期即实现交货，并完全满足客户需求，
一举敲开高端新能源汽车市场的大门。

据介绍，仅半年时间，这款进军高端新
能源汽车市场的“敲门砖”产品，已为诚合
鑫带来数百万元的销售收入。

练内功，向管理要效益
深耕存量市场的同时，诚合鑫今年还

大刀阔斧地对内进行着调整和改革，目的
在于“向管理要效益”。

在该公司一楼的低压电连接线生产车
间里，一场“试验”正在进行。

叶毓常坦言，生产利润相对较低的低
压电连接线，并不为赚钱，主要是通过这种
标准化、大批量、高连续性的生产方式，为
公司日后的规模化生产，探索和积累全流
程的生产管理经验。

他介绍，公司以往的发展过程中，主要以
个性化、定制化生产为主，在规模化生产方
面，缺乏相对成体系的管理标准和模式。正在

进行的这场“试验”，为公司完善生产流程管
理、制定科学的生产管理模式，提供了场景
和数据。

与这场“试验”同步进行的，还有公司
正在实施的股改、薪酬激励制度建设以及
人才体系构建。

叶毓常认为，这些工作目前虽然仍在投
入阶段，但它为公司发展产生的正面影
响已经显现。仅以人才引进为例，该公司
通过系列改革和调整，今年就吸引了一
批高端技术骨干及销售人才的加入。

“有了好的人才，才会有好的技
术，有了好的技术，才有好的产品，有
了 好 的 产 品 ，公 司 才 有 好 的 市 场 前
景。”叶毓常说。

如今，新能源汽车的补贴退坡、同
行业的同质化竞争日益加剧，叶毓常坦言
有担忧但不焦虑，因为他对未来“怎么走”，
已经有方向、有布局、有策略：诚合鑫将根
据未来汽车行业“智能化、网联化、电动化、
共享化”的趋势，同步建立汽车“新四化”电
连接产业布局；同时不仅局限于汽车行业，
进一步将产品向交通领域延伸。

目光朝内 诚合鑫逆势“加速”

“自救”“他救” 神通光电新市场掘金

神通光电厂房内，工人们正忙着生产。易蓉 摄

诚合鑫生产的电池
包 高 压 线 束 。受 访 企 业
供图 （廖明提供）

“氧净”
生 产 现 场 。
高晓燕 摄

株 洲 特 智 公
司 生 产 的 折 弯
机。高晓燕 摄

解决痛点 中车特智再次“起飞”

坚持“温和” 洁宇日化执著追求环保


