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8月 29日，时值孟秋，茶陵县枣市镇的
脆枣熟了，一颗颗青里透红、饱满润泽的脆
枣压弯了枝头。侯泉村的枣园里，墨绿的枣
树叶随风摇曳，淡淡的枣香在空气里浮动
着。秋阳下，工人们挎着篮子穿梭在枣林
间，麻利地将已经成熟的脆枣摘下。

脆枣个头不大，约摸拇指大小，“看着不
起眼，其实甜得很，你试试，这是绿色产品，
没打农药的。”枣园负责人贺跃新随手摘下
几颗递过来，记者“嘎吱”一口，一股特有的
清香与甘甜便浸满舌尖，十分酥脆可口，吐
出的核还特别小。

常言道，一日食三枣，百岁不显老。在
我国的饮食文化中，枣是一种药食同源的
补益佳品。茶陵植枣，始于宋，盛于清，民国
时期县城就有枣子行经销干枣，上世纪 30
年代，茶陵枣果产量居全省之首。抗日战争
后，枣树毁坏，生产日衰，直至 80年代才有
所恢复，县志记载，“1986年春，全县共栽种
枣树 2315亩，至 1989年，总产鲜枣 102吨”。

地处茶陵西南部的枣市镇因境内盛产
蜜枣而得名，尤以枣园、洞头最为集中，“千
亩枣园”一度成为地标。“我们这边有糖枣
和木枣两类，以木枣居多，糖枣味甜可以直

接生吃，尤以珍珠枣著称，木枣就晒成干
枣。”上世纪八九十年代曾担任乡镇企业办
主任的五星村党总支书记周平还依稀记
得，最辉煌的时候，枣市镇家家户户房前屋
后都种枣树，到了枣子成熟季节，前来收购
枣子的货车络绎不绝，全镇一天卖枣上万
斤，枣子还销往怀化、广西等地。

后来，随着枣树老化，品种落后，枣市
镇的枣子没落了，没了销路，许多枣子烂在
树上，大量枣树被砍掉当柴烧。期间，枣市
镇曾引进过鸡蛋枣、义乌大枣、灌阳长枣等
品种，均因“水土不服”，没了下文，枣树成
林的风光不再。

没了枣树，还能叫枣市镇吗？产业文章
落笔于“枣”，是有先决条件的，枣市镇年平
均气温在 18℃左右，无霜期达 294天，由于
缺水，土壤又以紫色砂页岩风化土为主。

振兴枣产业，得从改善品种下手。该镇
瞄准祁东培育出来的一种高档鲜枣新品种
——中秋酥脆枣，这种枣子生长在紫色砂
页岩、以石灰岩风化物为主的土壤里，因在
中秋节前后成熟而得名，其皮薄核小、肉质
酥脆、含糖量高，颇受市场青睐。

在镇里支持下，2011年，候泉村的贺跃

新和其他村民合作，成立茶陵县生态缘种
植农民专业合作社，种植 200 亩中秋酥脆
枣。经过探索与努力，2016 年，枣园开始挂
果，通过电商运作，脆枣销往各地，并获得
绿色食品证书。

脆枣的畅销不仅给枣市镇产业复兴带
来希望，也给村民带来“甜蜜”的效益。

走进合作社选枣车间，67岁的陈玉连
戴着手套，一边熟练地筛选着眼前的一大
盘枣子，将它们按品相分类，一边聊天说
笑。陈玉连是村里的兜底脱贫对象，她小儿
子前些年患尿毒症去世，儿媳离家走了，大
儿子长年在外打工，家里只剩下她和 10多
岁的孙子相依为命。

“在枣子基地做事，有 60元一天，又不
要晒太阳，我觉得很开心。”陈玉连介绍，她
每月享受 280 元的低保待遇，村里帮她建
起了 75 平方米的安置房，“苦日子熬出头
了，生活越来越甜。”她笑呵呵地说。

下午 4时，记者驱车来到洞头村，驶入
一个小山头，一大片新开垦的土地呈现在
眼前，这里的枣树也丰收了，树下还套种了
棉花、辣椒、西瓜等作物。晒得黝黑的村民
谭八香、周小娇、罗秋兰，头戴草帽，脖上裹

着毛巾，快速地摘下一颗颗熟了的鲜枣。
“之前在温州打工，过年回家看到村里

的老枣树林荒了，觉得可惜。听说侯泉村的
贺跃新种酥脆枣很成功，我们决定试试看。”
周小娇介绍，2017年，她们三人联合本村贫
困户筹资20多万元，以每亩每年100元租用
荒山种酥脆枣。

洞头村因势利导，牵头成立专业合作
社，由村负责果园规划、土地翻耕平整、拓
宽硬化进出道路、通水架电，争取国家产业
项目支持等工作。“现在全村种了 500 亩，
结对帮扶 30 户贫困户。”洞头村党总支书
记李柏祥说。

“去年，市农业科学研究所产学研基地
落户枣市，将进一步推进枣子产业建设标
准化、发展规模化、品牌特色化。”枣市镇党
委书记乔志军介绍，该镇将举全镇之力复
兴枣文化、发展枣产业、打造枣品牌，让“枣
市”名幅其实。

回望枣林，那星星点点随风跳动的青
色小亮点，荡漾着丰收的喜悦。如今，枣市
枣园又飘香；未来，“千亩枣园”盛景可期。

（除署名外，本版图片均由邹怡敏拍摄）

枣市枣园枣市枣园又飘香又飘香
□ 邹怡敏 段沅建

1.茶陵县生态缘种植农

民专业合作社
株洲市区出发，经莲株高速

——武深高速——虎踞互通口
——泉南高速——茶陵互通口
—— 茶 陵 大 道 ，至 枣 市 镇 侯 泉
村 。联 系 人 ：贺 跃 新 ，130 5511
8938

2.湘家种养专业联合社
株洲市区出发，经莲株高速

——武深高速——虎踞互通口
——泉南高速——茶陵互通口
—— 茶 陵 大 道 ，至 枣 市 镇 洞 头
村 。联 系 人 ：李 柏 祥 ，1887336
8286
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▶工人将摘下的脆
枣运往合作社打包
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据新华社西安9月 1日电 记
者从陕西省镇安中学问题整治工作
专班了解到，截至 8月 31日，镇安中
学问题整改已完成，校园内与教学
无关的景观设施已迁移至当地公共
活动场所，学校负责人及教职员工
办公室严格按标准进行了调整。9
月 1日，镇安中学已正常开学。

8 月 13 日，新华社“新华视点”
栏目播发《学校建漂亮点本无错，
为何这所“豪华中学”让人困惑？》
报道后，陕西省高度重视，第一时
间成立了由省级有关部门与商洛
市组成的工作专班，赴镇安县进行
调查核查，指导督导镇安县对新建
学校问题进行整改。

镇安中学占地面积 251.2亩，总

建筑面积 12.9万平方米，由教学楼、
餐厅楼、学生宿舍、教师周转宿舍、行
政综合楼、实训楼、图书馆以及学生
浴室、操场、人防工程等附属设施组
成。针对报道反映的问题，镇安县按
照工作专班要求，本着“整体保留、充
分利用、节俭适用、确保安全”的原
则，对与教学无关的设施进行整改。

据 介 绍 ，学 校 前 广 场 鲤 鱼 雕
塑、德润湖木亭、水车等景观，已迁
移至镇安县木王山景区、云盖寺古
镇游客服务中心前广场等公共活
动场所。学校体育场电子屏、高杆
灯分别拆移至镇安县城绣屏公园
广场和商洛市体育场。

目前，学校负责人及教职员工
办公室已严格按标准进行了调整

配备。综合楼的教育教学用房使用
面积由调整前的 3120 平方米增加
到 4521平方米。图书馆内一楼大厅
改造为借阅服务台和圆形书架，一、
二楼阅览座位由 350个增加到 526
个。调整专用教室超标配置，完成 6
个部室功能、设备调整，并完善管理
制度。严格按国家标准安排学生起
居，900 间学生宿舍使用 817 间，剩
余房间作为宿舍管理员、生活教师
用房和防疫隔离室、观察室。

针对学生家长关心的饭菜价
格问题，学校决定食堂每餐至少提
供 3 种低价菜，实行校领导陪餐制
度。同时，完善教师周转房分配方
案和教师用房管理制度，438 套周
转房已分配使用 355 套，其余作为
引进人才、新增教师预留房。

据介绍，对社会关注的其他问
题，工作专班正在抓紧深入调查核
查，如果发现问题将依纪依法依规
作出处理，并及时向社会公布。

贫困县建“豪华中学”追踪

整改完成 已正常开学

科学家发现
5亿年前奇怪“虾子”

据新华社南京 9月 1日电 记者 1日从中国科学院南京地质
古生物研究所获悉，该所研究人员最近在山东临沂发现一种约 5
亿年前的原始节肢动物：线纹心虾。这种线纹心虾，是寒武纪明星
动物奇虾的一种，它们长着爱心形的头部，在远古海洋中捕食。

在寒武纪的海洋中，奇虾是最凶猛的捕食者。它们体型巨大、
造型奇特，有能够快速捕猎的前肢和长长的尾巴。最大的奇虾个体
可以长到 2米以上，而当时其他动物大多只有几毫米到几厘米。加
上拥有坚硬的外壳，这些“巨无霸”动物几乎成了海中之王。不过，
虽然名字、长相和虾子类似，奇虾和现代虾类并无亲缘关系。它们
是一大类已经灭绝的原始节肢动物。

此次，研究团队在我国山东发现的线纹心虾，是一种相对“迷
你”的奇虾。它体长约 30厘米，身体前部被一个巨大的心形头壳覆
盖，头壳长度几乎占身长的一半。头壳后部的凹口中，伸出一对大
眼睛。头壳之下，是一个由四个大牙和许多小齿构成的环形嘴巴，
和一对位于嘴前的特殊爪子。这对爪子上具有刀片状的叶片，叶片
上还有密集的长刺。这种复杂的爪子结构，可能用于抖筛沉积物或
海水，以便捕食。

“相比其他 1米以上的大奇虾，线纹心虾好像是个‘小可爱’：
小爪子、小嘴巴，还长了个‘爱心头’。奇虾是‘寒武纪生命大爆发’
最具代表性的明星动物之一，此次在山东被发现，预示着我国还存
在更多寒武纪化石，以供人们探索生命起源的奥秘。”领导此项研
究的中科院南古所研究员赵方臣说。

相关成果已于近日发表在国际地质学期刊《三古》上。

深圳垃圾分类
正式进入“强制分类”时代

据新华社深圳9月 1日电 记者从深圳市城市管理和综合执
法局获悉，《深圳市生活垃圾分类管理条例》9月 1日起正式实施，
深圳垃圾分类由“倡议分类”进入“强制分类”，对未按规定分类投
放生活垃圾并拒不改正的个人，最高处 200元罚款；对混合收集、
运输已分类生活垃圾的收运单位，最高处 50万元罚款。

1日上午，在深圳市罗湖区的银龙花园，深圳市城市管理和综
合执法局联合清水河街道执法队开出了首张垃圾分类责令整改通
知书，该小区的垃圾桶没有集中摆放，大件垃圾没有及时清运。

据了解，《深圳市生活垃圾分类管理条例》涵盖垃圾分类工作
要求、工作标准、技术路线、设施配置、激励机制等方面，为垃圾分
类工作的开展提供了有力的法治和政策保障。

目前，深圳全市 3500多个物业小区已全部建成“集中分类投
放＋定时定点督导”分类模式，1690个城中村、1600多个机关事业
单位、2500多所中小学（幼儿园）已实现垃圾分类全覆盖，全市生
活垃圾分流分类回收量达 4000吨／日，可回收物的市场化回收量
5500吨／日，回收利用率 32.1％。

为进一步促进开展垃圾分类工作，深圳市城市管理和综合执
法局制定了《深圳市生活垃圾分类专项执法行动方案》，计划分三
个阶段推进，其中 9 月为警示期，对不按规定实施垃圾分类的行
为，进行批评教育，并发放责令整改通知书，教育和督促违法当事
人自行整改；10月至 11月是集中执法阶段，将正式处罚，形成执法
震慑；12月及以后，是常态化执法阶段，将垃圾分类执法巡查纳入
市容巡查员巡查范围，根据辖区实际不定期开展针对性执法，进一
步强化各主体的责任落实。

据新华社天津8月 31日电 数据显示，
今年上半年，全国电商直播超 1000万场，活跃
主播数超40万，上架商品数量超2000万，直播
带货成为电商发展的新引擎。打开手机，“全网
最低价”“明星助阵”“一场过亿”，直播间内一
片火热；直播间外，不少消费者、商家和主播却
陷入维权困局。随着直播带货进入所谓“下半
场”，究竟什么才是良性发展的“王道”？

买它！
消费者反被“薅羊毛”

“下单时有多痛快，收货时就有多失望。”
家住北京的陈雪（化名）这样形容自己的直播
购物经历。今年 4月，她在某直播购物平台看
上一双运动鞋，主播在直播时大喊“原厂正
品”，鞋的价格也只有官网价格的三分之二，
在低价的诱惑下陈雪下了单。

“拿到鞋我试穿了一下，并在网上查询了
正品信息，发现这双鞋和正品在外观上有差
别。”陈雪将正品图片发给客服要求退货，但
客服却以“鞋已被穿过，影响二次销售”为由
拒绝，只返还陈雪 50元作为补偿。

打开手机，主播们的实时讲解带来沉浸
式的购物体验，超低价格、大额优惠券、丰富
的赠品不断刺激着消费者的购物欲望。然而，
随着直播带货快速发展，潜藏在低价与优惠
背后的质量和售后问题也逐渐浮出水面。

中国消费者协会发布的《“618”消费维权

舆情分析报告》显示，“618”期间消费者对于
直播带货类的吐槽信息超过 11万条。其中，消
费者对部分主播涉嫌过度宣传产品功效，利
用直播兜售“三无”产品、假冒伪劣商品等问
题反映最为强烈。

天津世川律师事务所高级合伙人李晗表
示，直播行业主要靠性价比吸引消费者，但过
低的商品价格应该引起消费者的警觉，如果
购买了“三无”产品，由于难以找到商家，追责
将会变得困难。

翻车！
商家与主播究竟谁是“韭菜”
不断刷新的销售纪录吸引着大批商家和

主播“跑步进场”，然而直播盛宴背后，为不良
市场行为和商品质量问题买单的难道只有消
费者？事实上，主播和商家也经常沦为“韭菜”。

“主播的带货能力与自身信誉关系密切，线
上建立信任比线下更难，我们与消费者之间不
是‘一锤子买卖’，而要长期共赢。”江西一家主营
直播业务的传媒公司负责人罗涛说。为了保证
产品质量、树立良好口碑，罗涛的公司建立了
严格的选品机制，选品团队会对产品进行试
用、筛选。即便如此，公司依旧没少被商家“坑”。

今年 7 月，罗涛的公司接下一笔菊花茶
直播带货订单，商家承诺商品都是当月生产，
公司收到的样品也是当月的生产日期。但不
曾想商家为了清理库存，将大量积压已久的

产品发货给顾客，不少消费者要求退货。
“对我们来说，信誉上的损失比经济上的

损失更可怕。”罗涛说，由于主播直接对接消
费者，商品一旦出现问题，大多数情况下是主
播或 MCN（多渠道网络服务）机构对消费者
进行先行赔付，之后再去找商家追责。

然而，看似稳赚不赔的商家也并非都赚
得盆满钵满。记者了解到，为了让商品在直播
间内展示，商家往往需要提前向主播支付“坑
位费”，根据主播流量的大小，价格也从几千
元乃至数十万元不等。此前有媒体报道，“大
V”和明星带货时“坑位费”高昂，销量却不尽
如人意，十几万元“坑位费”只换来几千元销
售额的情况时有发生。低价和优惠已经将商
品利润压低，再加上“坑位费”、服务费、物流
费等费用，商家的盈利空间非常有限。

此外，业内人士直言，由于直播营造的是一
种冲动消费的氛围，头部主播有时也会出现高
达30%的退货率，腰部主播退货率相对更高。部
分主播及机构甚至会在直播时大量刷单，造成
货品销售火热的假象，之后再安排货品退款，从
而将“坑位费”与服务费都收入囊中。

品质为王！
规范市场助力行业健康发展
直播带货的快速发展有目共睹，随之出

现的各类问题也引起了相关部门的关注。
今年 7月，由中国广告协会发布的《网络

直播营销行为规范》正式实施，对直播中消费
者权益保护进行了规定，同时对网络直播营
销平台、商家、主播以及 MCN等其他参与者，
在经营资质、交易秩序、隐私信息保护等方面
也有了相应的要求。

前不久，人力资源和社会保障部联合多
部门发布多个新职业，其中“互联网营销师”
职业下专门增设了“直播销售员”。在社会呼
吁下，相关职业规范正在加紧制定，部分地方
团体标准已经出台。

记者调查发现，平台方也在为行业健康
发展而发力，几家头部直播平台均设立了相
对严格的商户入驻审查机制，除了核查相关
资质外，部分平台要求商户缴纳一定数量的
保证金，作为违约金或给予消费者的赔偿金。

除了相关规范的出台，不少业内人士表
示，随着直播带货进入“下半场”，市场本身也
具有一定的自净能力。

“直播带货只是一种营销手段，让销售不
再受时间和空间的限制。渠道一旦打开，它对
所有人都是公平的，直播时代消费者的选择
越来越多，对产品质量的要求也会越来越高，
要想长久生存下去，提高产品品质才是王
道。”京东智联云天津基地负责人王亭亭说。

罗涛表示，现在直播机构大批涌入，又大
批倒下，但这也说明，市场自身的筛选机制在
发挥作用，只有产品过硬、服务过硬的商家和
机构才能真正留下来。

直播带货“下半场”：什么才是“王道”？


