
20202020年年0303月月2525日日 星期三星期三
责编责编：：蒋胜金蒋胜金 美编美编：：言李懿言李懿 校对校对：：曹韵红曹韵红

A07

爱心企业捐赠一批
“战疫神器”

本报讯（记者 戴凛 通讯员 刘静）株洲战
“疫”，又添重要装备。前日，上海小海龟科技有
限公司联合多家单位，向我市捐赠用于新冠肺炎
快速检测的数字PCR核酸检测系统，及配套新
型冠状病毒检测试剂盒、荧光PCR检测试剂盒。

当天，上海小海龟科技有限公司联合湖南圣
洲生物科技有限公司（株洲）、国建投健康产业有
限公司（长沙），通过株洲市红十字会，向株洲市
中心医院、市疾病预防控制中心分别捐赠全自主
研发用于新冠肺炎快速检测的数字PCR核酸检
测系统“BioDigital·华”及配套新型冠状病毒
2019-nCoV 检测试剂盒和荧光 PCR 检测试剂
盒，总价值约139万元。

据了解，上海小海龟科技有限公司是国内唯
一并行开发数字PCR仪和半导体高通量测序仪
的公司。其中“BioDigital·华”数字 PCR 全套系
统已取得国家医疗器械许可，被中国医学装备协
会列入《新冠肺炎疫情防治急需医学装备目录
（第一批）》。该公司还于去年9月，在株洲中国
动力谷注册了“湖南圣洲生物科技有限公司”，并
选派了一批高科技研发骨干入驻中国动力谷，开
展生物科技产品研发、生产、营销、临床应用工
作。

昨日下午，在株洲大汉希尔顿酒店点心房，主
管黄定球正在和同事们一起，将亲自制作、出笼的
包子分装打包好。接着，记者跟随酒店工作人员，
将这些包子送到株洲医疗队员家属的家中。

“株洲医疗队队员家属也值得尊敬，因此，酒店
今天亲自做了一批包子，取名‘汉胜包’，象征着中
国必胜，上门送到家属手中，向他们表示敬意。”酒
店工作人员表示。

昨日，株洲医疗队队员，市中心医院呼吸科的
副主任医师熊佳丽的妈妈在家中收到了包子，她
说，非常感谢酒店的心意，女儿在一线抗疫，作为家
属，只能把家里的事照顾妥当，女儿才能安心工
作。“14 天的隔离休整，既是队员们整装休息的时
间，也是他们蓄势待发重回岗位的‘加油’期。”熊佳
丽的妈妈说。

（记者 杨凌凌）

医疗队员的隔离生活是怎样的？
答案可能和你想的不一样

3月22日，湖南对口支援湖北黄冈市株洲医疗分队76名队员完成支援任务平安返回。经
统一安排，这些医疗队员们正在酒店接受为期14天的隔离休养。记者了解到，76名队员的14
天隔离期计划丰富多彩——练瑜伽，争取以饱满的精神状态迎接隔离期后的工作；总结在黄
冈的救治体会，为以后临床工作提供经验参考；上网课，为日后的职称考试“充电”，等等。

支援任务完成了，但还需要在酒店隔离14天，
隔离期间，76名医护人员一人一房，不能串门。为
此，株洲市卫健委贴心安排了生活助理，高效解决
大家在酒店期间遇到的问题。

3月22日，队员们吃到了返回家乡后的第一顿
晚餐，“辣椒炒鸡，好吃到我都要哭了。”来自株洲市
二医院的唐成告诉记者，酒店为他们准备的饭菜品

种很全，各种口味菜、营养汤，每餐还配水果。“满满
的家乡味道，14天后估计我又要胖一圈。”唐成说。

记者从大汉希尔顿酒店了解到，株洲医疗队的
一日三餐由酒店准备妥当后放在房门口的小桌上，
中餐时间中午12点，晚餐是晚上6点，菜品为三菜
一汤，还有水果和酸奶，营养合理。

怎样在有限的空间内，让隔离生活过得充实？
唐成表示，作为一名医生，能够在国家需要的

时候奔赴一线参与救治工作，他感到十分荣幸。“这
两天，大家都在写心得体会，总结一下黄冈工作的
经验，希望能够不断提升自己的技能，为以后临床
工作提供经验参考，在祖国需要的时候，扛起肩上

的职责。”唐成说。
“回来首先是休息好，因为前段时间在黄冈，体力

透支大。但是学习也不能松懈，接下来有职称考试，
医学专业书籍，医院已经帮我们买好了，有十几本，在
酒店隔离的这段时间，好好看书、上网课，迎接考试。”
唐成说，作为一名医生，需要学习的东西太多了。

“窗外就是湘江，看着车水马龙的街道，一切都
是如此的熟悉及亲切。”来自市三三一医院的李绿
林告诉记者，在经历了黄冈紧张的战“疫”后，自己
正在被家乡的美景“治愈”，隔离期间打算利用难得
的休闲时光多看看书，练练瑜伽，让心态放松下来，
争取以饱满的精神状态迎接隔离期后的工作。

“我下了一个 App，每天在线练瑜伽。”李绿林
表示，在大别山区域医疗中心，一直没时间锻炼，回

来之后，她就开始健身，还做瑜伽。
“用装满水的矿泉水瓶当哑铃，每天做五十组

拉伸，但不敢练得太猛了。”李绿林说，自己是护士，
也是一名懂生活的女性，“趁着这段时间，多听听音
乐、看看电影。”

李绿林说，在黄冈50多天，多亏了家人照顾两
个孩子。隔离结束后，希望有时间好好陪陪家人。

（记者 杨凌凌）

“队员家属也值得尊敬”
酒店上门为他们送去“汉胜包”

相关新闻

市科技局筑牢境外疫情输入防线

目前在株工作的外籍人员38人
健康状况均良好

本报讯（记者 肖蓉 通讯员 刘牡艳）目前，
防止境外输入成为当前防疫工作重点。为筑牢
境外输入防线，市科技局对全市在株工作外籍人
员信息进行了全面摸排。

市科技局采取“一对一”对接服务机制，准确
掌握聘外单位防控情况和外籍人员健康状况，每
日调度汇总，实时监测提醒，做到不遗一处，不漏
一人。对即将来株工作的外国人员，采取“预报
制”，要求提前2天报送航班、途经地、健康状况
等信息，对无特殊紧急情况的，建议暂缓来株。
经市科技局全面摸排，截至3月23日，在株工作
的外籍人员共有38人，健康状况均良好。

市科技局相关负责人介绍，受国际疫情发展
和航班调控影响，有计划近期返株工作的巴基斯
坦和日本籍人员已取消行程，而注销了工作许可
准备回国的斯洛伐克籍员工也因为航班取消不
能回去，市科技局将为其重新办理工作许可证。
对于已回株、目前正接受集中隔离观察的德国籍
员工，及时督促企业保障其在隔离期间的生活物
资，做好解释和心理疏导。同时，要求企业依法
依规做好外籍人员隔离防控工作，对因疫情防控
需要进行隔离或医学观察而不能提供正常劳动
的，企业应当支付外籍员工在此期间的工作报
酬，并不得与员工解除劳动合同。疫情期间，外
国人工作许可办理继续采取“承诺制”不见面网
上办理模式，防疫中药也根据需求为外国专家持
续配送。

回株首日吃到家乡菜，好吃到想哭

隔离期间，正好看书备考

被家乡的美景“治愈”，每日定时练瑜伽

▲昨日，酒店工作人员把“汉胜包”送到医疗队员熊佳丽的妈妈手里 记者 谢慧 摄

直播经济直播经济，，撬动市场回暖的撬动市场回暖的
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记者采访了多家企业和商家。他们对于
未来直播能否成为一个常态化的营销方式有
相同的判断，并已着手展开布局。既有企业或
者商家直接“杀”入直播，也有传媒公司转型
培养自己的主播，搭建直播供应链。

黄国刚说：“很幸运，我们搭上了直播经
济这趟快车！传统行业想要转型，这是必修
课。”从2月10日复工复产以来，喜来高生产
车间加足马力，货物供不应求。一季度，直
播明显带来了销量，销售同比增长了20%，超
额完成季度任务。其中，线上销售突破 150
万元。目前，喜来高正在进一步优化自己的
直播运营团队，组建了线上信息部。

汽博园内多家汽车销售商也表示，疫情
过后，直播不会停，只会加强。

位于神农城银座的某企业是一家线上
精细化电商运营公司。最近，该公司开始

承接直播带货业务。公司负责人刘权
锋介绍，最开始是一家外地的水果经销
商找到他，要他帮忙开通直播卖奇异
果。“团队做了个直播方案，最后在没有
任何商业引流的情况下，售出585件奇异
果。”目前，该公司也组建了直播团队，帮
助客户做直播带货。

为了帮助线下商家“云开市”，各大电
商及短视频平台纷纷抛出橄榄枝。早在2
月10日，淘宝直播就宣布全国所有线下商
户均可以零门槛入驻，并免费使用运营工
具。数据显示，每天到淘宝大学学习直播
运营的新主播超过 1 万人。抖音、快手等
平台也推出优惠举措，免费为所有线下企
业及商家开设线上直播及销售服务，拉动
各行业的直播电商业务。

拓展传统行业的经营路径

2019 年 5 月，非洲猪瘟影响了整个动
物保健品行业，其中就包括位于新马工业
园的湖南喜来高动物保健品有限公司。那
时公司就有人提出，搞线上销售平台。然
而，公司领导层的态度是“再想想”。

2020 年 2 月，公司业务受疫情影响，有
人又提出建立线上销售平台，搞直播。这一
次，董事长黄国刚不再犹豫。

2月21日，黄国刚进行了一次针对经销
商的直播。为了这次直播，黄国刚在一周内
减重5斤，他笑称：“第一次出镜，形象气质不
能太差。”

一时间，直播间的粉丝量从 0 涨到了
3000多人。“这些都是有购买需求或潜在需求
的人。”黄国刚说，接下来，公司的销售人员都
加入了直播大军。各种直播平台都有他们的
身影，粉丝量预计超过5万人。

在3月18日直播前，位于红星美凯龙家居
商场的嘉万达实木定制销售员谭玲，已经提前
两天到朋友门店观摩了一场直播。“3个小时的
直播，卖出去几十张门，比门店有时一个月的
量还要大。”谭玲在这种“刺激”下也加入了直
播大军。

从不了解、看不起直播，到认识、依赖直播，
越来越多的传统行业商家想从直播中分得一杯
羹。

直播平台推广迎来春天

2019年夏天之前，家住佳兆业小区的珠珠
是一名资深的服装行业职业经理人。去年 7
月，她偶然接触到一个以微信直播为核心的电
商服务平台。

“直觉告诉我，直播会颠覆传统销售行业。”
珠珠毅然辞职，专心推广直播平台。“通过微信
的关联一键进到自己的直播间，实现一键下单、
一键分享、一键转发。带货、招商、培训、引流、
企业和品牌宣传，都可以通过直播实现。”

“刚开始，也有实体店老板愿意听我说，可
是直播平台开通后，真正播起来的商家微乎其
微。”今年春节前，珠珠本打算放弃这个行业，但
一场疫情让大家迅速转变了观念。

“珠珠，如何开通直播”“珠珠，怎么吸粉”
“珠珠，我觉得自己的表达能力不好，怎么
办”……以前是珠珠求着别人听她介
绍直播平台，现在是来自四面八方
的人着急找珠珠咨询。不到两个
月，珠珠已经帮助近300家实体店开
通了直播带货。奥园城市天地一家母
婴店的老板说，没想到有一天自己还能
当主播，而直播也带动了店铺在疫情期
间的销量。

同样看中直播平台的还有郭红，她是荷
塘区旗袍协会的会长。“很多会员都是实体店
老板，疫情期间面临着一定困难。我找到珠珠，
想让她把直播平台介绍给姐妹们，帮她们走出
困境。”

与其他销售方式相比，直播在时间及
空间上确实更占优势，不管天南地北，直
播都能向人们展示、宣传商品；从长远来
看，随着5G、虚拟现实等新技术的不断成
熟与发展，人们可以直接与主播交流，更
能清楚了解商品相关信息。这是经济行
为发展的必然趋势。

传统行业试水直播，不仅是防疫期
间的权宜之计，更是朝着线上发展趋势
迈进的重要一步。在新的挑战下，各行

业需积极拥抱变化，在实践中培育出符合产
业发展的直播路径。

尤其值得注意的是，在“直播经济”热潮
不断高涨的当下，各大平台更需完善内容审
核及诚信评价机制，约束商家的行为。监管
和执法部门应严格打击虚假宣传行为，提高
欺诈成本，维护消费者合法权益。对商家和
主播来说，诚信才能真正抓住“直播经济”的
风口，实现自身健康发展。

渐趋常态化的选择与布局

拥抱新生事物也要加大监管

后记

记者 张媛 旷昆红

▲谭玲正在直播卖家具 记者 张媛 摄

“板材分为很多类，有实木板、复合板
等”“现在交诚意金，可以优惠500元”……镜头
前，主播在没有顾客的店里，实时回答网友提问。
这是 3 月 18 日下午，在红星美凯龙家居商场进行
的一场直播卖定制家具的场景。

疫情发生以来，依赖线下客源的企业和商家
遭受冲击。开拓销售新渠道，探索数字化转型，成
为许多企业在困境中必须面对的课题。各行从业
者纷纷变身主播，登上屏幕，带动“直播经济”。


