
“我们家是院子里第一个买电风扇的呢。”现
在说起这件事，罗菊华还是很自豪。电风扇成了
家里的宝贝，更是院子里的新奇玩意。不少邻居
上门前来“看热闹”，儿子也经常领着朋友来家
里，罗菊华都乐呵呵地展示，“请”大家吹风。

每到夏季中午正热的时候，罗菊华就会把
电风扇搬到饭桌对面，按下开关，一家人一边
喝着稀饭，一边吹着凉风，很是惬意。

再后来，罗菊华一家从平房搬进了楼梯
房，再从楼梯房搬进电梯房，很多家具搬家都
丢了，唯有这台“华生”牌电风扇，一直陪伴在
全家身边，虽经岁月磨砺，却仍“宝刀不老”。
后来，儿子和媳妇搬了出去，这台电风扇也就
留在了罗菊华和老伴的家。

随着经济的发展，罗菊华家中的生活条件
越来越好，装上了空调，但这台“华生”牌电风
扇依旧在用。“外孙小时候夏天睡觉用它，现在
我还有了重孙。重孙还只2岁，每次来我家，我
还不敢开最大的风力。这台电风扇已经陪伴
了我们一家四代人。”罗菊华说。

“空调耗电，能不开就不开，能省一点是一
点。吹电风扇，也挺舒服。”罗菊华说，这台电
风扇虽然底座、立杆都有了锈迹，三个扇面和
扇圈也微微泛黄，但一直用到了现在，也算是
节俭家风的一种见证。“看着它，很多珍贵的回
忆都会涌上心头，孩子们也说，以后要将它传
承下去。”

（记者 杨凌凌）

38年前为给儿子送结婚礼物
她和老伴“花血本”买了台电扇

电扇风力至今不减仍在用，见证节俭家风

▲38年前购买的“华生”牌电风扇，罗菊华老人依
然在用 记者 杨凌凌 摄
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在芦淞区董家塅南沿社区的罗菊华老
人家中，一台陪伴了她 38 年的“华生”牌电
风扇，在炎炎夏日为老人送来阵阵凉风。“用
了38年了！现在到哪找质量这么好的电风
扇！”但凡有客人到家里，老人总是自豪地介
绍着这个老物件。

38年了，电扇风力至今不减

来到罗菊华老人的家，电视柜上的老电风
扇十分醒目。“这可是家中的老物件了，跟着我
这么多年，我对它都有感情了。”罗菊华说。

“用了38年，质量真是过硬。”话语间，罗菊
华老人找来插线板接通电源，按下中间的按钮
后，扇叶由慢至快开始转动，阵阵凉风迎面吹
来。“你看，风力多大，真是一点也不减当年。”
老人笑着说道。

罗菊华今年已经 82 岁高龄，身体依旧硬
朗，虽然儿女多次说过要老人搬去一起住，但

她还是喜欢自由自在的生活。
记者一边与老人聊天，一边靠近了这台电

风扇。这是一台上海产的“华生”牌电风扇，金
属材料，天蓝色的长方体铸铁底座盘，有棱有
角，厚重沉稳；防护罩钢丝排列有致，三片天蓝
色的扇叶流线优美。由于扇叶是铁质的，吹起
来的风感觉特别给力、痛快。

“这可是当年的名牌产品哩！”老人接过话
茬，开始讲述这台电扇背后的故事。

“花血本”买来给儿子当结婚礼物

上世纪 80 年代初，风扇是实打实的紧俏
货。

1981 年夏天，酷暑难耐。“我记得是 7 月 1
日左右，我和老伴去上海走亲戚。当时华生电
扇厂销售部办了一个‘物资交流’活动，我和老
伴两个人就去看看。现场有好多人排队想买
电风扇，那时每台售价要100元。”罗菊华说，白
天在现场，她和老伴也只是看看。晚上回到家
后，老伴才提出，也想买一台电扇。

“起初，我坚决不同意买，因为那个时候老伴
一个月的工资才30多元，一下子买100元的电风
扇，算是一个大的购置了，相当于老伴3个月的工

资。”罗菊华说，她和老伴为此发生了争执。
沉寂了一会儿，老伴说出了想买电扇的原

因。原来，儿子马上要结婚了，他是想买来送
给儿子当结婚礼物。

“儿子结婚正好是夏天，家中很多亲戚都
要来做客。可是家中地方本来就不大，人一
多，挤在一起，岂不是会更热。老伴就想着来
的都是客人，可不能让大家热得受罪，也当是
做父母的送给儿子、儿媳的一份新婚礼物吧。”
罗菊华说。

因为“花了血本”，夫妻俩在回程的火车上
小心翼翼，轮着把电风扇抱在腿上。

节俭家风的一种见证

无论是中央电视台春晚舞台还是正在彩排
的国庆 70 周年庆祝活动，一大批三中学子正活
跃在国家级的舞台上，这并非偶然和巧合。

“如果要问我为什么，我想一定是学校‘通过
开设特色课程培养特色人才’的办学思路促进了
学生的成长成才。”市三中校长孟祥忠说。

2019年高考中，该校音乐、舞蹈、体育、美术、
传媒等专业的二本一次性上线率达 80.3%。其
中，舞蹈专业28人参考，26人顺利进入二本及以
上院校，特别是舞蹈特长生钟文杰、钱罗洋，在专
业联考中斩获湖南省理科一、二名，最终被北京体
育大学和四川大学录取；音乐专业18人参考，11
人进入二本及以上院校；美术生张耀匀被西南大
学录取；体育生文禹松和潘靖分别被武汉体育学
院和广州体育学院录取；传媒生尹晨霞、黄三睿分
别被湖南师范大学和贵州师范大学录取……

这样夺目的成绩背后，是专业老师爱生如子
式的付出。

欧海兵是学校舞蹈老师，近年来学校的舞蹈
专业从无到有，从有到优都有和他解不开的联

系。2007 年，从华中师范大学舞蹈专业毕业的
他来到三中，带领一批有梦想却零基础的孩子向
舞蹈学府冲刺。每天早晨6点半的晨功和下午5
点的晚功是欧海兵与学生雷打不动的行程。寒
暑假他也很少休息，都和学生一起“泡”在练功
房。去年下半年，为了帮助一位家庭条件不好的
孩子参加艺考集训，还要还房贷的欧老师毫不犹
豫地拿出3万元积蓄，并对孩子说：“大学毕业了
再慢慢还，你别有压力。”今年，这位学生收到了
北京寄来的录取通知书，他的人生就此改写。

一份耕耘，一份收获。近年来，市三中先后
获得“湖南省教学质量显著优秀高中学校”、“湖
南省基础教育课程改革样板学校”、“全国青少年
校园篮球特色学校”称号，连续六年获评“学生满
意奖”，连续十年获评“学业水平考试先进单位”，
2018年获评“株洲市教育质量突出贡献奖”。通
过实施“严格管理、严谨治学”理念，三中人实现
了“低进高出、高进优出”的社会承诺，书写了

“3B2C能考上文化一本大学”的高考传奇。
（文/宋芋璇 图/受访者）

市三中：让每一名学生得到更充分的发展
如何判断一所高中培养学生的能力？从数据上

来说，不仅要看升学率，更应该参考学生进校的中考
分数和离校时的高考分数。

在今年高考和学业水平考试中，市三中又创佳
绩，再次擦亮了“低进高出”的品牌。据悉，在生源

“进口低”的情况下，该校学业水平考试成绩已连续
多年名列株洲市前茅，今年学业水平考试九科一次
性合格率更是达到100%。面对高考，三中师生用更
多的时间、更多的汗水、更多的努力一次又一次创造
了奇迹：学子纷纷考取四川大学、西南大学、北京体
育大学、浙江师范大学、湖南师范大学、北京舞蹈学
院、鲁迅美术学院等著名学府。尤其在艺术教育方
面，从近年的成绩来看，大有百花齐放之势。

一个都不能少
啃下学业水平考试这块“硬骨头”

“孩子入学时基础差怎么办？通不过学业水平考试，拿不到
毕业证怎么办？”这是市三中高一家长问得最多的问题。这里的
孩子基础到底如何？年级主任欧阳礼云给记者举了个例子：“有
一部分学生不知道正负数加减法，就是这样的‘底子’。”

但到了高一下学期，家长的疑问就少了，因为学校的做法让
家长、孩子都重树了信心。“面对学困生，我们坚守‘谁关注后进
生，谁就领先’的育人理念，我们坚信‘器大者声必闳，志高者意
必远’。所以，我们把高一上学期大部分时间用于重温初中课
程，查漏补缺、补足短板，把基础打扎实，最重要的是增强他们的
自信心。高二阶段，会展开全面的学业水平考试复习，先保证学
生拿到高中毕业证，再全力冲刺高考。”欧阳礼云介绍。

在高二备考过程中，市三中的老师们用“拽蚂蚁上树”策略
督导学生，对于“后进生”的考卷及强化训练题甚至做到了批改
不过夜，讲评不隔天的程度。老师和学生同吃食堂饭、同住宿舍
楼，连午休时间都在为学生答疑。

爱一个好学生不难，但爱一群“后进生”却需要更多的耐心
和付出。最终，孩子们在学校百分之百的关爱下，“一个都不能
少”地啃下了学业水平考试这块“硬骨头”。

创建特色高中
给学生更多选择，更多可能

▲分别获得2019年湖南省舞蹈联考第一、二名的钟文杰和钱罗洋为母校送锦旗
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起初，顾胜华与丈夫在田心
北岭社区附近的农贸市场卖早
点，每天凌晨三四点就起床，做
包子、蒸馒头、煮茶叶蛋。在此
过程中，顾胜华认识了常到市场
买菜的唐荣嵘。唐荣嵘比顾胜
华小3岁，是当地居民，当时已从
企业内退。

“我觉得顾姐很直爽，很勤
劳，第一次聊天就觉得投缘。”唐
荣嵘介绍，经过几次交往，她了解
到顾胜华遇到困难，很想帮她一
把。当时也有亲友反对，觉得不
知底细，可别惹出什么麻烦来。
唐荣嵘却认为，多收了一元钱也
会追着退给顾客的顾胜华不会是
坏人。在孩子的支持下，唐荣嵘

与顾胜华夫妇有了更深的交往。
为了帮顾胜华节省开支，唐

荣嵘主动邀请夫妇俩住到自己
家中，两人还一起尝试过养鸡、
养狗等多个项目。顾胜华说，项
目大部分资金都是唐荣嵘出的，
自己只是做了些小事，最终项目
也没赚到什么钱，一直觉得挺对
不起嵘妹的。唐荣嵘却认为，自
己只出了钱，其他啥都不会，大
事小事都是顾姐在辛苦打理，很
不容易。

在相处的近两年时间里，非
亲非故的两人结下了深厚的友
谊。1998年年底，顾胜华夫妇决
定返乡，唐荣嵘主动为他们买好
车票，送他们上车。

患难情谊，失联近20年不相忘
湖北咸宁的顾胜华来株寻找曾帮助过她的好心人

▲失去联系近20年后，顾胜华（右）
与唐荣嵘终于相见 通讯员供图

“女儿，这是唐阿姨，妈妈的大恩人！”
前日，驱车400余公里从湖北咸宁赶到株
洲的顾胜华，几经周折找到了唐荣嵘，两
人失去联系已近20年。

对于顾胜华来说，唐荣嵘是萍水相逢
却一见如故的妹妹，更是在患难之中无偿
帮助她的贵人。

“最开始两年，我们还有联系，
后来地址和电话都变了……”顾胜
华介绍，这些年来，家里的光景慢慢
好了些，两个孩子也相继成家，唯独
与嵘妹断了联系这件事，成了一桩
遗憾。“不好好对她说声谢谢，我心
里过意不去。”

顾胜华来株寻人的想法得到了
女儿与女婿的支持。前日，他们陪
同母亲驱车来到株洲。

到了北岭社区，顾胜华感慨万
千，可嵘妹究竟在哪呢？因为时间
久远，顾胜华已不记得嵘妹的具体
住址。

“网格平台里找不到唐荣嵘一
家人的任何信息。”社区网格员段蓝
蓝了解到这段动人故事后，决定帮助
顾胜华完成寻人的心愿。她分析，唐
荣嵘一家应该早已迁出了社区。

当天，段蓝蓝陪同顾胜华一家
在社区寻访了20多位老人，最终确
定唐荣嵘一家已经搬走，而其中一
位邻居正好留有唐荣嵘儿子的电
话。这条关键线索让失去联系近20
年的姐妹终于相见。

“顾姐，这些年我也总想着你。”
见到顾胜华，唐荣嵘又惊又喜。在
她看来，顾姐这些年来的惦记、跨越
山水的寻访，是无比珍贵的情谊。

（记者 李卉 通讯员 邹爱华）

1997年，她被传销组织骗至株洲

顾胜华来自湖北咸宁市，今
年 66 岁。1997 年，有个老乡动
员她到株洲一起“做项目”，说是
回报率非常高。当时顾胜华的
经济比较紧张，一儿一女刚刚毕
业还未成家。

“对方说要准备四五千元成
本，而这也是我家里的全部积蓄
了。”顾胜华想借此搏一把，毅然
取了钱跟丈夫一起来到株洲。

然而，顾胜华将带来的钱全部换
成产品才意识到，对方所说的

“好项目”竟然是传销，想要赚
钱，除了卖产品还要发展下线。

“太坑人了！”顾胜华带着一
堆产品与丈夫一起离开了“组
织”。

接下来怎么办？顾胜华与丈
夫一合计，打算暂时先留在株洲，
找点事情做，起码挽回些损失。

在艰难谋生中遇到好心人相助

在女儿女婿的陪同下
来株寻人


