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生活不会辜负有心人。折戟吉
首的日子，也并非全无收获。在那
里，吴盛第一次接触到智能校园、智
慧城市建设。“这是大趋势，未来一
定有很大市场。”他判断。

2016 年回株以后，吴盛跟钢材
行业彻底说拜拜，直接跑去深圳待
了半年。在那里，信息更加开放，接
触到的相关企业、产品也更多，坚定
了吴盛对未来的判断。

彼时，智慧城市早已被写入国
家战略，无论是特大型的一线城市，
或是中小型城市，皆有智能城市项
目落地，并且形成了数个大型智慧
城市群，分布在东部沿海以及中西
部地区。包括中国在内的各国政府，
都在不断加大投入建设智慧城市，
中国以 500个试点智慧城市建设数
量居于首位，远超排名第二的欧洲。
至 2016 年 6 月，全国 95%的副省级
以上城市、超过 76%的地级城市，超
过 500座城市明确提出或正在建设
智慧城市。

从 2016年到 2018年，吴盛考察
了 10多家与智能产业相关的企业。
2018 年，吴盛建起了株洲的海尔智
能服务中心。实现智慧城市的梦
想，而切入口，吴盛选择了智慧家
庭，“市民接受度相对较高，普及推
广更快。”

比如说，家里来客人，门铃响起
后，主人无论是在厨房、客厅甚至是
卫生间，都可以在带电电器上接收
到信息。家里安装的“魔镜”，进行人
脸扫描后，即可诊断主人近期身体
健康状况、适宜的饮食及食物，并将
相关信息发送至冰箱供采，等等。

“青岛海尔，已经正式改名为海
尔智家，智能技术，就是在更

大范围内营造‘家’
的 概 念 。”在

吴盛看来，
智 慧 家

庭是他的梦想，但更大的梦想是做
智慧社区、智慧教育。

如今，吴盛已经参与了两三个
智慧社区的设计。传统社区，楼宇
对讲、门厅到达、监控安防、停车系
统等，都是各自为政，互不相连，智
慧社区要做到是，将设备升级成智
能化后，全部计入真正意义上的智
能化物业管理服务平台，实现互联
互通。在面向未来的应用场景里，
当业主行车至小区门口时，系统即
可发短信提醒家人，车辆驶入停车
场，灯光自动亮起，引导业主行驶
至自家车位，此时，预约好的电梯
已在等待。

今年 5 月，海尔智能家居与醴
陵陶瓷技师学院签下校企合作协
议，将开展合作办学，共建智能家居
人才培养基地，实现人才的“量身定
制”。作为青岛海尔智能家电科技有
限公司在株洲的服务点，吴盛的海
尔株洲服务中心自然承担起居中联
络及本地化服务的职责。同时，在荷
塘区、醴陵市、炎陵县等地，也已有
了海尔智能家居的服务商，由吴盛
的海尔株洲服务中心提供服务支撑
和基础培训等工作。

“这是一个巨大的市场，需要有
更多的人加入，光靠我一个人，是无
法做到的。”吴盛认为，在互联网巨
头收割了大量的网络流量之后，社
区，将成为地方流量的最后收割口。
做好智慧社区的本地化，再配合对
应的营销及服务，就能创造出新的
市场。

采访结束，偌大的展厅里，反复
播放的背景音乐，是一首温柔的《成
都》。唱的是别处，寄的是同一份思
乡情。“在那座阴雨的小城里，我从
未忘记你。带不走的，只有你。”这个
恋家的男子，怀着对故土的眷恋，在
株洲这个第二故乡，继续描绘着对

“家”的理解。

再一次御风而行，用智能造“家”
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株洲日报记者 廖喜张

“表现杠杠的”株企上市公司，表现继
续“杠杠的抢眼”。

今年以来，株企上市公司受益于业绩
猛增及业务发展需要，动作频频，积极拓
展业务、聚焦前瞻技术、开展股票回购三
大关键词，为 A 股市场增添了株洲亮色。

关键词1：拓展业务
株股动作频频，积极扩产布局
近日，唐人神宣布与禄丰县政府签署

投资协议书，拟在禄丰县设立子公司，投资
建设年出栏 15万头生猪绿色养殖项目，实
现年销售收入 3 亿元。此前在 5 月 27 日晚
的公告中，唐人神也表示与南乐县产业集
聚区管理委员会签署投资合同书，计划投
资建设年屠宰 150 万头生猪项目，投产后
年产值 26亿元。

受益于业绩猛增及业务发展需要，今
年株股动作不断。旗滨集团的全资子公司
醴陵旗滨电子玻璃有限公司 65 吨高性能
电子玻璃生产线项目工程建设基本结束，
并于 7月 20日举行了点火烤窑仪式。烤窑
结束后将进入设备联合调试和试产阶段。

旗滨集团相关负责人介绍，
该项目产品定位于市场高端
产品，可用于智能手机、平板
电脑等各种平板显示触控终端等领域。

时代新材 8 月 9 日召开董事会会议，
拟以自有资金 5000 万元投资成立全资子
公司株洲时代华鑫新材料技术有限公司，
公司成立后将主要经营聚酰亚胺薄膜及相
关制品的生产、检测、销售等业务。时代新
材解释，此次投资是基于公司业务发展的
正常需要，符合公司总体战略发展规划。

有同样动作的天桥起重，也在近日宣
布已参控无锡国电华新起重运输设备有限
公司，参控比例为 100.00%，参控关系为孙
公司。据悉，无锡国电华新起重运输设备有
限公司经营范围包括起重运输机械、钢结
构及配件，起重运输机械的安装等。

关键词2：前瞻技术
通过自主研发，形成核心竞争力
8 月 7 日，宜安科技在互动平台上回

答投资者提问时介绍，公司目前正在全力
推进镁骨钉的临床试验工作。镁骨钉将在
顺利完成临床试验并申请产品注册后上
市销售。

宜安科技是株洲市国资委通过收购获
取实际控制权的首家上市公司。据宜安科技
公告显示，可降解镁骨内固定螺钉是一种用
于人体非承重部位骨块固定的植入式医疗
器械，该产品由纯度为 99.99wt.%的挤压态
纯镁棒材经机加工制成，主要用于主要替代
传统用在非受力部分的不锈钢钉和钛钉，系
目前国内首款获准临床的生物可降解金属
螺钉，标志着可降解金属植入物产业化步入
了新阶段。目前，该公司已收到国家药监局
核发的医疗器械临床试验批件。

聚焦前瞻技术，通过自主研发，形成核
心竞争力，株股正在用生动的实践为株洲
制造增光添彩。

天桥起重近日发布公告称，收到科技
部高技术研究发展中心关于国家重点研发
计划智能机器人重点专项 2018 年度项目
立项的通知，公司牵头申报的“面向有色金
属浇铸过程的机器人作业系统”研发项目
获得立项。

天桥起重相关负责人介绍，针对有色
金属冶炼浇铸过程自动化操作的实际需

求，研究面向扒渣、切削毛刺
等工序的特种机器人，突破
机器人结构优化与防护、实

时感知、精准建模和控制等关键技术，研制
出面向有色金属浇铸的特种机器人系统，
构建金属浇铸全生产流程的智能机器人作
业生产线，为我国有色金属智能制造提供
关键技术和装备支撑。项目的获批，体现了
公司在有色金属冶炼领域和机械自动化的
强大研发能力。

高压储氢罐是株股正在攻克的另一个
难题。高压储氢罐是氢燃料电池车核心技
术，目前我市正加快制氢装备、制氢、供氢、
氢燃料电池、整车、加氢站等氢能全产业链
布局，氢气储存问题亟需解决。近日，时代
新材透露，该公司前期进行高压储氢罐的
预研工作，并与德国 NPROXX 公司进行了
交流。

关键词3：股票回购
增强市场信心，开展员工持股计划
在股价过低的时候，如何增强市场主

体信心，维护投资者利益，促进股东价值最
大化，进一步稳定资本市场？回购股票不失
为一种好办法。去年以来，飞鹿股份、旗滨

集团、唐人神纷纷自掏现金进行
股票回购。

近日，飞鹿股份发布公告称，截
至 7月 31日，以集中竞价交易方式回购
股份 1650000 股，成交总金额为 1697.90 万
元（不含交易费用），后续将根据市场情况
继续实施回购计划。回购的股票怎么用？答
案是进行股权激励。据悉，飞鹿股份回购的
股份将授予 34 名激励对象限制性股票共
计 1470000股。

引入员工持股计划或者股权激励，可
以充分调动公司核心管理人员及技术骨干
的积极性，有利于企业长远发展。

旗滨集团累计回购公司股份数量为
60645192 股，支付的总金额约为 23028.41
万元。该公司宣布，本次回购股份将在三年
内用于员工持股计划或者股权激励。

另一个决定开展员工持股计划的唐人
神，已最先完成了回购计划。今年 3 月，唐
人神公告累计回购股票 787.56 万股，总金
额为人民币 3704.12万元（不含交易费用），
成交均价为 4.70元/股。该公司也成了股票
回购成效最明显的株股，今年以来截至 7
月 31日，该公司股价上涨至 13.77元/股，累
计上涨了 1.42倍。

涉足智能行业之前，吴盛没有停止过
“折腾”。

初到株洲，是 1997 年。15 岁的小小年
纪，走出湘西大山独自去异乡谋生。生活的
磨砺，早将“不安分”的种子悄悄种下。

从原株洲冶金职业技术学院毕业，经
学校推荐，吴盛顺利入职湘江氮肥厂，捧上
了“铁饭碗”。但每个月 300元的工资，只留
了他 3个月。

“那时候满脑子想的就是怎么赚钱。”
对钱的渴望，源自生活的压力。

留在遥远湘西乡村的童年，在吴盛心
里凝成一个字：苦。上学要去到镇上，一天
来回就要走上二三十里路。“一家一户隔很
远，每天都是五六点起床，十多里路，为了
赶时间，都是跑，得一个多小时。”这样的强
度，甚至让这个从未接受过系统训练的伢
子，在来株洲读书的第一个学期，就在
校运动会 5000 米长跑项目上拿到了
第一，整整把第二名甩下一圈多。

真正的苦，是母亲得脑肿瘤
后。接连两次的大手术，让本不
富裕的家庭耗尽积蓄。来株洲
读书时，正好是母亲第一次术
后。“生活费都是 100 元一次
地寄过来，我知道这是家里
东凑西凑过来的，什么时候
寄也说不准，有时候几个月
才有一次。”勉强撑过两年，
吴盛开始在南大门进货，再
在校园摆地摊卖给同学，自
己赚生活费。

这些经历，让他难以满
足工厂安逸但低收入的生活。
毅然辞职后，吴盛转身跨进了
钢材贸易公司的大门。

第一次押货去衡阳，怎么交
货，怎么验收，怎么回款，吴盛两眼
一抹黑。幸好同去的厂里老司机手把
手教他。到了收款的时候，6.5万元现金一摞
摞地摆在桌面上。才 19岁的吴盛傻眼了，哪
里见过这么多钱？“数钱的时候手都在抖，
这要是数错了或者收了假币，就得自己赔
啊。”又是司机师傅，帮他从头到尾数一遍，
还真发现了一张百元假币。

验收完毕，已经是晚上 9 点多，两个人
这才有时间找地方吃晚饭。“我当时觉得，

这一路上，司机又给我买水喝，又教我交
收货款，帮了我大忙，也算是师父了，我总
要请他吃个盒饭吧。”摸遍全身上下，仅有
的 5 元钱，却只够付一份饭钱。这一餐，吃
得他坐立难安。就在两难时，司机师傅先
行付了款。

“到现在 18 年了，后来他换了手机号，
我们断了联系，但直到今天，我依然清楚记
得他的名字叫许文明。”吴盛感慨道。

押货、送货，经常是喊走就走，彻
夜不归的时候，不是在送货的路上，就
是在交货的工地上。

入职 4 个月后，机会来了。公司
转型，在杉木塘开了第一个门店，主
要经营螺纹钢、线材等建筑钢材，主
要客户就是大大小小的房地产开发
商及承建商。

吴盛开始了跑业务的生活。没有
熟人，找不到门路，全靠一双脚、一张
嘴。“但凡是哪里围墙架起开始搞建设
了，那就是我的关注对象，有事没事跑
去问问，想办法联络老板，看看能不能
做成生意。”即便是休息日也都还在四
处拜访。“跑业务没什么诀窍，就是多
跑，但往往越是简单的事，很多人却做
不好。”

多联系，也不见得就能谈成。但吴
盛坚信，做生意无非两点，一是服务，
二是诚信。钢材市场行情变动快，价格
波动很大，对建筑工地承建方来说，价
格信息并不灵通，但最能打动他们的
也是价格。工地一旦开工，无论钢材价
格如何猛涨，建设是不能停的。

涨价，业务提成也会水涨船高，但
以诚待人的吴盛用上了笨办法。钢材
要涨价了，他会提前通知工地负责人，
如果资金宽裕可以预购节省开支；预
测钢材要跌价了，他还会告知对方近
期可以少购置些。无论有无业务往来，
他都会一一通知到位。从客户角度出
发，想着怎么帮他们省钱。“笨”办法让
吴盛收获了好口碑，一批负责人认为

“这个小伙子人实诚”，成了他的铁杆
客户甚至是朋友。

打开了局面，收入也随之直线上
升，人生的第一桶金就此掘进。2002
年至 2003 的两年间，吴盛已经可以
拿到每年 10 多万元年薪，后来，他升

至销售服务部经理。23 岁，不但帮
父母还清了欠的七八万元外债，

还在市里买车买房，可谓春风
得意。

2006 年，攒够了资本
的吴盛，开始出来单干。没
想到，创业第一步，却收
获了一堂惨痛的“实践
课”。由于经验不足，缺
乏风险防范，一家合
作单位的负责人跑路
了，三十多万元的货
款血本无归。第一桶
金，就这样全部填了

进去。
吴盛懵了。陷入低谷的时候，已经

成为朋友的客户伸出了援手，3 个人
凑齐 100万元借给他做周转：“我们信
你这个人，放心用。”

此后，吴盛的生意，和这座城市的
成长一样，飞速向上。辗转在各个项目
工地的日子里，他亲眼看到这座城市
从仅有一座跨江大桥，变成七座飞虹
横架，河西从一片荒芜，到逐渐扩展筋
骨，蔓延至高铁站一线。

那时候的他未曾料到，自己赶上
的，正是全国地产业的黄金 15年。1998
年开始，国内购房主体发生变化，集团
购买退出市场，个人消费成为主体，尤
其是 2002 年土地“招拍挂”制度实行
后，地产行业迎来新一轮的发展期。

直 到 2014 年 。伴 随 着 国 内 地 产
调控政策的密集出台，与房地产业
紧密相依的钢材行业掉头向下。2012
年到 2014 年，钢材价格从原来的每
吨 5000 多元，跌至 3000 多元。和合
作伙伴一合计，吴盛准备抱团前往
吉首开展业务。

投资厂房、囤货……押了宝，却没
有中到彩。这一次，吴盛遭遇了从业以
来最沉重的一次打击。到 2016 年初，
钢材价格一路下跌至 1800元/吨，近千
万元投资打了水漂。

“伤筋动骨”的疼痛，让他开始反
思。“从我读书第一天起，父母就跟我
说，家里帮不上我什么忙，要自己看着
办，走好每一步，遇事多想想，成功了
有什么好处，失败了是不是承受得
起。”那些无法入睡的夜晚，吴盛一遍
遍徘徊在吉首的街头，终
于想明白了：“钢材
行业始终是
个‘提篮
子 ’的
活 计 ，
资金密
度 大 。
我 要
找 个
可 持
续 发
展 的
行业，
要 有
个 能 为
之 奋 斗 的
目标。”

23岁有车有房，几载沉浮的日子

吴盛正在向顾客讲解智慧家庭的组成构件。高晓燕 摄

5块钱的盒饭，记了18年

青春追梦人


