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株洲市庆祝改革开放株洲市庆祝改革开放4040周年系列新闻发布会周年系列新闻发布会

从老工业基地到中国动力谷
辉煌40年，株洲工业昂首迈向新征程

记者 伍靖雯 通讯员 谭小洋 易汝青

11 月 15 日 ，由
市委宣传部组织召
开 的“ 壮 阔 东 方 潮
奋进新时代”系列新
闻发布会进入第二
场——株洲市工业
发展成就新闻发布
会。40年辉煌历程，
株洲因工业而兴、因
工业而强，尤其是党
的十八大以来，株洲
工业战线以创新引
领、开放崛起战略为
引领，以供给侧改革
为主线，以制造强市
建设为核心，全力打
造中国动力谷，大力
实施工业“1093”行
动，强力推进优势产
业链发展，工业经济
呈现与时代同向、稳
步迈向高质量发展
的良好态势。

改革开放以来，全市工
业生产总值增长170多倍

改革开放 40 年，是株洲工
业砥砺奋进的 40 年。这期间，
株洲工业的发展始终与改革开
放同行同向，先后经历了转变经
营机制、国有企业改制、乡镇企
业改革、推进新型工业化、产业
转型升级等多重考验和蜕变，创
造了国企三项制度改革的“株洲
经验”和乡镇企业产权制度改革
的“株洲模式”，实现了从老工业
基地到中国动力谷的华丽转身，
开创了产城融合发展、区域协调
发展的良好局面，形成了以轨道
交通、汽车、通用航空三大动力
产业为核心，电子信息、新能源、
新材料、生物医药、节能环保五
大新兴产业为支撑，陶瓷、服饰
两大优势产业为依托的现代产
业体系，正在昂首迈向加快建设

“一谷三区”、奋力实现基本现代
化的新征程。

数据是最好的证明：改革开
放 40 年来，全市工业生产总值
增长了170多倍，工业增加值增
长了190多倍，工业利润总额增
长了900倍。截至2017年，全市
规模工业企业总数达 1647 家，
较 1978 年增长了 40 多倍，其中
过亿元企业673家，过50亿元企
业6家，过百亿元企业3家。

战略新兴产业占工业比重上升至40%

跟上时代的脚步，从黑色产业走向绿色产业，株洲
给出了样本式答卷。

2017年，清水塘搬迁改造成效显著，当年关闭企业
147 家，其中61家企业启动搬迁转型。今年内，株冶集
团等5家企业要全部关闭。在原来的老工业区清水塘，
一座产业生态新城正蓄势待发，将成为中国动力谷的重
要增长极。

截至 2017 年，全市共淘汰炼钢等落后生产线 143
条，累计淘汰钢铁产能105万吨，水泥产能139万吨，铅
锌铜冶炼产能31万吨，造纸产能21万吨。全市万元规
模工业增加值能耗为 0.43 吨标准煤，较 2012 年下降了
46%，年均下降14%，能效水平大幅提升。

以壮士断腕的决心破题，株洲工业也在近年来收获
了高质量发展的硕果。全市轻重工业比重，从2012年的
27:73调整至2017年的37:63，六大高耗能行业比重从2012
年的41%下降至2017年的36%；战略新兴产业占工业比重
从2012年的31%上升至2017年的40%；高新技术产值占比
从2012年的45%上升至2017年的52%；规模工业新产品产
值占比从2012年的44%上升至2017年的68%。

转型升级

坚持把发展先进制造业
作为振兴实体经济的主战场，
近年来，株洲以提升创新能
力、打造创新平台、加快产品
研发为切入点，大力实施制造
强市建设五年行动，涌现了一
大批引领全国、名动世界的创
新成果。

2013 年，以轨道交通、汽
车、通用航空为核心的中国动
力谷盛装启航，“玉龙”发动机
惊艳亮相，获国家科技进步一
等奖。

2014年，世界首列超级电
容100%低地板有轨电车成功
下线，株洲电力机车、铁路敞
车及机车电机市场占有量居
全国第一。

2015 年，全球首创 10 秒
级闪充储能式现代电车出厂，
电力机车产品出口70多个国
家和地区，市场份额全球第
一。

2016 年，中央电视台、人
民日报等10余家中央媒体大

篇幅密集报道株洲贯彻落实
“中国制造2025”工作成效。

2017 年，全球首条 ART
示范线建成运营，全球首款
12 米智能驾驶客车在株洲首
发，中国动力谷“3+5+2”产业
体系全面构建。

党的十八大以来，株洲获
批国家工业强基、绿色制造等
专项 14 个，入围制造强省重
点项目 36 个，中车株机双流
货运机车等29个高端装备获
国家首台（套）技术认定，株硬
集团等企业的17项先进新材
料入选国家首批次应用指导
目录，时代新材数字工厂等
22 个项目获国省智能制造专
项试点，53 家中小企业成长
为全省工业“小巨人”。

目前，株洲全面掌握了高
铁九大核心技术、新能源汽车
三大核心技术，涌现了一大批
惊艳世界的高端产品，成为中
国制造走向全球的亮丽名片。

辉煌历程

全面掌握高铁九大核心技术、新能源汽车
三大核心技术

制造强市

1966年成立的千金药业，
经历过“关停并转”的艰苦创
业期。

1993年，原厂在全省医药
行业率先改制。此后，千金药
业顺利上市。为防范经营管
理等各方面的“慢性病”，公司
再一次进行内部改革，推行千
金经营法式，运用市场方式管
理下属机构；公司、团队、个人
共享经营利益，最大化调动员
工工作积极性。

除了体制机制的不断优
化，千金药业还在经营定位方
面不断改革创新。目前，公司
已经从一家制药企业，向女性
大健康领域拓展。

改革带来经营的不断完
善，企业的盈利能力不断增
强。作为国有控股的上市制
药企业，千金药业连续 14 年
现金分红达8.72亿元，2017年
年度分红占到公司净利润
50%。

“千金”，在改革创新中成长
讲述人：株洲千金药业股份有限公司董事、副总裁 谢爱维

我与改革开放40年

▲蓬勃发展的中国动力谷 记者 谭清云 摄

▲“山河科技”生产的通用飞机 记者 刘震 摄

▲投产的长城电脑株洲基地 记者 谭清云 摄

东方红娘
东方红娘婚介：

政府注册的正规婚介，
实名制征婚让您更安
全、更放心！
男：离异，58岁，1.72米，本
科，房宽有车，政府机关，
孩已成家另住。
男：丧偶，53岁，1.71米，本
科，有房两套有车，国企干
部收入丰。
男：离异，51岁，1.75米，有私房
和商品房，有车，工程老板。
男：离异，41岁，1.78米，本
科，有房有车，机关干部，
女随母。
男：离异，36岁，1.73米，本
科，有房多套有门面有车，
事业单位、。
男：短婚未育，33岁，1.8米，
本科，有婚房，事业单位，
开朗帅气。
男：未婚，32岁，1.75米，本科，
房车齐，中车技术，能力强。
男：未婚，31岁，1.72米，研
究生，政府公务员，上进。
女：丧偶，60岁，1.6米，本
科，有房有车，事业单位干
部退休，女已嫁。
女：离异，55岁，1.6米，大专，
高档房，有车，成功女老板。
女：离异，39岁，1.65米，本科，
有别墅有车，机关，女孩。
女：离异，34岁，1.62米，专
科，有房有车，私企副总，
女孩随父 。
女：未婚，33岁，1.58米，研
究生，有房有车，高校讲
师，气质佳。
女：未婚，30岁，1.65米，大专，
有新房，国企管理，靓丽。
女：未婚，27岁，1.68米，本科，
高档新房，公务员，家境优。

地址：株洲市中心
广场（株百旁）福
鑫大厦1116号
电话：
22175288
22957018
18932126168
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预付式消费越来越普遍
提醒：尽量避免大额充值

为了招揽顾客，不少商家会推出
会员服务，目前，预付费消费方式已涉
及美容、美发、洗浴、健身、餐饮、洗车、
培训、影院、酒店、游乐场等多种行
业。街边商店随处可见“充 2000 返
400”“充1000返200”“充500返100”的
广告宣传，充的金额越多，实惠越大，
面对这样的优惠力度，有多少市民在
这种情况下会选择购买预付费消费卡
呢？

消费领域预付现象普遍

“现在到处都是预付费消费卡的
推销，就连我家小孩在外面上培训班
都是要求先购买1年的课时费用，现在
培训班都是按课时算钱，买了年卡后
每上一节课就从卡里扣一次钱。”市民
王先生告诉记者，自己的小孩从小喜
欢画画，以前也上过暑假培训班，2个
月费用大概在几千块左右。

据了解，现在的培训班大多都是
按课时计费，很多培训机构也是采取
一次性预收取的方式给予优惠折扣，
但一次性需交费往往少则几千，多则
上万。

采访中，多数市民表示办过预付
费消费卡，主要集中在美容、美发、洗
浴、洗车、餐饮等行业，家有小朋友的
多数都办有各种游乐场的消费预存
卡。

预存消费要警惕陷阱

市民唐女士是理智型办卡消费
者，她表示，除了办公交充值卡和洗车
卡外，其他的预付消费卡一张都没有。

“几年前在健身房购买过一张年卡，当
时也有月卡和季卡的选择，由于当时年
卡的优惠力度比较大，所以就购买了一
张1500元的年卡，结果不到半年，健身
房就因为老板跑路关门了。有了这次
经验教训后，凡是大金额的预付费消费
卡就再也没有办过。”

针对预付消费卡越来越普及的现
象，有关部门提醒广大读者，近几年
来，预付费一直是消费者投诉的热点，
这种表面双赢的消费模式，有些从一
开始就埋下了形形色色的消费陷阱，
并引发大量的消费纠纷。

提醒广大消费者，在预付费消费
中，应尽量选择一些规模较大、信誉较
高的商家，并要注意查验商家的相关
证照是否齐全。如果商家给出的折后
价格明显低于行业价格或成本价格而
且要求预付的金额较高，消费者最好
不要轻信商家宣传。

提醒消费者在选择预付费消费方
式时，要慎重选择大额消费预付卡，尽
量避免一次性预付大额款项，尽量采
取先小额消费尝试体验，选择金额小、
期限短的预付费卡。同时，不轻信商
家的口头承诺，并保存好票据及合同，
以便日后维权。

（龙芳玲 整理）

▲平和堂入湘20周年庆活动现场

平和堂迎来入湘20周年庆

11 月 13 日，平和堂（中国）有
限公司在长沙运达喜来登大酒店
举行了20周年庆典活动。平和堂
的全体员工和嘉宾欢聚一堂。这
家秉承着“店铺是为顾客而存在”
的零售理念的百货商场，在长沙
经过20年的发展，除五一店外，已
在湖南省内陆续开出东塘店、株
洲店、奥克斯广场店等共计4家门
店，发展迅速。

据了解，1995年，湖南省政府
为了提高人们的生活水平，向日
本平和堂发出了开店邀请。经过
多方面的访问与考量，平和堂于
1998年11月8日在长沙五一广场
开设了第一家店。开店当天，约
25万的顾客光临了五一广场店。

在五一店开业之前，店内约
80 名的新入职员在日本接受了
5—8个月的日本研修。他们在日
本亲身体验并学习问候语。不论
是平和堂员工还是品牌员工，全

员都以灿烂的微笑和“欢迎光临”
的问候语接待了来店顾客，让顾
客买到实实在在的商品，并让顾
客买得安心放心，享受购物的快
乐。

庆典活动上，平和堂（中国）
有限公司董事长夏原平和致辞表
示，平和堂的今天，离不开湖南省
政府以及相关部门及众多品牌商
各位的支持和关心，离不开平和
堂员工一直以来的认真努力，更
离不开广大顾客朋友的惠顾和支
持。将继续为顾客提供只有在实
体店铺才能做得到的服务、生活
提案、活动等，让顾客感受到实实
在在的商品，并让顾客买得安心
放心，享受购物的快乐。同时，将
以践行近江商人的经营理念“卖
方好、买方好、世人好”，把平和堂
打造成持续 30 年、40 年的企业为
目标而不断努力。

(记者 王莉)


