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本报讯（记者 戴凛 通讯员 刘金鹏）昨日，
民航湖南监管局局长范永平为“翔为通航”颁发
湖南首份CCAR-135部运行合格证。这意味着，
我市正式进入通用航空短途运货、运人的时代，
这也是株洲千亿航空产业发展历程中一个重要
的里程碑。

“以前游览飞行距离不能超过40公里，并且
不能在 B 点降落，但现在则不受此限制。”“翔为
通航”相关负责人介绍，持证后，该公司可以从事
非定期载客运输飞行（A点起飞→B点降落）和半
径超过 40 公里的空中游览飞行（A 点→A 点起
降）、直升飞机医疗救援等任务。至此，“翔为通
航”成为全省首家持有CCAR-135部资质的通航

企业，运营资质也增至18种。
据了解，中国民航的运行规章有CCAR-135

部、CCAR-121部、CCAR-91部等，分别用于规
范不同的航空公司的运行。其中，CCAR-135部

《小型航空器商业运输运营人运行合格审定规
则》主要用于使用小型航空器从事定期、不定期
航班和货物运输的航空公司的运行合格审定。

“翔为通航”是民航中南局确定“双证合一”联合
审批后的首家试点单位，从申请到审定，仅用了
12天。

当天，翔为航校也正式成立授牌，将为年轻
飞行员提供更多专业的指导和训练。

市领导蔡溪、余明刚出席仪式。

本报讯（记者 伍靖雯 通讯员 谭小洋 段红
勇）直购电改革进行时。昨日，市经信委发布上
半年电力直接交易报告。截至6月底，我市共有
338 家企业达成电力直接交易，共为企业减免电
费2977.57万元。

一度电，从发电企业卖到供电企业，再到卖
给工商业企业，过去往往有几毛钱差价。在传统
的用电交易方式中，是没有还价空间的。

为了降低企业用电成本，我市推进电力交易
改革，让工商业企业向发电企业直接购电。这意
味着，买卖双方可按规则协商议定电价，电网企
业依旧按规定提供输电服务。

市经信委能源科数据统计，今年上半年，我

市共推动19批、616家企业进入全省电力直接交
易准入目录，数量为全省最多。其中，有338家企
业达成实际交易，交易电量19.04亿千瓦时，共计
降低企业电费2977.57万元。

其中，通过发电企业协议让利 739.86 万元，
占本次降价的24.84%；通过省外入湘电量价差降
价2237.70万元，占本次降价的75.16%。

本次达成交易的企业中，除了常规交易外，
有来自贫困县的57家企业，分配到交易电量7254
万千瓦时，还有来自重点优势产业的9家重点优
势企业（中车株洲电力机车研究所有限公司、株
洲硬质合金集团有限公司等），分配到省外入湘
电量1.08亿千瓦时。

“食安宣传周”活动开始啦
一系列主题活动等您来

本报讯（记者 伍靖雯）用文化创意助推产业
转型升级。7月19日，由香港贸易发展局组织带
队，40多名香港文创界人士走进株洲，前往醴陵
开展“香港创意营商日”活动，并就品牌策略、产
品包装等经验理念，与本地企业座谈交流。副市
长黄芳出席活动。

“香港创意营商日”系列活动从2009 年开始

举办，目前已举行近30场研讨会，促进香港与内
地企业在创意产业上的交流以及商贸合作。

此次是这一活动首次走进湖南。座谈会上，
对于株洲本地企业提出的，如何扩大海外市场，
打响本地品牌等问题，前来的代表也给出了以品
牌授权助力形象推广、引进商贸综合服务企业等
意见建议。

株洲的通航飞机
可以A点起飞B点降落了
全省首家，“翔为通航”昨获短途运货、运人资质

▲民航湖南监管局局长范永平（左）为翔为通航公司颁发合格证 记者 戴凛 摄

338家企业“直接”购电
半年省下电费2977.57万元

“香港创意营商日”活动走进株洲

本报讯（记者 贺天鸿 通讯员 刘再武
刘东）昨日上午，2018年株洲市食品安全宣传
周启动仪式在市规划展览馆前坪举行。

2017年，我市食品安全继续保持良好发
展态势，全年没有发生较大以上食品安全事
故，全市食安工作在全省考核排名第一。目
前，我市正在积极筹备创建国家食品安全示
范城市。

昨日的活动现场，还举行了食品安全科
普知识有奖抢答赛、“食品安全守望者”摄影
图片展、“食品安全伴随你我他”主题征文比
赛优秀作品展示等活动。

据悉，7 月 20 日至 7 月 29 日宣传周活动
期间，全市将举行“食品安全伴随你我他”主
题征文比赛、“食药安全守望者”摄影及图片
展、各类科普宣传等一系列主题活动，使食品
安全更加深入人心，保障全市人民群众的身
体健康和生命安全。

▲昨日活动现场，市民踊跃签名
记者 贺天鸿 摄

即日起重点整治
5类违规占道施工行为

本报讯（记者 伍靖雯 通讯员 何云）破
解城市管理“顽疾”，建设更高水平文明城
市。昨日，市城管局召开专门会议明确，即日
起至 9 月份，我市将开展城区违规占道施工
专项整治行动，重点整治擅自违规占用城市
道路施工、围挡设置不规范等违规行为。

根据行动方案，将重点整治五类违规行
为：擅自违规占用城市道路施工；超期、超面
积占用城市道路；围挡设置不规范；未悬挂施
工公示牌、安全标志和设置灯具等警示标识；
未及时清理现场、影响市容环境。

整治期间，各级市政部门对辖区内所有
占道施工项目全面检查，对违规现象“零容
忍”。“一经发现，立即责令停工，直至整改符
合规范要求方可复工。”市城管局市政工程维
护处负责人介绍。

除了整治，我市也将主动引导市民和服
务对象自觉完善审批手续，通过简化审批手
续、压缩办理时限、优化内部流程等举措，争
取做到当天进件勘查、当天办结。

目前，我市正在对占道问题进行全面排
查，要求自行整改。后续，对拒不整改或整改
不到位的，将进行重点集中整治，具体拟城市
五区同时进行，先期对主次干道、窗口路段开
展集中整治，并向小街小巷延伸。
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只需一个眼神就能治百病？
记者解密“催眠大师”神话
全国上当受骗的患者近千人，被骗资金超过500万元

“看你30秒”能治脑瘫？

今年 22 岁的江苏泰州小伙
于某从小患有脑瘫，多年来一直
四处求医，始终未见效果。今年
3 月他在网上认识了“全球眼神
穿梭创始人”邱瀚民，她自称是
全球眼神催眠的创始人，能够把
宇宙能量瞬间植入人体医治百
病。小于加入了微信群，很快收
到了“大师”现场治愈患者的很
多小视频。

视频里有个哑巴本来不能
说话，后来经过治疗能说话了。

“我就被打动了，我相信大师，感
觉她很真实。”受害人于某说。

看到一个个成功案例，小于
深信不疑，遂缴纳了六千块钱的
治疗费，只身前往上海进行治
疗，两天进行了两次眼神催眠。
此后又缴费经过多次治疗，但小
于的病情始终没有丝毫好转，这
才意识到这完全是一场骗局。

法国队夺冠后，华帝宣布启动程序退款

“退全款”变“退购物卡”引发消费者质疑

中消协喊话后，华帝答应履行承诺

今年世界杯期
间，“法国队夺冠，华
帝退全款”几乎成了
家喻户晓的热门话
题，但在法国队夺冠
后，却是“退全款”
难，引发了消费者对
华帝公司的质疑。

19日，中国消费
者协会喊话，希望华
帝切实履行承诺做
好退款工作，并征集
消费者投诉。

20日凌晨，华帝
公司回应称，将严格
按照售前约定及承
诺，做好退款工作。

脑瘫患者能够快速康复？
植物人能复苏？聋哑人能讲
话？这些连现代医学技术都很
难破解的专业难题，有人却高调
宣称只要一个眼神就能医治百
病，功效神奇。前段时间江苏泰
州就出现了这样一位所谓的“大
师”，号称能用“眼神催眠”，还能

“传递宇宙能量”……

“催眠大师”曾参与过传销

45岁的邱翠云来自湖北恩施农村，
只有小学三年级文化，几年前到江苏打
工，搬过砖，卖过货，还做过销售员，随后
频繁参加各种培训和学习。她还曾加入
过传销组织，几年前忽然自称“听到了来
自宇宙的声音”，摇身变为“眼神催眠大
师”，宣称自己能够通过眼神帮人治病。
她在社会上物色了 30 多名闲散人员组
成了一个诈骗团伙，通过网络宣传自己、
迷惑患者，疯狂敛财。目前该团伙多名
成员因涉嫌诈骗已被警方刑拘。

（据央视 泰州晚报）

“催眠”疗病受害者近千人

事实上，像小于这样的受害者还有
很多。江苏泰州警方展开调查，发现这
个所谓“大师”真名叫邱翠云，在上海注
册了一家网络传媒公司。警方最终在讲
课会现场抓获涉案嫌疑人22名。经查，
全国上当受骗的患者近千人，被骗资金
超过500万元。

记者调查发现，在这个所谓“催眠大
师”的背后还有一个成员众多、分工明确
的团伙。

●第一步：自我包装

首先将邱瀚民包装成一个具有超强
宇宙能量的“大师”，开跑车、住高级酒
店。宣传片称，她是唯一一个全球眼神
催眠第一人，唯一一个女性眼神催眠人，
唯一一个不拜师自创的眼神催眠人。

●第二步：雇人当“托儿”

包装完成之后，诈骗团伙开始吹嘘
“大师”的治病疗效，他们会雇请一些人
当“托儿”进行现场说法，并制作成虚假
视频蒙骗公众。

●第三步：拉人头做营销

这些所谓的听课和催眠治疗费用也
高得离谱。在群里面听课是 298 元，到
听课现场去买门票是 888 元，如果集体
催眠的话每人收取2980元，需要单独催
眠的，一对一的普通催眠价格是 12980
元。

●第四步：“精心”授课

邱翠云为每场活动都进行了精心策
划，包括授课之前设计的灯光、音响、背
景以及播放视频等。在讲课前，“催眠大
师”会给受害者一些心理暗示，同时让员
工在下面煽风点火。其实治病案例和

“媒体专访”都是团伙造的虚假资料。

20 日凌晨，华帝公司就中国
消费者协会发布的微博进行回应
称，将严格按照售前约定及承诺，
切实地做好每一位消费者的退款
工作。请中国消费者协会及广大
消费者监督指导。

华帝股份有限公司通过官方
微博表示，目前消费者退款工作已
在紧张有序地开展。

“目前，退全款全线启动已经
进入了第四天，所有工作都正在有
条不紊地推进着。”华帝相关负责

人表示，法国队夺冠后，华帝退全
款流程第一时间启动。截至目前，
华帝线上客服已累计开工 96 小
时，线下经销商已累计开工 32 小
时，累计受理申请近7000单。

该负责人表示，有些用户提交
了资料还没有收到退款，有些用户
退款还没有最后完成，华帝都会尽
快处理。此外，如果有参加了该活
动还没申请的用户，需尽快咨询自
己购买渠道的客服。

（据中新社）

华帝回应：严格按售前约定做好退款工作

本来华帝应该是要开开心心
地兑现自己的“退全款”承诺的。
但令人遗憾的是，在“退全款”的问
题上，华帝却打了折扣。因为“退
全款”不是退现金，而是退等额的
购物卡，如猫超卡、京东E卡、苏宁
礼品卡和美通卡等，因此，引发了
消费者对华帝“退全款”营销的质
疑。

有网友表示，“通常企业这些
优惠都不会是百分之百的现金，并
且华帝也没有说退款的形式是现
金，解释权归企业。对于消费者而

言，不论是退现金还是退购物卡，
都能获得相应的实惠。”但也有网
友指出：“这明显是套路，按照我们
正常的理解，退款就应该是直接退
现金，而不是购物卡。”

为此，中消协 18 日在微博中
喊话华帝公司：“把广告费花在消
费者身上，这个营销创意还是挺赞
的！希望华帝切实履行承诺，按照
售前约定和承诺，切实做好每一位
消费者的退款工作。诚信，才是任
何营销的完美注脚。”

“退全款”变“退购物卡”，消费者感觉“被忽悠”

今年5月31日，华帝公司通过
官方微博发布“法国队夺冠，华帝
退全款”声明，称为庆祝华帝成为
法国国家足球队官方赞助商，若法
国国家足球队在俄罗斯世界杯夺
冠，则对于在 6 月 1 日 0 时至 6 月
30 日 22 时期间购买华帝“夺冠套
餐”的消费者，华帝将按所购“夺冠
套餐”产品的发票金额退款。

7月16日凌晨，法国队力捧大
力神杯，华帝公司再次通过官网微
博发文，“庆祝法国队夺冠，华帝退

全款启动！董事长再次签字！”并
随文附上具体退款流程。一时之
间，华帝借世界杯“东风”，赚足了
广告创意。

从公告及官方给出的流程看，
“夺冠退全款”线下费用约5000万
元，线上约 2900 万元。线下由销
售区域经销商承担，用户找当地经
销商退款；线上的退款由公司总部
承担，返还相应金额的平台购物
卡。

▲邱瀚民自我包装宣传片
（央视截图）

▲华帝借世界杯“东风”，赚足了广告创意


