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东方红娘
东方红娘婚介：

政府注册的正规婚
介，法人已专注婚介
十六年，一直以来秉
承信誉至上的发展理
念，，专业、贴心，成功
率高。集上万份长株
潭单身人士精英资
料。实名制征婚让您
更安全、更放心！
男：离异，67岁，1.7米，
大专，有新房，事业单位
退休，女已嫁。
男：离异，54岁，1.72米，
有车有房有门面，经商，
孩已婚条件优。
男：短婚，33岁，1.74米，
本科，有高档房有车，国
企中层干部，家境优。
男：未婚，29岁，1.71米，
本科，有新房，铁路管理
人员，另经商。
女:离异，54岁，1.6米，大
专，有车有房，事业单位
干部，孩已婚有房有车。
女：离异，49岁，1.68米，
大专，高档房，公务员，
孩已婚有房有车。
女：离异，38岁，1.6米，
本科，有房，机关干部，
温柔苗条，孩随父 。
女：未婚，28岁，1.64米，
本科，有房有车，经商，
文静聪慧
女：未婚，29岁，1、63米，
大专，有新房，靓丽白
领、家境优。

地址：株洲市中心
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电话：
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5 月 18 日，全国知名民营企业携手湖
南助推中部崛起大会在长沙举行。苏宁控
股集团董事长张近东在大会上说，苏宁在
湖南经历了从小到大跨越式发展，投资兴
业 14 年，年度销售 60 亿元，布局门店 162
家，覆盖零售、物流、金融、制造等领域，进
一步感受到湖南巨大的发展空间和机遇。

他认为，未来消费经济将迎来两大重
要机遇。一是今年中国将成为全球最大消
费市场，内需驱动时代即将到来，湖南拥有
巨大的生产和消费潜力，推动消费经济快
速发展，这是新优势。再就是高铁时代到
来将加快经济版图重构，湖南是中部重要
枢纽，这也是苏宁望城智慧物流电商产业
园选择湖南的原因。

目前，苏宁已经发展为国内领先的智
慧零售企业，未来将致力打造智慧零售在
中部以至全国的样板，建立智慧零售网络，
未来三年，苏宁计划在全国布局两万家智
慧零售新业态门店。到2020年，将在湖南
打造 14 座苏宁广场和 1000 多家智慧零售
门店。“向湖南的企业发出邀请与苏宁一起
共建智慧零售的未来。”张近东表示，今后
将持续推动产业落地，打造湖南智慧零售
服务体系。

（通讯员 谭冕）

据株洲市天元区人民政府网站统计，2017年天元区实现社会消费品零售总额146亿元，增长10.4%；其中，
零售业商品销售额129亿元，增长4.5%。

各项工业、企业、高档住宅区、教育设施等版块的壮大，催生着天元区的商业也在飞速发展。长江商圈、
神农商圈、栗雨商圈日益繁荣，庐山路商圈后劲十足，武广新城商圈蓄势待发……商业体的蓬勃发展为天元
区注入源源不断的活力。

如今天元商圈的零售业几乎能满足消费者的各类生活需求，有选择性颇多的大小超市，也有吃喝玩乐一体
化的综合购物体等。同时，天元商圈的零售业态也存在着发展不均衡的现状，仍有很大的成长空间。
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天元商圈潜力大，零售业态发展有待均衡

如今，手机购物买单不仅是年轻人青睐的购物
模式，越来越多的中老年顾客也喜欢上了智能化的
操作体验。在这方面，天虹百货走在了天元商圈的
前沿。

早在2015年，天虹就率先推行“海外购”+电商体
验店；2016 年，打通线上线下，启动“天虹到家”。顾
客在虹领巾 APP 选择想要购买的商品，买单后两小
时内即可收到货。

2017 年，天虹负一楼超市开启手机自助买单系
统，使用虹领巾 APP 扫码即可随时买单，这种“边逛
边买”的快速购物模式，为顾客节约了大量时间。

天虹百货区也充分推行了智能化收银系统。天
虹给各柜台员工配了pad收银机，顾客看中商品并下
单后，可直接在柜台结账，再不用奔走于商场，为了
找收银台跑远路了。

考虑到有些顾客习惯现金消费，天虹百货区依
然保留了一个收银台，并增设了多个移动收银，“顾
客准备好现金，柜台人员就会通过对讲机第一时间
联系移动收银员，他们将迅速赶到柜台为顾客结账
并现场开票。”旷莹说。

接下来，天虹还会推行“智慧停车”，为会员购物
提供极大便利，该智能系统预计在今年内落实推广。

网购电器是现在很多消费者尤其是年轻消费者
的第一选择，其最大优势体现在商品的低价上。但
同时，网购家电的售后服务及家电品质也存在着诸
多问题，给了实体店发挥的空间。

作为天元商圈唯一的家电卖场，苏宁易购神农
太阳城店在经过2016年、2017年的两次大型升级改
造后，成功将原有的传统买卖模式转变为线上线下
一体化、订单分享、千里传音、收营一体机等智能化
购物模式，结合了网购价格低和实体店品质服务好
的特点。

“我们不仅线上线下同价、同物，还能灵活地自
由切换买单模式。”株洲苏宁易购总经理黄冬生介
绍，顾客可以先在线上平台苏宁易购挑选商品，再到
苏宁门店结账、提货，也可以在门店看好实物，回家
后通过手机或电脑在苏宁易购上买单，并选择送货
上门，“这就是订单分享的其中一个功能，完全根据
顾客自己的需求选择购买模式。”

（赵婳）

智能化购物模式已成流行趋势

无论是传统百货商场还是新型购物综合体，终
究离不开鞋、包、服饰这一传统业态。

细数天元商圈各大商场，株百天元购物广场二
楼至四楼主要为百货区，天虹百货一楼至五楼、华晨
大拇指商业广场一楼至五楼均为“百货+餐饮”，美的
时代广场、神农太阳城和奥园广场则是“百货+餐饮+
其他娱乐休闲业态”的综合结构。

业内人士感叹：“都说实体百货竞争压力大，但
谁也不敢放弃它，毕竟购物的‘购’才是根本。”

但是，天元商圈的百货品牌档次不高、品牌雷同
也是一直以来的发展软肋，不少商家已有所调整。

天虹百货于近两年引进了不少设计师品牌，突
显个性和时尚，正在往差异化的经营方向上转变。
神农太阳城、美的时代广场等综合购物体在选择百
货品牌时，也慢慢走上了“独家”的品牌路线。

综观天元商圈，家电业态似乎也发展得十分缓

慢。目前天元区专营电器的大商场仅苏宁易购神农
太阳城店，株百天元购物广场二楼有少量小家电售
卖。

除了家电卖场稀缺，天元商圈的黄金珠宝类购
物选择也较少，仅天虹百货、天元购物广场、株百庐
山店有几家为数不多的珠宝品牌专柜。

据业内人士分析，这跟株洲河东市中心商圈的
黄金珠宝业态发展较为成熟有关。“市中心的商场如
株百、平和堂，都有运营多年的珠宝专柜，临街门店
也有大金行、克莱蒂、美的亚等各守一块阵地，中心
商圈已经形成了比较成熟的黄金珠宝小商圈，养成
了顾客长期的购物习惯。”

此外，黄金珠宝既不属于日常生活必需品，也不
属于易耗品，消费者对其需求大多有针对性，从消费
需求的角度考虑，商家也不会轻易投入新的售卖点。

百货服饰、家电、黄金等业态提升空间大

天元区的超市业态可以说是我市商圈里发展得
最为成熟的一个区块，神农商圈、天元商圈、栗雨商
圈和庐山路商圈均有大型超市。不仅有本地老字号
株百坐镇，也有大型的国际品牌连锁超市如沃尔玛、
麦德龙等。

“2001年天元超市开业，是天元区最早开业的大
型超市。到现在，株百在天元区开了5家超市。加上
外来品牌沃尔玛、麦德龙，还有天虹百货负一楼的超
市，和大大小小的各种社区超市，天元区的超市选择
是相当丰富的。”株百超市天元店负责人赵店长坦
言，天元超市从最初的“一枝独秀”到现在的“重重包
围”，虽然压力更大，但压力也转化为动力，促使了天
元超市的不断升级。

据介绍，天元超市在保留原有畅销商品基础上，
会逐渐增强商品的品牌引进，满足80、90、00后消费
者的购物需求，如包装精美的新式食品、奶茶果饮、
日韩料理等。

未来，天元超市更注重购物环境的改进，打造场
景化、体验感强的购物氛围。

麦德龙商场自2014年开业以来也有过一次大规
模的升级改造。“我们增设了5个客户专区，将肉类冷
房改成了冷藏柜。”麦德龙株洲商场总经理吴杰说，
新增的版块在购物体验和商品品质上都有显著提
升，销售额也随之增长。

开业一年的株百超市庐山店和开业近五年的沃
尔玛超市分别占据庐山路商圈和神农商圈的黄金码
头，拥有稳定的客户群。

“早晚市和周末的顾客最多，经常要排队结账。”
株百超市庐山店相关负责人表示，超市主要售卖柴
米油盐等生活必需品，消费者一般会遵循“就近消
费”的原则，“庐山路一带的高档成熟小区多，这里的
居民也会更倾向到正规大超市购买，确保质量和服
务。”

超市业态发展成熟，购物选择多

苏宁控股集团董事长：
快速发展的湖南已经成
为中部崛起的先锋
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