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芦淞服饰生意圈“赊货之痛”
芦淞服饰商圈流行一句话，“零售商赊货是毒药，批发商不喝渴死，喝了毒死”

面对赊货带来的困局，市场群经营户呼吁建立信息共享平台
□记者 姚时美

零售商胡老板到芦淞市场群多个经营户手上赊账进货，零售店全部关闭，经营户发现他竟手持两张身份证（详
见昨日晚报08版）。昨日，记者走访芦淞市场群了解到，胡老板欠货款只是冰山一角，经营户面对的还有许多像胡
老板一样的零售商，零售商赊货，在市场群已经很普遍，给诈骗分子可乘之机，几乎每一个经营户都遭遇过零售商赊
货后跑路的问题。对此，经营户面临着两难，不赊货，可能流失客源，赊货，又面临血本无归的高风险。目前，广大经
营户迫切希望市场群建立信息共享平台，建立起相应的预警机制。

“2016年10月份对账时，就欠了我
一万八千多元，到现在没给。”经营户李
明安说，后来听说胡某店子关闭，打他
电话都不接了。

李明安说，这并不是他第一次遭遇
这样的事，以前长沙有个客户，欠他
5000 元货款，后来店子关门人消失了，
打原来的电话已经停机，只能认栽。

“我现在还有200多万的货款没有
结清。”经营户徐号说，这些货款到底能
要回多少，他心里也没有底，最怕的就
是零售商突然跑路，曾经有个客户欠他
一万四千元货款后就联系不上了。

徐号告诉记者，曾经有一个零售商
拖欠他所经营的鞋子品牌公司32万元
货款，关门后赖账，后来在对方有财产
可执行、有欠条作为依据的情况下，经
过法院判决，拿回了28万元。

昨日记者走访了 10 多名经营户，
他们告诉记者，零售商在芦淞市场群进
货赊账已经成为普遍现象，每一个人都
背负着多名零售商的赊账，而且几乎每
一个人都遭遇过零售商跑路，这让经营
户们很懊恼。

经营户邹永波告诉记者，受经济大
环境影响，目前服装行业也明显产能过
剩，市场消费又很低迷，无论是批发市
场还是零售市场，都很难做，而且又很
难转型，服装市场早已转变为买方市
场，越来越多的零售商选择赊货，这是
宏观上的原因。而在芦淞市场群内部，
服装同质化竞争很激烈，为了抓住客
源，经营户们面对零售商赊货，都选择
妥协，否则就可能流失客源。另外，在
和零售商合作一段时间后，彼此间建立
了一定的信任，零售商提出赊货，经营
户们又拉不下面子。

这些现象，给了一些不怀好意的零
售商可乘之机。目前零售商在芦淞市
场群赊货，大多数货款一个月或者一个
季度一结算，有的甚至长达半年或一
年，而赊货过程中并没有打欠条或者在
对账单上签字，一旦发生纠纷诉诸法
律，经营户们连凭证都没有，维权也没
底气。

案例

不止胡老板
还有其他零售商赊货跑路

赊货成风，不打欠条成惯例
漏洞 注意留证据

同时设立一个止损线

对于目前邹永波等经营
户面临的赊货维权难题，湖南
卓进律师事务所律师郭映秋
说，经营户们主要有以下几方
面的工作去做，便于通过法律
途径维权：一是到公安机关调
取胡某两个身份证信息为同
一人的证明，在起诉时，能够
向法院说明起诉主体，二是在
法院立案后，要尽快申请法院
查封这两个身份证号码名下
登记的财产，比如胡某在湖北
荆州被法院已经冻结的一套
房产，要尽快起诉，申请法院
继续冻结，防止胡某将房屋解
冻并变卖，然后转移财产。

郭映秋建议，经营户要预
防赊货给自己带来损失，便于
维权，首先在平时经营过程
中，要每隔一段时间和零售商
对一次账，让零售商在对账单
上签字，便于在索取欠款时，
有相应依据，其次，为了防止
不诚信的零售商跑路或者赖
账，经营户要给自己定一个止
损线，当赊货到一定额度时，
零售商仍不支付货款，就不赊
货。

风险

“总而言之，零售商赊货这事
儿是一碗毒药，我们批发商不喝会
渴死，喝了会毒死。”邹永波说，他
在湖南省各个县市区的经销商中，
卖场负债率达到 100%，都是赊货
经营，其他店铺，也大多有赊货，只
有少数初次进货的零售商，和市场
群经营户没有建立信任，是现货现
结，而这当中，就有可能有人因为
经营不善或者恶意欠货款，让经营
户血本无归。

“现在已经有不少人看到漏
洞，开始钻空子。”一些经营户说，
他们遇到的恶意骗货，通常的手段

就是在半年内，每一单都现货现
结，获得一定信任后，半年后就开
始赊货，然后到一定时候，人就失
联了。

邹永波说，一旦零售商跑路或
赖账，要想拿回货款，缺乏一定的
凭证，无论是报案还是起诉，都很
难维权，而在讨债过程中，又不敢
采取过激行为，就像这次胡某被抓
回株洲，最后被撤案，经营户们担
心因讨债过激，构成非法拘禁，最
后眼睁睁看着胡某又离开株洲，心
情是又急又气。

有人故意钻空子，风险越来越大

昨日上午，部分经营户来到芦
淞区市场管理局，找到该局相关负
责人以及株洲市芦淞区服饰市场
经理协会的负责人，希望政府部门
及协会能够重视目前市场群经营
户面临的赊货现象，为经营户维权
提供帮助，并建立预警机制，预防
该现象进一步恶化。

“我们作为芦淞市场群的一
员，也曾想建立一个信息共享平
台，最后做不下来。”株洲市芦淞区
服饰市场经理协会负责人说，在调
研过程中，广大经营户为了保住自

己的客源，并不愿意将信息分享。
负责人认为，关键还是广大经

营户自身加强自我防范意识，对进
货的零售商尽可能充分了解其信
息，赊货时掌握相应的凭证。

协会负责人以及芦淞区市场
管理局的相关负责人表示，双方也
会在市场群内部加强宣传和教育，
提醒经营户注意防范，对于经营户
们所反映的现象以及维权遇到的
难题，上报芦淞区政府，希望引起
政府部门的重视，指导经营户们维
权。

经营户希望有预警机制，共享信息
破局

律师说法

▲芦淞服饰城步行街人流如织 记者 姚时美 摄

人 生 就
如沙漏里面
的金沙，金沙
总是在我们
不经意不去
把握的时候
就随着时间

悄悄流逝。难道你们就甘愿这样坐以待
毙，而不为所动吗？难道你就想这样平平
淡淡的过完这一生吗？

不！我们要做时代的主人，做自己掌
控者！加入艾艾贴，你的生命将因此而更
加灿烂多彩！

灸道之美，让爱蔓延。艾艾贴自成立

以来，便致力于传承弘扬艾灸文化，在全
国大范围展开公益"义灸"活动，引导人们
关注自身健康，用古朴自然的绿色养生方
式做日常养生保健。

加入艾艾贴不怕没有货源、不怕没有
市场、不怕没有经验，艾艾贴总公司教你如
何利用艾艾贴平台成就自己的事业。加入
艾艾贴，做自己的老板，当顾客的朋友。

人生路漫漫，上下而求索，用你的才
智，勤奋，热情去点燃你生命里的那盏灯
吧，请相信前方的道路是曲折的，但前途
是光明的，让你我共勉。我是艾艾贴总经
销商：刘丽丽,微信：13590483387，电话：
13590483387。

艾艾贴，让你我共勉！
2.0英寸 高清曲屏:采用2.0英寸横屏高清曲屏，
分别率达到320*240，对比度强，高清不晃眼，内
容字体加大真心真意设计，清晰明了。
立体按键浮雕设计:眼花盲人老人专用，采用3*
4排列标准21键键盘，浮雕大按键无论白天黑
夜都能清楚辨认数字，使键盘输入快捷流畅。
超长待机持久续航:3000毫安大电池实用耐用，
电话不多的情况下待机时间30天左右。
不怕摔 不怕震:坚固机身 抗压曲屏。
BOX大喇叭、立体音效、封闭音腔:清顺获取重
低音立体声效果，只为在不污染你的听觉的情
况下能不错过任何重要的电话与通知。
外放收音机:内置天线，信号强，外放大喇叭，免
插耳机，轻轻松松想听就听，再也不用戴耳机了

2.0寸彩屏，双卡双待，照相，3000毫安电池，支持移动或联通卡，语音读短信，来电报姓
名，一键手电筒，快捷拨号，紧急呼叫，闹钟，录音，听广播，听歌曲，QQ/微信

老人语音手机来电申领

真大字体
大按键

真大音量
广场舞神器

全语音王
语音读短信
语音报姓名

一键拨号
快速拨打

大电池
3000毫安

外放广播
台多信号好

高清曲屏
抗压耐摔

一键解锁
长按米键解锁

QQ/微信
畅聊网络

一键手电
方便老人使用

免费申领热线：400-185-2959
不仅
免费

别人有的功能→我们也有
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小龙虾猛涨价，吓不退株洲吃货
最贵80元一斤依然卖得火

□记者 陈驰 文/图

前天晚上11点多，家住天
元区圆方路的廖女士见到朋
友圈内晒龙虾，嘴馋便去夜宵
店点了一盘 88 元的龙虾带回
家，一人独吞后她仍是觉得不
过瘾。

廖女士说，花了88元才吃
了 10 多只小龙虾，应该只有 1
斤多。要放在以前，88元她根
本就吃不完，为啥分量突然变
少了？

前晚，记者走访了天元区
多家夜宵店，基本上每桌客人
都点了一盆小龙虾，他们也吐
槽，小龙虾的分量变少了，价
格却贵了。

龙虾的分量为何突然变
少了？一家龙虾店老板冯先
生说，近几年，夜宵市场最畅
销的菜品就是小龙虾，价格自
然也水涨船高。五月来，他店
里每晚能销售 400 斤小龙虾，
而且不到晚上 10 点就被客人
点完了，后面来的客人没得吃
了，就会去别的店吃。

冯先生说，小龙虾的卖价
一般比进价高 40%左右，除去
相关费用，盈利在 10%左右。
比如爆头虾，进价 40-48 元，
销售价在68-80元每斤。

“现在去进货要赶早，要
不是与批发商合作多年，我这
每天400斤的货还没保障。”冯
先生说，相比去年，因为小龙
虾的进价上涨，所以夜宵店价
格大都上涨了两成左右，品质
好点的涨得更多。其实他们
也很苦恼，很多顾客一边吃一
边吐槽涨得太贵，他们也颇有
怨言，成本每年都在提高。

400斤小龙虾
不到晚上10点就卖完了

夜宵店

夜宵店老板们抱怨成本太高，
那我市各大批发市场、农贸市场情
况如何？

记者从中南、满江红等蔬菜批
发市场了解到，株洲市场销售的小
龙虾品种很多，以爆头虾和青皮虾
为主，产地多来自湖北和湖南岳阳
洞庭湖。

苏女士家做小龙虾销售有四、
五年了。她说，小龙虾基本上是个
头越大的价格越贵，目前的市场零
售价多为20至35元每斤，比去年同
期高了5至10元，而且是连续三年
逐年上涨。

“最便宜的也要 12 元一斤，个
头大的爆头虾要 35 元一斤甚至更

贵。”苏女士说，株洲的行情现在很
好，基本上供不应求。

吴先生有两个小龙虾批发摊
位，现在每天批发零售小龙虾达 1
万斤左右。吴先生介绍，每年的销
售时间为 4 个月左右，他们会派专
人到洞庭湖进货，小龙虾批发每斤
挣1-5元，以他一家计算，每年销售
量都超过120万斤。

有业内人士透露，从产地批发
到经销商手中，他们会分出三六九
等价格差别销售，还有销售中的损
耗死虾，这些都要消费者来买单，
因此株洲市场零售的价格要比产
地批发价格高出3至10元每斤。

批发商

有摊位日销上万斤，还供不应求

时值初夏，进入了小龙虾的消费旺季。大家在朋友圈晒美味可口的小龙虾时，也不禁感慨起它的
价格。与往年相比，今年的小龙虾价格可不那么亲民。吃货们感慨，以前三五人吃一顿小龙虾只要一
两百元，现在一两百元的小龙虾，只够两个人“塞牙缝”，这小龙虾为啥涨得这么狠？

不断看涨的小龙虾，也催生
了小龙虾养殖经济。我市逐渐形
成了一些中小规模的养殖基地和
养殖合作社，他们带动了当地农
村的就业和经济发展。

罗师傅是天元区雷打石镇胜
塘村村民。从去年开始，他尝试
在自己的三亩农田里养小龙虾，
没想到获得了大丰收，头一年就
盈利了。今年，他和其他四位村
民一起成立了养殖合作社，流转
了120多亩农田，开始了大规模的
小龙虾养殖。

据记者初步了解，株洲市区
周边这样大大小小的小龙虾养殖
基地有数十个。这样的养殖基地
也给当地的农村经济发展带来了
不小的促进作用。

不仅是株洲，小龙虾这个产
业有多火呢？据中国小龙虾协会
数据显示：2015年，中国小龙虾销
售额超1000亿元；2016年，中国小
龙虾销量达 1000 万斤，销售小龙
虾的门店数超 1.76 万家，是肯德
基中国门店数量的三倍；2017年，
养殖面积达1000万亩，产量100万
吨，就业人员500万。网友们纷纷
推测，按照这个趋势，2018 年，小
龙虾带来的经济效益将令人瞠目
结舌。

养殖户

村民尝试养小龙虾
第一年就盈利了

小龙虾虽美味，但有的人不
一定适合吃。市中心医院感染内
科主任龙云铸介绍，小龙虾蛋白
质含量很高，但死后腐败速度很
快，非常容易变质。如果吃到不
新鲜或者死了的小龙虾，容易引
发急性肠胃炎和其他一些细菌感
染类的中毒情况，所以一定要注
意。

医生提醒

◀小龙虾已经成了夜宵标配

▲供货商正准备将大量小龙虾
送至餐饮店


