
正宗云南七子饼贡茶，是饮用、馈赠、收藏、保健之佳

品。本次活动，非商业炒作，《株洲晚报》真诚回馈，感受陈

韵普洱茶的品质，原价每提（5饼）1560元，现在每提只需

100元，到现场看一看正宗云南七子饼贡茶值不值，感受超

值品质。

本次活动配额仅1000提，请广大市民抓紧时间抢购。

普洱茶为什么值得一喝
普洱茶历史悠久，以越陈越香著称，回甘之味沁人心

脾，为世人所追捧。如今大家对饮食健康越来越重视，加

之普洱茶又是保健养生的健康饮品，更加受到大家欢迎。

普洱茶中氨基酸、维生素、矿物质、茶多酚和生物碱等含

量很高，秋季喝普洱茶能生津止渴、滋润口腔，经过熟化的

普洱茶不刺激肠胃，还可以起到护胃、养胃的作用。

老茶醇香 保健安康
近年来，普洱茶被称为“可以喝的古董”。“可饮、可藏”是

普洱茶的双重特点。

普洱茶肯定是越久越好。因为老茶，尤其是一些年代

久远的老茶，它们的存量十分有限。毕竟，这是一种经过时

间沉积而成的尚品，而不是像其他商品那样批量供应。存

放时间久的普洱茶的发酵作用也就更加明显，它的健康功

能也就越强。这个变化会表现在茶的汤色、香气等方面，入

口的口感也跟之前完全不同。因此，存放越久的普洱茶，它

所形成的独特品质和陈香也就越好。

正宗云南普洱茶 百元拿回家 100元
市场价1560元/提5饼

活动期间仅需

原价488元/斤 限时抢购100元/斤 实惠不容错过

东阿阿胶产地直销 仅剩三天

俗话说，冬季调补，来年

打虎，可见冬季调补对健康的

重要性。冬季阿胶滋补正当

时。中医认为，患有慢性病的

人一边调补一边治病，可达到

减少复发，减轻病情的作用，

对于亚健康人群来说，调补后

可达到减轻症状，调理气血，

提高体力精力的作用。中医

里所说健康的标准就是：人体

的 器 官 就 如 同 人 一 样 ，吃 得

饱，干起活来才有劲。而血液

就是器官的饭，所以健康要从

养血开始。

本周四在株洲晚报一楼大厅
（新闻路18号）举办阿胶固元膏

展销会。精选产自山东东阿县的

纯正阿胶，质量上乘，口味纯正。

阿胶膏采用了民间熬制的方法。

让食用简单，轻松解决补血难题。

冬季吃阿胶的五大功效：
1、增强体质：阿胶有增强免

疫力、减少疾病的作用。适合年

老体弱，久病体虚，易患感冒等

体质下降者。

2、强筋健骨：阿胶补血液，

血能养筋，液能润滑关节，充实

骨髓、脊髓、脑髓，故能强筋健

骨，流利关节，抗御风湿的伤害。

3、益智健脑：阿胶中含有的

多种有效成分可以缓解学习紧张

情绪，使大脑和全身得到充分休

息，有利于提高体质，强身健骨，

精力旺盛。阿胶中含有小子活性

肽，能增强肌体记忆力和提高识

别能力，有较强抗疲劳作用。

4、缓延衰老：阿胶含有明胶

原、骨胶原、蛋白质以及多种微量

元素，多种氨基酸等。这些都是

人体营养重要物质，有明显抗衰

老、延年益寿作用。

5、美容养颜：阿胶通过补血

而滋润皮肤，利于皮肤保健。长

期服用可使脸色红润，肌肤细

嫩，有光泽。是滋养皮肤，美容

养颜之佳品。

普洱茶特征
回甘不散
气味甜美

汤色浓厚
茶色浓郁

醇而带爽
厚而不涩

198元/斤

株洲晚报联合文山三七启动
“感恩回馈”仅剩最后三天

云南文山三七优良的品质
受到医学专家、营养学家的肯定，
受到广大市民的青睐。抢购三七
的人群中，除了三高人群，还有众
多中年老板的身影，他们经常熬
夜加班，睡眠不足，喝酒应酬，慢
慢出现了肠胃疾病和肝硬化，老
板出手就是要10斤，买回去自己
喝，用来调理肠胃，预防肝硬化。
给自己心爱的人喝，美容养颜，排
除毒素，调理气血，增强气色，赶
上优惠，买10斤都嫌少！

中年老板抢定“它”

第一次没买到，这次绝对不能错
过，省钱太多了！“排这么久队，前面买
三七的快点啊，我着急交钱！”活动现
场，来购买三七的市民排成长龙，现场

人挤人!“前面交款的快点噻，晚点我的
三七就被人买走了！”很多人担心卖没
了，选好了就赶紧去交款。现场工作
人员一刻不停，忙到手软！市民田阿
姨，高血压高血糖十多年，从2010年开
始服用三七，恢复得非常好。这次看
到了晚报的“三七优惠活动”，把一起
跳广场舞的老姐妹们全拉来了，因为
她们都有高血压、高血糖、腰腿疼痛等
各种老慢病，就都拉来选购文山三
七。她说，“这三七谁用谁知道，早用
早舒服，198元一斤，确实便宜，报社举
办的，咱放心！”

前面买三七的快点啊，我着急交钱！

正宗云南文山三七、东阿阿胶产地直销惠
■每天前20名顾客赠送价值89元野生黑枸杞一袋

特卖时间：1月18-21日
特卖地址： （天元区新闻路18号株洲日报社）株洲晚报一楼大厅

抢购电话：15987677831

（周五、周六、周日）
■买五斤送一斤

广告
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与你有关

“厕所革命”如何市场化？

天元区邀您来场
头脑风暴

本报讯（记者 伍靖雯 通讯员 吴意勋）
我市“厕所革命”如火如荼。本周日下午，天
元区将举办“厕所革命”头脑风暴活动，邀请
感兴趣的企业、市民参与。

此次活动的主题是“厕所+商业”，探讨
公厕的建设、管理维护与市场化路径的深度
融合，以求改变传统公厕的管理模式，让市场
来为公厕品质和服务把关。

记者了解到，天元区区长董巍将参与此
次活动。只要你有想法、有创意，可以面对面
与区长交流，为“厕所革命”建言献策。

本报讯（记者 伍靖雯 通讯员 城关）从本月起，我市将实行新的《城区城市
管理考核评比办法》（以下简称《办法》）。相比此前的考评办法，新的《办法》有
何变化，又有何亮点？

城区城管考评新办法启用
连续3次垫底的区，或被行政问责

活动时间：1月 21日（本周日）
15:30——18:00

地点：中国动力谷自主创新园研
发中心D栋2楼——天元区图书馆

报名联系方式：13203330735
（张）取消每月以区为单位召开的考评讲评会，

改为逢双月组织召开城市管理考评集中讲评
会。连续两次排末名的城区政府主要负责人，

由市城管委领导进行警示约谈；连续三次排末
名的，由市城管委向市委、市政府提出行政效能
问责或组织调整建议。

连续2次垫底，约谈负责人

本月起，考评实行“名次”与“档次”相结合
的办法进行奖罚。

城区月度考评成绩排名第一的，奖励100万
元；排名第二的，奖励50万元；排名第三的，奖励
20万元；排名第四的，不予奖罚；排末名的，罚30

万元。另，月度考评成绩在85分（含85分）以上
的，评定为优秀档，在名次奖罚的基础上再奖30
万元；城区月度考评成绩在75分（不含75分）以
下的，评定为不合格档，在名次奖罚的基础上再
罚30万元。

实行“名次+档次”考评奖罚办法

此前的考评办法，侧重考评市容、环卫等内
容，新的《办法》则将城市创建等多方面内容纳
入考评，具体包括环境卫生监督管理、市容市貌
监督管理、市政设施维护、园林绿化管养等。

另外，考评范围也有扩面。云龙示范区从

2012年5月纳入市区城市管理考评以来，考评范
围一直局限在云龙大道沿线、职教城片区、方特
欢乐世界片区以及学林街道办事处。新的《办
法》将考评范围扩大到云龙示范区全部行政区
域。

考评内容多了，范围广了
变化一

变化二

变化三
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挣钱花钱全都有

晚报同城换购，让闲置物品得到最
大限度的利用。如果你想出售闲置物
品，请扫码加群，上传实物图、物品信息、
价格及联系方式。一切交易以当事人沟
通为准，晚报概不负责。

全新芭宝利亚格纹包包，冬天搭配
大衣不二之选，尺寸中号，材质牛皮加
帆布，全新带吊牌，120 元转。微信：
18501098

朋友从云南带回来的毛衣装饰链，
民族风情，全新，从未戴过一次，35 元
转。电话：13077057612。

转两罐三段爱他美奶粉，天元区时
代广场的爱婴母婴店购入，保质期到今
年 8 月 ，便 宜 出 ，价 格 私 聊 。 电 话 ：
15873352669。

转一张希尔顿私人教练健身卡，剩
余 九 节 课 ，2500 元 。 电 话 ：
18107336590。

一套做梳子或者手镯的木艺入门
工具，只用过一次，原价200多元，150元
转。电话：18573350518。

不迷信互联网
销售比往年同期提升10%

1月17日，芦淞市场群金冠服装市场二楼，一家装修一新
的门面内，90后小伙朱灿将最新的服装款式发给客户。

朱灿经营的是女装，2017年冬装销售量在1000件左右，相
比2016年同期提升了10%，零售价在300元—1000元之间，其
中以400元至600元的最多，“冬装几百元不算贵，属于普通消
费。”价格和 2016 年同期相比，差别不大，服装的款式则偏时
尚，因为他的女装针对的消费群体为年轻女性。

“做实体租金成本、人工成本都在增加，压力确实大，即使
这样我也不迷信互联网。”朱灿说，他的销售模块有线上线下两
大块，但大部分还是线下销售，“顾客在实体店可以现场试衣
服，体验性比电商好。”

砍掉省、区代理
这家服装厂成本低了、销量高了

“今年冬天生意好做，老天帮了忙。”迪威玛尼服饰（中国）
有限公司董事长刘焰介绍，迪威玛尼的商品为男装，畅销的是
长款羽绒服和针织型风衣，价位在 1000 元左右，流行颜色为
黑、白、灰。

刘焰从1991年起就在株洲经营服装，目前公司旗下有六
七十家加盟店。为了降低成本，他将省代、区代通通砍掉，衣服
直接从厂家到加盟店，价格也更实惠。据他计算，公司因此省
掉12%的运营成本，虽然价格低了，但2017年的冬装销售量反
而比2016年同期提高了10%。

刘焰说，未来5年，他计划从单一产品向全系列产品拓展，
不仅有外衣裤子，还有配套的内衣和内裤，“多开体验店，让顾
客享受更优质的服务。实体店市场的潜力巨大，我很看好。”

高档女装进军商场
拟降价30%抢占市场份额

“2017年我们的销售和2016年同期相当。”傲丝度服饰负
责人说，傲丝度经营的是高档女装，冬装价格在1800元—2000
元之间，目标消费群体是30岁到45岁之间的女性。该年龄段
的女性具备较强的消费能力，对商品的品质要求也比较高。

该负责人介绍，高档女装和普通服装相比并不具备价格优
势，因此，该品牌从来没有经过电商渠道进行销售，均是线下交
易，比如通过加盟店零售。

未来，傲丝度仍将坚持做实体店，2018 年，公司计划进军
商场，走高档服装路线。除了改进衣服的颜色、款式外，还将降
价，降价幅度将达到30%，此举是为了抢占市场份额。“随着服
饰生意人思维理性回归，现在普遍都重新看好实体经济了。”该
负责人总结。

株洲服装老板今冬笑了
借助互联网，但不迷信互联网，老板们普遍仍看好实体店

记者 姚时美 文/图

接近年关，株洲大小服装加工厂里一片忙碌，芦淞市场群人流熙熙攘攘。近日，记者走访调查发现，相比2016
年，2017年冬季株洲的服饰可谓占尽天时地利人和：寒冷天气来得更早，拉长了销售生命周期；广大商户营销思维回
归理性，注重提升商品和服务的品质。经调查，2017年株洲服饰销售普遍比2016年同期要高，款式也紧跟潮流。

慕楚儿服饰：
将客户逐步拉到线上

慕楚儿服饰品牌在芦淞区龙泉路康
泰服饰工业园有自己的生产加工工厂，
同时，在芦淞市场群欧洲城市场也有销
售门面，其经营模式为典型的产销一体。

依托于株洲本地的工厂和销售门
面，慕楚儿服饰在全国有大量的经销商，

“去年下半年，我们的秋装和冬装销售量
达二十多万件，和2016年差不多吧。”老
板严晗说。

昨日下午，记者在工厂内看到，工人们
正在加工女装棉衣，整个工厂一派忙碌。

严晗介绍，女装棉衣主要是红、黑
两色，款式多样，零售价在一两百元，属
于大众消费，因此销售量比较大。

依托于实体，销售渠道主打电商，慕
楚儿服饰工厂生产的大部分产品均通过
互联网销往全国各地。严晗说，她涉足
电商好几年，渠道已经稳定，模式也已经
成熟。同时，她将线下资源整合，通过互
联网进行营销推广，将客户逐步拉入线
上销售平台，“电商的门槛在提高，要求
也越来越严，我们的产品质量和服务也
要相应提升。”

在商言商

1.2017年冬装为什么好卖？

刘焰：
天时：去年冬季冷得更早，春节时

间又比较靠后，年前服装销售的生命周
期因此拉长，天气在很大程度上推动了
冬装的销售。

地利：芦淞市场群作为中南五省服
装批发中心的地位尚未被撼动，商品覆
盖仍能到达周边省份，借助地利优势，
商户们仍大有可为。

朱灿、严晗：
人和：注重产品质量和服务。

2.相比电商，实体店有何优势？

朱灿：
电商兴起后，客户不能亲身体验、

收货时发现质量问题等弊端也逐渐显
现，实体店的重要性凸显。

刘焰：
顾客能提前体验，享受优质服务。

记者观察

目前株洲的服饰从业者，大部分都
是两条腿走路，线上线下并行，认为互
联网销售的发展最终还是依托于实体，
只有注重产品本身，实体才有出路，行
业才有希望。

▲1月17日，迪威玛尼服饰品牌展厅，客户正在选货
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