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改做服装租赁
靠时间战击败“万能的淘宝”

变则通。李聪说，做了一年“洗衣小哥”之后，
由于遭遇滑铁卢，他们决定转型。

2015年上半年，在做了一些调研后，李聪发现
虽然从事服装租赁的公司不少，但针对学校的市场
基本处于一片空白，这让他和同学嗅到了商机。

意识到商机后，李聪拿出5000元钱买了200多
件衣服，包括衬衫、学士服、民国服等，“主要还是想要
做学生生意。”李聪说，第一单是包材学院毕业晚会。

“谈下来后，根据对方要求补了一批衣服。”李聪说，期
间他意识到“万能的淘宝”成了他最大的竞争对手，因
为很多同学都会想到通过网络订制所需服装。

为了击败淘宝，李聪想到了“时间战”，只要上
午谈好，下午就免费将货送上门。这一点，让依靠
物流的淘宝商家瞬间没有了竞争力。

不到半年时间，李聪不仅混熟了整个学校，还
跨入株洲职校圈，当年毕业季，几乎接了所有院系
的毕业晚会服装、毕业照服装的租赁生意。

这一年，李聪的同学赵永彬、姜力荣、武悦也陆
续参与，4人加入了工大包材学院钟云飞老师带的C
立方创业团队，还创立了“万衣星途”公司。

将“租衣”生意做到年营业额过百万
这４名大学生是如何做到的？

记者 何春林 通讯员 罗咸辉

两年前，正在读大二的李聪和三名同
学凑了5000元钱开始做租衣服的生意。如
今，当初只有 4 个人的团队已经成为拥有
10多个员工的公司，生意做到了长株潭，年
营业额超过百万元。这群小伙子是怎么做
到的呢？

洗衣业务受学校影响后下降

昨天上午，在湖南工业大学旁的山水文园小区
内，李聪和团队成员正在收拾、整理待出租的衣服
和筹备公司年会。他说，学校快放寒假了，这个时
候很多单位和学校会组织年会，这也是他们生意的
旺季。另外，他们需要增强公司凝聚力，自己的公
司也要办年会。

2015年，正在读大二的李聪总在琢磨着做一些
事情赚点外快。在寻找创业项目时，他发现了一个
现象，“很多同学都反映洗衣服麻烦，尤其是冬天。”
李聪说，由于没有什么资金，他当时就想着找一些干
洗店合作，负责收衣服、送衣服，赚差价和跑腿费。

做了几个月后，李聪和同学们觉得与其跑腿赚
差价，还不如自己搞。于是，李聪和同学们在学校
附近租了一间房，买了两台洗衣机，开辟洗衣业
务。不过，随着学校也设了洗衣房，李聪的业务量
直线下降。

公司成学生热门兼职阵地
毕业后欲继续扩大规模

2016 年开学后，生意步入正轨
的李聪决定扩大团队，不仅吸纳了3
名合伙人，还加入了策划、摄影、制
作等专业人员，将公司转型成一家
集服装租赁、摄影、设计、策划为一
体的综合性公司。

最近，李聪团队又花了1万多元，
买了1台无人机。“以后想通过无人机
做更多专业的拍摄业务。”李聪说。

一路走来，几个年轻小伙多了几
分成熟，一些原来没有干过的事情都
尝试了。比如，遇上衣服拉链坏了、
开线了，他们都会用针线缝缝补补，
还会挂熨衣服。“以前，谁会干这些
啊，都是创业把我们逼的。”武悦说，
创业让他们真正成长了，遇到事情首
先是想解决办法，而不是抱怨。

如今，创业已步入稳定期，“万
衣星途”也成为学校的热门兼职阵
地。“拿业务员来说，刚开始一个月
没有底薪，靠提成，完成一单就能赚
10%。最多的业务员能拿到1万元1
个月。”李聪说，公司三个月就提供
了100多个兼职岗位。

有资金，就有机会拿到更多最
新最流行的服装。目前，李聪已有
30多万元的衣服，光衬衫就有800多
件。李聪说，高峰期时，如果10个班
级拍毕业照，每个班20个男生，也要
200套，有时还要接化工、铁道、铁路
等院校的业务。

今年 6 月，李聪就要毕业了，毕
业后是找工作还是继续自己的租衣
生意？李聪的想法是继续做大做
强，因为创业让他们变得更强大。

“每年都在喊‘史上最难就业年’，其
实是我们自己没有把握机会。”李聪
说，对于年轻人来说，好机会就在身
旁，就看大家能不能够及时把握，

“少点埋怨，放手去干就好了，我们
的优势就是年轻。”
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▲“万衣星途”创业团队在学校招聘现场
受访者 供图

▲毕业季的学生身着“万衣星途”的服装拍毕业照 受访者 供图

庆祝红星美羚乳业2017年7月1日正式进驻央视品牌推广，新配方“美羚中老年
富硒高钙羊奶粉”（在100%纯羊奶的基础上强化了中老年人所需的钙和维生素）现已
全面上市，为让大家体验高端羊奶品质，扩大宣传影响，经公司研究决定：厂家直供，
现在只需半价限时体验！（买10再送2），活动时间仅限7天，每天100件！

庆祝庆祝““美羚美羚”“”“进驻进驻””央视央视
全新演绎全新演绎生态羊乳大生态羊乳大格局格局

中老中老年年
特供特供

东部西部一箩筐 不妨常喝羊奶保健康

39年品质如一
知名出口乳企 只做放心好羊奶!

中央电视台是集权威性、专业性等

特点于一身，众多一流企业都会想在央

视投放自己的品牌广告为企业做强有

力的推广宣传。而像 CCTV-2 财经《第

一时间》与 CCTV13 这样的新闻类栏

目，在选择题材则会精细入微、谨慎之

至。红星美羚作为中国率先打出“羊”

字头的羊乳企业，7月4日至10月3日将

震撼登陆 CCTV2 财经《第一时间》与

CCTV13 新闻，全新演绎生态羊乳大格

局，生态羊乳，“纯”在美羚，秉承天然纯

鲜，关爱健康永存。

“红星美羚”向您郑重承诺
1.公司的羊奶粉比奶源、比配方、比

营养、比价格；绝对的货真价实：
2.红星乳业有自己的有机奶源基

地，确保原料的品质和低价；
3.砍掉层层中间经销环节，工厂零

利润直供消费者；
4.本次直供的羊奶粉，特别适合年老

体弱、抵抗力差人群长期享用。
5. 低脂无蔗糖，全家人都可以放

心喝；
6.通过食品安全体系认证、国际质

量体系认证和 GMP 认证，确保每滴奶
的安全。

400-9983-765抢购热线：
优惠代码:206免费送货，货到付款！

特别声明：.1所有渠道经销商不得套
购，一经发现取消经销资格；2.整件免费
送货。
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儿科“神药”
几乎“是病就开”

冀连梅发文章反映，在微
信公众号里的网络咨询平台
上，几乎每天都能看到关于匹
多莫德口服液的咨询。粗粗
浏览一遍，她才发现这个药是
儿科、耳鼻喉科和皮肤科医生
们的宠儿，从这三个科室看完
病出来的孩子，几乎每人手里
的药单上都有匹多莫德的身
影，流水线一般:预防感冒来
一盒、发烧咳嗽来一盒、鼻炎
扁桃体炎来一盒、湿疹荨麻疹
来一盒……每盒的单价从几
十到上百元不等，而且一开就
是一个月的量，一吃就是三个
月的疗程，难怪医生们会对它
推崇备至。

冀药师在网上检索到的
数据显示，匹多莫德在我国销
量非常好，2016年匹多莫德在
国内等级医院销售额达到了
35亿，在零售药店的销售额是
4.27亿，再加上在其他非等级
医院的销售额，“我猜总额会
达到 40 亿！而这其中，绝大
多数由儿童患者买单。”她在
文章中说。

记者在网上药店查询到，
匹多莫德大致分为胶囊、颗粒
剂、分散片、口服液四种剂
型。其中颗粒剂、胶囊、分散
片均为国产药，价格每盒三四
十元，而口服液是意大利进口
药，价格昂贵，单盒原价 194
元，促销售价140元。

百度百科上显示，该药为
免疫刺激调节剂，适用于机体
免疫功能低下的患者；上、下
呼吸道反复感染（咽炎、气管
炎、支气管炎等）；耳鼻喉科反
复感染（鼻炎、扁桃体炎、鼻窦
炎、中耳炎）；泌尿系统感染；
妇科感染；并可用于预防急性
感染，缩短病程，减少疾病的
严重程度，可作为急性感染期
的辅助用药。

又一“神药”被扒皮
儿科药匹多莫德被专家质疑：

几乎“是病就开”，在国外尚处小白鼠阶段

继治疗白内障“神药”莎
普爱思滴眼液被曝光调查之
后，又一个“神药”匹多莫德被

《问药师》创始人、北京和睦家
医院药师门诊主任、中国协和
医科大学药学硕士冀连梅扒
皮。

据她透露，这个进口药在
国外医学临床试验尚处于小
白鼠阶段，疗效尚不明确，但
在我国却摇身一变成了价格
昂贵的“神药”，在各大医院儿
科滥用，销售额预计达到 40
亿元。冀连梅建议相关部门
对匹多莫德的临床疗效进行
再评价。 最近被扒的“神药”

冀连梅认为，匹多莫德在我国热
销与儿科医生喜欢开这个药密切相
关。她分析，医生之所以喜欢开，主
要是基于以下三个因素。

首先是创收。在外界看来，医院
推行药品零差率后医生开贵药的动
力会减少。不过，冀连梅认为，零差
率只是减少了医院的加成，并没有斩
断药代给医生的回扣。其次是照说
明书机械开药。最后是还存在医生
为了安慰或者应付患儿家长的因素。

冀连梅认为，既然这个药已在国
内上市多年，已经有这么多患儿使
用，因此她建议行业主管部门国家食
药监总局启动对这个药的再评价，比
如设计科学严谨的大样本量回顾性
研究来评价这个药的真实疗效和安
全性。

“神药”疗效应启动再评价

“神药”存临床疗效不明确等
四大问题

冀连梅调查国外各大医学网站
后发现，这个产自意大利的进口药在
国外医学研究中显示，临床疗效和安
全性均不明确。据冀连梅总结，该药
存在四大问题。

问题一：研究者主要集中在中国
和极少数几个欧洲国家如意大利、俄
罗斯。排在最前面的两篇新出版文
章就是中国医生的文章，还停留在临
床前的动物研究阶段，对临床没有实
际指导意义。

问题二：2015 年，国外曾有一项
针对 57 名 3 岁刚入幼儿园的健康孩
子预防急性呼吸道疾病的研究。但
是经过随机双盲安慰剂对照临床研
究结果显示，与安慰剂相比，匹多莫
德并没有显示出统计学意义上的预
防急性呼吸道感染的作用。

问题三：国外权威循证医学库考
科兰（Cochrane）里，都没有关于匹多
莫德用于儿童安全有效的研究证实
文献时，国内的研究结果却几乎清一
色的有效！这些结果表明匹多莫德
对反复呼吸道感染、哮喘、泌尿系统
感染、妇科感染、丙型肝炎，甚至非感
染性疾病如白癜风、肿瘤、过敏性紫
癜等病均有较好的预防或治疗效果，
简直成了万能的神药。

问题四：学龄前儿童本身的免疫
系统还在不断发育成熟中，不应该被
轻易冠上免疫力低下的帽子而随意
用药。除了疫苗可以预防疾病提高
儿童免疫力外，欧美主流国家没有所
谓提高儿童免疫力的药。

1现状

▲匹多莫德大致分为颗粒剂、分散片、口服液等剂型，价格差别很大
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莎普爱思

“白内障，看不清，莎普爱思滴眼睛”“模
糊滴、重影滴、黑影滴”“明亮眼睛，幸福晚
年”。对于莎普爱思的用户尤其是老年群体
而言，这款眼药产品的广告词并不陌生。

据了解，莎普爱思的通用名称是苄达赖
氨酸滴眼液，适应症是早期老年性白内障，
属于非处方药品（OTC）。在莎普爱思的广
告里，从白内障到眼睛眩光、黑影、重影、模
糊……好像所有的眼科问题，这款眼药水都
能“治”。

这并没有获得部分专业医生的信赖。
12 月 2 日，公众号“丁香医生”发文称，莎普
爱思是“被眼科医生痛恨的神药”“假科普，
真营销，神药摧毁了大众的认知”……

（据北京青年报）

曹清华胶囊

日前，又有一个大家耳熟
能详的“神药”被曝光，就是号
称能根治风湿关节炎的曹清
华薏辛除湿止痛胶囊(以下简
称“曹清华胶囊”)。

曹清华胶囊的盒子上标
注的批准文号是国药准字
B20020225，即保健品（B 代表
的是保健品）。早在2013年，
国家 FDA 总局就对曹清华胶
囊做出了通报。这些药物对
于缓解症状可能有一定作
用。但是，临床上对于风湿、
类风湿等慢性疾病，很难做到
完全治愈。

2质疑

3建议


