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广告

贷款期限长 贷款用途广 贷款额度高 融资成本低

申请条件：1.国标小型、微型企业和个体工商户；2.持有合法

足额的抵押物；3.经营实体、企业主及其配偶资信情况良好,

当前无不良信用记录,且符合我行准入要求。

业务流程：贷款申请→开立账户→押品评估→贷款审批→签

订合同→抵押登记→按需提款
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温馨提示：

1.请合理贷款、避免逾期。企业贷款额度、期限、放款时间以实际审批结果为准。

2.贷款资金不得用于购置房产、股东分红，不得用于监管部门禁止贷款资金进入的投资领域，包括但

不限于股票、外汇、期货、基金、黄金买卖、股权等投资交易。

3.如您有咨询、建议或投诉，请拨打电话95561或咨询：28207495。

市 气 象 台 预 测 ，从 今

天到周六，整座城市依然

以晴好天气为主，偶有雨

水，气温还会不断上升，最

高气温 26～28℃。未来几

天还要升温！

走 在 街 上 随 处 看 看 ，

柳树已经抽了新芽，郁金

香开了，路边的玉兰树上

花苞挂满枝头，桃花也早

已笑春风，整个城市好像

一夜之间已经春意盎然。

天 气 这 么 好 ，你 可 以

趁 着 午 休 的 时 候 出 去 走

走。中午时分，太阳正好，

气温不低，随便走走，都是

一段休闲时光，能让我们

更深地体会春天的惊喜。

（王娜）

今天 晴 天 间 多 云 ，

夜间有阵雨 16～26℃

明 天 多 云 转 阵 雨

19～28℃

后 天 多 云 有 阵 雨

20～28℃

风力：2～3级

风向：南风

（市气象台发布）

升温了！
直奔28℃

美达影城（3月29日）
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先付款还是先交货？
甲公司因生产经营需要，向乙公

司采购工程材料一吨。双方签订《工

程材料采购合同》约定甲公司在合同

签订后十日内支付总价款的50%；乙公

司在合同签订后三月内完成全部货物

的交付。之后，双方均未能按照合同

约定履行义务。乙公司延迟了两个月

交付货物，甲公司则是在收到货物后

才支付货款。甲公司支付货款后，认

为乙公司迟延交货，严重影响其生产

经 营 活 动

的 如 期 开

展 ，应 当 予

以 赔 偿 。

乙 公 司 则

表 示 ，系 因

为 甲 公 司

未 支 付 货

款 导 致 ，双

方 由 此 发

生纠纷。

聂律师认为：
根据《民法典》第五百二十六条，

当事人互负债务，有先后履行顺序，应

当先履行债务一方未履行的，后履行

一方有权拒绝其履行请求。先履行一

方履行债务不符合约定的，后履行一

方有权拒绝其相应的履行请求。

买卖合同双方当事人中，卖方须

转移货物所有权归买方，买方须向卖

方支付价款，这就是“互负债务”。甲

公司未先支付预付款，已经构成违约，

乙公司作为收款后交付货物的一方有

权拒绝履行交付货物的合同义务。甲

公司要求乙公司就延期交货进行赔

偿，缺乏依据。

聂 炜 律 师 （ 执 业 证 号 ：

14302200110167458）：13973309857

张 倩 律 师 （ 执 业 证 号 ：

14302201211264263）：18273396450

律师事务所地址：株洲市天元区

庐山路 323号明峰银座 1栋 1402

本报讯（株洲晚报融媒体记者/高
晓燕） “住株洲的房子，拿一线城市

的工资，干全球的事业，过北欧小城的

生活。”3 月 27 日，中车株洲电力机车

研究所有限公司正式发布人才招募

令，以百万年薪面向全球招募电力电

子创新实验室主任。

3 月 22 日，中车株洲所第四届科

技节上，正式宣布成立电力电子创新

实验室。当前，正值加快建设新型能

源体系的关键时期，电力电子装置已

然成为电能转换与控制的重要载体，

“电力电子化”将是先进电力装备发展

的必由之路。

按照中车株洲所的定位，这个新

的科研平台，未来主要是面向基于应

用场景的先进功率半导体器件技术、

先进高密高频高效变流器技术等专业

领域，开展技术创新与产业协同，打通

该公司从器件到部件再到装置的技术

创新链条，实现芯片定制和系统定义

的融合升级。

因此，电力电子创新实验室主任

这一岗位，意味着要承担起推进本领

域基础、共性、前瞻技术研究，以及面

向基于应用场景的技术规划与创新的

建设任务，同时，还需要为企业推动面

向全球高校、企业及科研院所的开放

合作，为企业汇聚行业一流人才，培育

专业技术人才。

面向高精尖领域，对人才的要求

自然水涨船高。应聘者，需在全球头

部企业、知名院校有 5 年及以上相关

经验，电力电子等专业学历背景以及

获得博士学位，且还需要在重大学科

或 关 键 核 心 技 术 有 突 破 性 的 专 业

成果。

此次，中车株洲所不仅给出了百

万年薪的承诺，还留有涨薪空间，可以

按照应聘者能力进行市场化定薪。

八旬老人遇燃气故障
小区门卫暖心帮助

本报讯（株洲晚报融媒体记者/姚
时美 通讯员/朱丹） “我 们 十 分 感

动，向他致谢致敬。”近日，天元区恒大

华府小区一名老人通过微信向物业公

司写了一封感谢信，对热心的门卫姜

立华表示感谢。

87 岁的夏嗲嗲长期随子女居住

在深圳，在恒大华府购置的一套房屋

长期没有居住。不久前，思乡心切的

他和老伴回到株洲，发现家里的燃气

灶打不着火，自己又不会修。经过小

区门岗时，他向门卫姜立华讲述了自

己的苦恼。

姜立华立即随夏嗲嗲上门，发现

燃气表内的电池因长期未更换，已经

腐蚀。姜立华立即跑到小区外的商店

购买了两节电池并安装好，随即点燃

了燃气灶。

这是该小区物业公司开展“关爱

老人、幸福小区”活动，为高龄老人、独

居 老 人 、残 疾 老 人 提 供 系 列 服 务 的

缩影。

3 月以来，该小区物业工作人员

先后为小区老人提供了配送生活物

资、免费保洁和修理电器等多种服务，

受到业主好评。

小区电动车乱停乱充电归谁管
湖南拟对小区电动车管控出台新规

本报讯（株洲晚报融媒体记者/沈勇
跃 通讯员/黄凤乾） 3月26日下午，湖

南省十四届人大常委会第九次会议举行

分组审议，就《湖南省城镇居民住宅区消

防安全管理若干规定（修定草案·二次审

议稿）》（以下简称二次审议稿）的进一步

修改完善提出意见和建议。

明确消防安全主体责任

二 次 审 议 稿 对 业 主 、物 业 使 用

人、物业服务企业等相关主体消防安

全责任作了修改完善：一是明确业

主、物业使用人消防安全主体责任，

为燃气、电力等相关单位做好入户消

防安全检查提供便利，并就房屋租赁

情形下出租人和承租人的消防安全

义务予以规范。二是明确未成立业

主委员会、未实行物业管理的城镇居

民住宅区，由居（村）民委员会在镇人

民政府、街道办事处的指导下具体组

织业主或者物业使用人做好消防安

全管理。三是明确物业服务企业组

织消防演练活动，确保业主、物业使

用人掌握基本消防技能；明确物业服

务企业每日对共有部位进行防火巡

查，重点对消防车通道、疏散通道是

否畅通，防火门是否关闭，消火栓、灭

火器是否完好有效进行检查。

加强电动车的消防安全管理

二次审议稿还对电动车消防安

全管理规定作了修改完善：一是分别

明确了发改、住建、市场监管部门的

相应职责。二是增加电动车集中停

放和充电设施建设的规定，明确电动

车集中停放场所、充电场所应当与城

镇 居 民 住 宅 区 内 建 筑 保 持 安 全 距

离。三是明确物业服务企业对电动

车违法停放、充电等行为应当予以劝

阻、制止、报告。四是完善有关电动

车停车、充电的禁止行为和法律责

任。所以说，业主可以就小区内乱停

乱放的电动车与物业公司沟通，物业

公司应履行其责任义务。

中车株洲所成立电力电子创新实验室

百万年薪！
全球招聘科创平台“掌门”

扫二维码，关注湖

南卓进律师事务所聂

炜律师团队公众号。
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黄金消费需求固然旺盛，但

对市场空间的争夺才是金店遍地

的主要原因。

“随着一二线城市黄金珠宝

市场逐渐饱和，各大黄金连锁品

牌纷纷将目光投向了三四线城

市。通过加盟、省代等方式加速

拓店，以期在新的市场空间中寻

求发展。”本地一家黄金珠宝企业

相关负责人告诉记者。

以 周 大 福 为 例 。 从 2018 年

开始，周大福集团调整中国内地

渠道策略，启动“新城镇计划”，

通过开放三线和四线以下城市

加盟，开启下沉市场的争夺战。

到 2019 年，周大福又推出“省代”

政策，通过省代及加盟商扩充业

务版图。在 2022 财年简报会议

上 ，周 大 福 执 行 董 事 郑 志 雯 表

示，集团会继续在内地推进“新

城镇计划”，继续通过与省代和

各地加盟商合作拓展内地三线

及其下沉市场。

同 样 在 下 沉 市 场 开 疆 拓 土

的，还有老凤祥。早在多年前，老

凤祥便通过特许加盟的方式下沉

到三四线市场。其在财报中也强

调，“坚持市场开拓力度，持续推

进渠道下沉、做精做细市场，不断

提升市场覆盖面和占有率。”

此外，老凤祥、老庙黄金、中

国黄金、六福珠宝，也都公开表达

过下沉渠道的观点。

“对于品牌而言，通过加盟模

式，品牌能够快速地拓展市场，抢

占市场份额，同时也能提高品牌

的知名度和竞争力。”上述人士

表示。

遍地开花的结果，是市场空

间不断被挤占，以及金店老板身

上越来越重的压力。

“现在金价很透明，利润空间

并不大，但如果我们不开店，市场

就都被别人占领了。”上述金店负

责人无奈地向记者表示，“你们看

到的是铺天盖地的金店，我们作

为业内人士就清楚，有一些门店

已经熬不过去。”

即使财大气粗的大牌金店，

日子也不是那么好过。

周 大 福 2023 财 年 取 得 了

946.8 亿港元的营业额，真正落袋

的净利润只有 54.9 亿港元。同期

公司毛利率为 22.36%，创下了近

九年来的新低。

周 大 福 的 毛 利 还 算 是 优 等

生。2023 年前三季度，周大生、老

庙黄金母公司豫园股份、菜百股

份 、中 国 黄 金 毛 利 率 分 别 低 至

18.22%、13.52%、10.45%和 4.23%。

相比之下，一些奢侈品巨头，

如 Prada 集 团 2023 年 毛 利 率 破

80%，LVMH集团毛利率为 69%。

由此可见，黄金虽然被冠着

奢侈品的名头，却赚着非奢侈品

的利润。这一结论打破了很多人

对于黄金暴利的认知。

“金店所有的黄金珠宝商进

货都无特殊话语权，信息透明、

渠道透明，原材料成本采购几无

差别，这部分成本是没有压缩空

间的。”有业内人士透露，“单纯

卖黄金，用利润微薄来说也不为

过。”分析人士指出，“因此店员

通常会引导消费者购买一口价

黄金、钻石、K 金、铂金饰品，以

及蜜蜡、玉石、翡翠等非标产品

以提升利润。”

1.1公里的街道上有21家金店

缘何满街尽是黄金店
株洲晚报融媒体记者/任远 文/图

3 月 27 日，上海
黄金交易所 Au99.99
黄金现货开盘价 517
元/克，不断刷新历史
性高位。

与黄金不断走高
的价格相对应的，是在
株 洲 遍 地 开 花 的 金
店。十步一店、百步一
铺，“满城尽是黄金店”
的说法毫不夸张。

金店为何扎堆？
哪些人在消费？开金
店很赚钱吗？

“开车经过中心广场，放眼望去

全是金灿灿的金店。”90 后女孩陈

瑶在逛街时，发现了这一现象。

“密密麻麻的金店，仿佛连成了

一条线。”陈瑶表示，周大福、中国黄

金、老凤祥、周六福、张万福……凡

是在国内叫得上名号的品牌，在这

里都可以找到。本土品牌如株洲大

金行，也在路上时有所见。

为了印证这一说法，3月 26日，

记者从中心广场出发，沿着建设南

路一边走一边数，一直走到中国城

附近。这段 1.1公里的路程，沿途共

有 21家金店，平均每 50米左右就有

一家。许多品牌甚至在同一条路上

开设了不止一家门店。例如，周六

福、张万福分别有 4 家门店，中国黄

金、周大福分别有 3 家门店，株洲大

金行也有多家门店。有些同品牌的

店面相隔仅 10余米。

除了街边店，各大商场内的金

店也在扎堆。

在株洲万达广场一楼，有黄金

珠宝店十余家。其中仅周六福品

牌，就有两家门店。在王府星 Mall

购物中心，有黄金珠宝店 5 家。即

使是在倾向于社区商业的株百庐山

店，也有 5家黄金珠宝店。

“ 真 有 一 种‘ 十 里 金 妆 ’的 感

觉。”陈瑶感慨。

来自黄金珠宝品牌的财报佐证

了这一现象。截至 2023 年 9 月，周

大福在内地拥有门店数量 7838 家，

其 中 三 四 线 及 以 下 城 市 占 比

45.5%，超过二线城市的 42.1%，以

及一线城市的 12.4%。

同为周姓的周大生，截至 2023

年 9 月门店数量为 4831 家，其中三

四线及以下城市门店占到 3299家。

一个金手镯动辄上万元，一条金项链最便

宜也要几千元。究竟是哪些人在购买这些价格

不菲的金饰？抱着这样的好奇，记者随机走进

了三家金店。

店内的场景十分类似。在店里的不同角

落，三三两两的顾客正在咨询试戴产品。他们

中，有的是情侣，有的是好友，看着年龄大约在

20至 40岁。

市民李女士便是其中之一，“婚期定在五一

假期，和男友来看三金，主要是考虑金戒指、金

手镯和金项链。”在她看来，现在很多黄金饰品

设计得都很时尚，即使是日常佩戴也不显老

气。不仅如此，相比于玉器和钻石，黄金价格一

路看涨，“相对保值，即使以后不喜欢了，以旧换

新也不会亏太多。”

00后女孩王添添选择在生日这天送自己一

条黄金串珠手链作为生日礼物，“每年添置一颗

金串珠，10 年后，将这些串珠累计起来，打成一

个更大的金手镯，很有纪念意义。”

“今年是龙年，结婚的人很多，来选购三金、

五金的，每天都有好几拨。”在建设南路上株洲

大金行一门店内，销售人员告诉记者，婚嫁因素

和悦己消费在购金人群中占比相对较高，也有

一些是生孩子满月送金锁，或是给长辈送礼，还

有一些做生意的，则会给生意伙伴送金饰品。

几组数据印证了从业者的说法。

弗若斯特沙利文数据显示，2022 年中国黄

金珠宝市场销售收入为 4098 亿元，占整个珠宝

市场份额的 57%。其中，得益于三四线城市消

费升级，三四线及低线城市黄金珠宝市场规模

快速增长，2017 年至 2022 年复合年增长率分别

为 11.0%及 11.5%，远高于一二线城市的 6.7%和

8.3%。

人均消费方面，三线及以下城市从 2017 年

的 460.7 元增至 2022 年的 617.5 元，预计 2027 年

将增至 856.7元。

另据《2023 珠宝饰品行业趋势白皮书》，黄

金首饰消费者以 18至 34岁的女性为主，“90后”

“00后”的消费热情正在上升。

1 满城尽是黄金店 2 “她消费”占比大 3 金店上演“肉搏战”

④金店内，年轻人在选购金饰。

④

① ②

③

①②③一条街上多家金店。


