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本报讯（株洲晚报融媒体记者/刘平）
“一天最多绣巴掌大，很多顾客看到成捆的

刺绣布后，说会绣不完，会半途而废。”9 月

19 日，天元区嵩山路街道大湖塘社区香草

园小区，居民倪桂芝展示了一幅长 22 米、

宽 0.7米的《清明上河图》十字绣作品。

女店主绣22米长《清明上河图》
倪桂芝今年 45 岁，河南郸城县人。从

2010 年起，她和丈夫胡自念在天元建材市

场经营了一家建材店。

“守了十几年店子。”倪桂芝介绍，2018

年时，她大儿子参军入伍，小儿子和女儿在

上学，丈夫经常要上工地，她一个人守店

子，就利用空余时间绣十字绣。

“20 多幅刺绣都送完了，干脆再绣幅

大的。”倪桂芝喜欢做针线活，在守店期间

曾绣过不少十字绣，绣好的作品就送给亲

人朋友用来装饰客厅或房间。2018 年，倪

桂芝花费 7000 多元，从网上购买了长 22

米、宽 0.7米的刺绣布及刺绣工具。商家还

提供了 2本厚厚的参考书及木架。

功夫不负有心人，2022 年 8 月 20 日，

绣了 51 个月后，这幅《清明上河图》十字绣

作品终于完成。据倪桂芝统计，共使用了

67 种不同颜色的线；绣的人物超过 1000

个。

“2018 年 5 月 28 日开工的。”胡自念笑

着称，刚开始他非常反对妻子花数千元购

买巨幅刺绣布，担心妻子绣不完，造成浪

费。但最终拗不过妻子。

倪桂芝回忆，每天早上 7 点来到店子，

开始绣；中午休息一下，下午 1 点多又接着

绣；有客人进店，才会停一下；有时相邻的

店子打烊了，她还在店里一边绣，一边等丈

夫回来。经常一天绣 8 个多小时，一天最

多绣完巴掌大的面积。

希望能展出，能被收藏
在绣这幅作品过程中，她的视力有所

下降，需要佩戴近视眼镜。

9 月 18 日下午，倪桂芝曾将《清明上河

图》十字绣作品抱到小区空地晒了一个小

时，自己守在旁边寸步不离，生怕十字绣作

品受到破损。

“从客厅摆到餐厅，还不够摊开一半。”

倪桂芝称，这幅十字绣作品完成后，也给自

己带来了烦恼，有亲戚朋友上门想欣赏下，

往往看不到全貌。这幅作品常叠起来摆放

在客厅沙发上。

倪桂芝介绍，夫妇俩的建材店门面租

赁到期了，没有再续租。随着孙子的出生，

她和丈夫忙着照看孙子，十字绣的活已经

停了几个月。

她表示，如果有活动或展会需要展示

一些展品，她非常乐意提供自己的《清明上

河图》十字绣作品，通过展出供市民观赏。

同时，她也希望这幅作品能被收藏。

本报讯（株洲晚报融媒体记者/杨如 实习生/吴
求芳 通讯员/杨炽焰 文钦）俗话说，靠山吃山，靠海

吃海。在天元区雷打石镇建龙村，有一群忙碌的养

蜂人，他们利用家乡自然环境优势，用勤劳的双手与

蜂共舞，酿造“甜蜜生活”。

9 月 19 日，记者见到养蜂人谭汉云和郭卫吾时，

他们身着防护服，头戴防护帽，在蜂箱前忙碌着。他

们养蜂 20 多年，今年放了近 200 个蜂箱，年产量有

2000公斤左右。

追花逐蜜20年
取蜜时，谭汉云小心翼翼地将蜂箱盖打开，取出

蜂蜜巢脾，用手抖了抖，然后用刷子将围绕在周围的

蜂蜜扫下，再将巢脾放进桶里，用力摇了摇。不一会

儿，新鲜的蜂蜜就采集完毕。一桶桶金黄色百花蜜

散发着甜香，令人陶醉。

“这里的土蜂蜜，很纯正，吃起来软绵绵的，沁甜

的。老顾客每年都会来采购，有的甚至一次性购买

几十斤，送亲朋好友。”建龙村党支书书记唐永说。

谭汉云养的蜜蜂品种是中华土蜂，中华土蜂采

百花，酿百花蜜，百花蜜口感更香甜，营养价值更高。

“采得百花成蜜后，为谁辛苦为谁甜。”忙碌的不

仅是蜜蜂，还有背后默默付出的养蜂人。为了不错

过花期，他们经常需要“转场”，在不同季节前往不同

地点“追花夺蜜”。

每天早晨，谭汉云和他的同伴分工合作，逐个检

查蜂箱，了解蜜蜂的繁殖及采蜜情况，每天被蜇几十

次是常有的事。

谈及为什么养蜂？谭汉云说是机缘巧合。他身

边的一些朋友喜欢喝蜂蜜，总是托他去选购一些上

好的蜂蜜，他便萌生出养蜂的想法，说干就干。第一

年，他只放了几个蜂箱，小试牛刀，没想到成功了。

为了确保蜂蜜的品质，他把蜂箱放在人烟稀少的山

里，蜜源植物不会受到污染，保证了蜂蜜天然、绿色

和原生态的品质。

“甜蜜事业”酿出“共富生活”
养蜂并不是一帆风顺的。靠天吃饭，有时花期

遇到雨季，温度、气候、水源不适宜的话，都有可能影

响到蜂蜜的产量和品质。去年干旱，蜂蜜的产量就

大打折扣。今年气候适宜，是丰收的一年。

“养蜂技术还是要学的，蜂会生病，一直跟老师

傅学，要会解决蜜蜂的病虫害防治。”谭汉云说，村里

有养蜂的老师傅，他一边跟老师傅学习、向同行请

教，一边自己总结、摸索，不断提高养蜂技术。

凭着精益求精的养蜂技术，谭汉云的蜂蜜质量

不断提高，规模也在不断扩大。到目前为止，他的养

蜂点有 4 个点，除了建龙村、凤凰山村外，外地的山

村，也有他们的养蜂点。

20 年来，谭汉云和他的同伴，不辞辛苦，坚守这

份“甜蜜”事业，坚守质量第一的信条，不使假，不掺

杂，靠着稳定的品质赢得了良好的口碑。

女店主耗时4年多 绣出22米长《清明上河图》
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“最近一直想着怎么规划设计我的那个客厅和餐厅，刚听了

这讲解，一下子豁然开朗。”签约当天，“国风著雅境 装点全

“星”家”一期业主装修方案品鉴会同步举行，株洲红星美凯龙设

计中心负责人周海涛现场为在场业主讲解新中式装修解决方

案，引得不少业主兴趣，纷纷驻足咨询。

近年来，房地产红利逐渐消退，疫情爆发加速了产业衰退的

步伐，整个产业链也受到强烈冲击，“转型升级”迫在眉睫。作为

房地产市场领跑者，建发集团商业触角慢慢爬出地产圈，在家装

与建材行业探索开发，打破行业边界，在瞬息万变的市场中谋取

新发展，实现发展共赢，无疑给市场又树立了新的标杆。

“两大佼佼者的双向奔赴，让株洲消费者、商户享受更舒心

的服务与更优惠的活动政策。”株洲红星美凯龙商场总经理任开

南表示，本次双方达成战略合作基础，在为客户带来创新的产品

体验的同时，也将引领消费新趋势，开创市场新机遇，为双方企

业的长期发展激发出更大的活力。

事实上，千亿国企建发集团，一直致力行业变革和创新引

领。除了住宅项目开创了株洲楼市的标杆之外，商业方面也是

开创了天元区商业新潮流。项目总规划约 13 万方大体量商业，

包括约 6 万方湾悦城商业 mall、约 3 万方古风体验消费街和约 4

万方社区精品购物街三大业态组团，为城市精英家庭提供全维

度的前沿精致消费。

截至目前，株洲建发央著一期[青云街]已有世界 500 强肯德

基、株洲著名餐饮品牌彭大勺、著名美食品牌盛小姐等品牌商家

入驻，众多大品牌正在意向签约入驻中，且盛小姐已正式开业，

生意正火爆!随着各大签约品牌进场装修并开业，各品牌们自带

的品牌效应和吸附力逐渐发挥作用，无须长时间培育，商业现场

人气必将快速火爆。目前株洲建发央著商业持续火热招商中，

一座商业旗舰正在悄然崛起，与这座城市共同生长。

（图/文 刘春华）

重磅！
“株洲建发央著&株洲红星美凯龙”

战略合作启动

路虎与国家地理、MAC 与王者荣耀、茅台与瑞

幸……随着时代的发展，跨界联盟的成功案例越来

越多。9 月 17 日下午，株洲建发央著正式宣布与株

洲红星美凯龙达成战略合作，株洲优质楼盘和株洲

高端建材商场的王炸联盟瞬间刷屏了株洲朋友圈，

一场新的行业新格局正悄然生成。

房地产与家装本就处于产业链的上下

端，本就有着唇亡齿寒的联系。作为两个来

自于不同行业的领先品牌，株洲建发央著与

株洲红星美凯龙有着相同的高品质追求。

实力国企建发集团，2022 年《财富》世界

500 强排名第 69 位；建发房产隶属建发集团

旗下企业，始终秉承“打造钻石人生”的理念，

一直以来，公司致力于成为“中国优秀的房地

产投资运营服务商”，已连续 10 年获得“中国

房地产开发企业 50 强”。开发足迹遍布全国

70 多座城市，所开发的楼盘在片区内都是标

杆之作，逐渐成为地产行业的金字招牌。

今年 7 月，株洲建发央著一期整体实现

完美交付，9月，二期 2.1批次提交交付誓师大

会也如期召开，2.2 批次楼栋品质封顶……自

面世以来，株洲建发央著项目以其销售热绩、

品质实景等频频霸占城市热搜榜，强大的交

付力更是获得市场的广泛的关注和一致好

评，更是为当下楼市注入不少信心。

红星美凯龙株洲天元商场自 2011 年开

业以来，作为株洲本地家居建材零售行业龙

头企业，一直致力于给本地消费者提供更高

端、更环保、更具性价比的家居建材产品。商

场注重与株洲本地高端楼盘的深度合作，先

后推出样板间打造、社区体验店、专享团购

会、业主交房会等项目。2023年，商场更是推

出免费家装设计咨询、免费家居维保、以旧换

新等系列政策，更好地服务本地楼盘业主。

“此次双方战略合作的出发点，就是为株

洲建发央著所有业主提供更高品质、更优体

验的产品与服务。”株洲建发央著项目城市总

经理李武表示，在今年 6 月，建发股份收购红

星美凯龙近 30%股份，正式成为家装建材龙

头品牌红星美凯龙的股东，此次联盟更是一

次新的突破与探索。

李武表示，两大行业品牌强强联手，株洲

建发央著业主将可最大程度地享受到红星美

凯龙高端家具建材的福利，也能享受量身定

制的新中式装修解决方案，业主们装修将省

钱省心，真正开启高品质的国风生活！

跨界联盟
一场房地产业和家装建材行业的“联姻”

行业探索
共创营销新格局

▲签约现场。

▲发布会现场。

▲项目实景图。

▲项目实景图。


