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2023.6 29星期四
癸卯年五月十二

今天
多云间晴天 27～36℃

明天
多云间晴天，有分散性阵雨或雷阵雨 28～35℃

后天
多云间晴天 28～35℃

风力：3～4级
风向：南风

（市气象台6月28日16时发布）

你有没有发现，这两天多了一些专属于
夏天的声音——知了。它们仿佛一夜之间
冒了出来，而且叫得非常欢畅。

每听到这样的声音，便想起那首老歌
《童年》：“池塘边的榕树上，知了在声声叫着
夏天……”

的确，伴随着知了的歌唱，夏至节气之
后，夏天仿佛更深了一层，那种蕴含着潮湿、
热辣的元素越来越浓，并将成为这个季节的
专属符号，萦绕在城市之间。

市气象台说，本周接下来的日子，将是
多云或者晴天，与之前不同的是，明天，午后
会有雷阵雨。也就是说，这几天，下雨时会
是“半刻凉”，晴天时又是“一晴方觉夏深”。

再来说说知了。小时候，每到夏天，男
生们最爱干的一件事就是抓知了，爬高爬
低，一只只抓来放在玻璃瓶里“欣赏”，或者
抓一只在手上吓唬胆小的女生。现在的孩
子，这种乐趣就少多了。

法国昆虫学家法布尔的《昆虫记》曾诗
意地形容知了的叫声：“就像我们尴尬的时
候会抹鼻子，兴奋的时候会不断搓手一样，
没有什么使它们高声歌唱，它们只是为了生
活的美好，歌唱是它生命中的一部分。”

你看，大自然每一个事物都有属于自己
的乐趣，也有属于自己的浪漫情怀，就如同
那“为了生活的美好”的知了，还有你我的

“美好生活的向往”。 （王娜）

知了声声叫着夏天

西方参与了
瓦格纳事件吗？
俄方正在展开全面调查
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天元区区长何柢
接听12345热线

市民投诉油烟噪音
扰民、“被代表”等问题
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民政部公布一季度婚
姻统计数据

离婚登记量
同比增加12.7万对

据民政部官网近日公布的2023年一季
度民政统计数据，今年一季度全国结婚登记
量为 214.7 万对，离婚登记量为 64.1 万对。
与 2022 年一季度相比，两项数据同比分别
增加4万对和12.7万对。

近期，全国结婚人数创新低的消息引发
广泛关注。根据民政部数据统计，我国的结
婚数据在 2014 年就开始逐年下降，2013 年
为 1346.93 万对，2019 年跌破 1000 万对大
关，2021 年为 763.6 万对，跌破 800 万对大
关。2022 年，全国结婚登记量为 683.3 万
对，较上一年减少80.3万对，下降约10.5%。

分季度来看，2022 年一季度结婚登记
人数为 210.7 万对，二季度为 162.5 万对，三
季度171.3万对，四季度为138.8万对。离婚
登记方面，一季度到四季度分别为 51.4 万
对、49.8万对、63.1万对和45.7万对。

公开资料显示，受到春节、季节等因素
影响，每年一季度的结婚人数通常比其他季
度略多一些。其中在 2021 年，一至四季度
的结婚登记量分别为 213.2 万对、203.4 万
对、172万对、175万对。

（据澎湃新闻、海峡都市报）

株洲“泳士”横渡琼州海峡
他的下一个目标：挑战英吉利海峡

贺春伟在海中前行。 通讯员供图

本报讯（株洲晚报融媒体记者/陈洲平 通讯员/
贺凌笑） 6月27日，茶陵籍“泳士”贺春伟完成了他
人生中的一次极限挑战——成功横渡琼州海峡，耗
时 9 小时 39 分，横渡里程 22.24 公里，他是我市挑战
并成功横渡琼州海峡第一人。

当天凌晨 4 时 02 分，由海口海牛横渡俱乐部组
织、策划、导航的第81批次游泳横渡琼州海峡活动，
在海南省海口市新埠岛防坡堤白沙门海岸拉开序
幕。随着总指挥一声令下，贺春伟等10名来自全国
各地的“泳士”相继跃入大海，开启此次横渡琼州海
峡之旅。其中9人挑战成功，贺春伟排名第七。

今年47岁的贺春伟是茶陵县严塘镇北岸村人，
高中毕业后前往深圳务工，后定居当地。曾因身体
不好，医生建议他进行游泳锻炼，因此他爱上了这
项运动，并坚持了 20 余年，即便出差也会找机会游
泳，南方水系他几乎游了个遍。去年1月，他首次尝
试长泳。今年 5 月 17 日，他回到老家茶陵，畅游东

阳湖，里程突破 20 公里，便萌生了挑战横渡琼州海
峡的念头。

虽然平时会去海边游泳，但这次横渡琼州海峡
比贺春伟想象的更困难。海上天气变幻无常，刚出
行半小时，就遇上大风大浪；游至三分之一行程时，
他的左肩突然疼痛，于是改自由泳为蛙泳，以动作较
缓的泳姿坚持挑战；在距离岸边4公里时，恰好遇上
逆风逆流，他在原地整整“扑腾”了1个多小时，不断
调整泳姿才最终冲到岸边。

对于贺春伟来说，此次挑战的意义在于对家人
的鼓励。女儿全程在护航船上跟随，亲眼见证其超
越自我的过程。贺春伟的父亲身体不好，贺春伟横
渡成功后，第一个电话就打给了父亲，告知这一喜
讯，鼓励父亲坚持运动战胜疾病。

贺春伟说，他的下一个目标是挑战英吉利海峡，
同时希望在茶陵老家组建游泳爱好者协会，宣传推
广游泳运动。
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全市燃气用户：
燃气安全事关千家万户，为提高安全用气意识，预防燃气事故发生，保

障人民群众生命财产安全，株洲市住房和城乡建设局温馨提醒您：

使用燃气时，人不要远离

保持室内通风，在使用燃气热水器时，一定要保持室内空气流通，避免
室内氧气不足，造成人员伤害；厨房在使用燃气时，应随时有人照料，避免
汤汁溢出造成燃气泄漏或干烧引起火灾或爆炸，时刻谨记“火不离人、人
走火熄”。

使用燃气后，要记得“三关”

用气完毕切记关闭燃气灶开关、灶前阀/气瓶阀，防止燃气泄漏。如长
时间外出还需关闭总阀门。

燃气灶会超期，熄火保护要配齐

燃气灶是有使用期限的（8年），若是超过时限未更换，很容易导致天然
气泄漏。居民家庭使用燃气的，应选购符合国家标准、带有安全熄火保护装
置的燃气灶具;餐饮行业等非居民用气场所使用燃气的，必须依法在各用气
操作间安装可燃气体报警装置，同时注意通风换气，可燃气体报警装置宜选
择靠近燃气表、燃气管道接点和液化石油气钢瓶的位置安放。

软管使用勤检查，金属波纹管更安全

当家庭用户管道或液化石油气钢瓶调压器与燃具采用软管连接时，应
采用专用燃具连接软管。软管的使用年限不应低于燃具的判废年限。要经
常检查是否存在老化、开裂、鼠咬及连接处是否用卡子固定，常用方法是用
毛刷蘸肥皂水涂抹在燃气管各接口处，如有气泡出现，即说明该处漏气，切
不可用明火检查。建议选用使用寿命长的燃气专用不锈钢波纹管。

钢瓶使用要规范，这些细节需知晓

使用瓶装液化石油气时，严禁使用不合格钢瓶，必须购买具有经营许可
的企业提供的产品。钢瓶应存放在阴凉干燥通风处，不要与人同住一屋，旁
边不要堆放易燃易爆物品，不要在地下或者半地下室的房间内使用，距离燃
气灶建议不低于1.5米，以防高温烘烤气瓶，造成可燃气体泄漏或爆炸。液
化石油气用完后，瓶内所剩的残夜也是一种易燃物，不得自行倾倒，防止因
残液流淌和蒸发至高温烈日下而引起火灾，更不能将气瓶内的液体向其他
气瓶倒装。

发现漏气莫慌张，关阀室外打电话

闻到异味应第一时间关闭燃气灶开关、灶前阀/气瓶阀，开窗通风，不要
开关任何电器或动用明火，不要在事故现场拨打电话，在室外安全的地方拨
打燃气企业应急抢险电话报修。当气体泄漏引发火灾时，还应及时拨打
119。

燃气安全关乎千家万户，安全用气是您的责任和义务。为了您和家人
的幸福，请您正确使用燃气，及时排查隐患，共同打造幸福家园。

株洲市住房和城乡建设局

广大的购房者：
为维护您的合法权益，现将购买新建商品

房过程中应注意事项提示如下：
一.要认真核查所购房源情况。要核实所

购商品房《商品房预售许可证》及载明的预售
资金监管账户。

二.要将购房款缴存至监管账户。应直接
将定金、首付款、一次性付款等购房款缴存至
《商品房预售许可证》上所注明的预售资金监

管账户。在缴款时，每一套商品房都有缴款通
知单，购房者可以通过专用扫码POS支付或
转账支付等方式缴存。未将购房款缴存至监
管账户的，有可能出现该资金不能用于工程建
设，导致房屋不能如期交付的风险。

三.要及时网签《商品房买卖合同》。应通
过株洲市房地产市场监管平台与房地产开发
企业网上签订《商品房买卖合同》，以防出现监
管漏洞，导致购房纠纷。

四.要警惕降价销售行为。对于大幅降低
销售价格并明显低于市场正常价格销售的楼
盘，后续可能会出现房屋交付或质量风险。

五.要警惕销售陷阱。在购买新建商品房
时，不要相信、认可销售商推出的定期向购房
人返还购房款等促销活动或开发企业承诺在
一定期限内承租或者代为出租所购商品房的
行为。
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直播卖房
需要更强的专业性和更高的责任感

今年“618”促销大潮中，直播带货持续火热。在“万物皆可直播带
货”的当下，房屋不动产加入带货行列成为今年大促的一大亮点。

近日，某知名主播在直播间以6.18折的优惠价卖出一套房子。这套
位于浙江省杭州市滨江区的房源，建筑面积159.8平方米，原价332.1万
元，打折后以205.23万元上架，相当于每平方米1.28万元，远低于同小区
每平方米约 2 万元的挂牌均价，房源上架短短数分钟内便被拍下。由
此，直播卖房是否能给房产交易线上化带来新可能再度引发关注。

事实上，直播卖房的尝试在行业中早已有之，各大电商平台和房产
服务平台先后就此进行过布局。如，快手理想家探索“房产主播促进新
房交易”的新型房产经纪模式、贝壳找房推出针对房产短视频达人的“银
河计划”等，通过给予流量扶持和培训，帮助房产主播进行账号升级和内
容优化。

对于房地产销售而言，直播卖房为售楼业务拓展客源开辟了线上渠
道，依靠天然的流量和关注度，线上途径正逐渐成为房源销售的新赛道。

对于购房者而言，相比线下四处奔走看房所需要花费的时间成本，
刷一刷视频便能对多套房源的位置、面积、周边配套有大致了解，还能获
取相关市场分析、避坑指南等信息，无疑更加高效便捷。

近年来，随着各种线上房产服务平台的涌现，人们对于“云看房”的
接受度不断提高。房产主播们的粉丝量动辄数百万，直播卖房的销量成
绩也有不俗的表现。今年春季，快手理想家推出“春季购房节”活动，活
动总销售金额突破39.1亿元，总销售套数2680套，带动48个城市超690
个楼盘达成交易。

不过，住房毕竟不同于其他一般商品。购房是需要在反复的信息比
对、现场查验和价值衡量中谨慎决策的消费，这与在直播间没能看到实
物、全面了解商品信息，便可“买买买”的一般消费有很大区别。除此之
外，房屋买卖还涉及签订购房合同、网签备案、缴纳税费、交付房产、产权
登记等诸多环节，“一锤子”买卖过后，后续流程能否顺利进行，也关乎购
房者的切身利益。

基于上述原因，多数房产主播并未选择以“三二一上链接”的方式促
成购房者在直播间直接交易，而是走“线上引流、线下带看”的路线，通过
讲解房源情况、传授房产知识、进行市场分析等建立与粉丝间的信任关
系，有购房意愿的粉丝出于信任联系线下看房、达成交易，从而实现线上
线下的联动。线上渠道旨在帮助线下扩大经营而非取代线下，这是多数
房产从业者一致的观点。

不同于售楼中心和房产中介“自卖自夸”式推荐容易让购房者形成
防范心理，在互联网公开透明的环境下，房产主播靠专业性吸引的粉丝
更符合主动寻求交易机会的特征，交易成功的可能性也会更大。

从这个角度看，直播卖房具有传统房地产销售难以比拟的优势，但
需要房产主播透过房屋这种特殊“选品”表现出更强的专业性和更高的
责任感。只有获得并保持良好的口碑、实现更高转化率，房产交易线上
新渠道才能更好地促进线上线下的联动，从而实现成功交易。

（来源：工人日报）
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