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本报讯（株洲晚报
融媒体记者/成姣兰 通
讯员/言广南 谭亦安）
在冬日的暖阳中，坐在
楼下晒晒太阳、活动活
动筋骨，是不少老人的

日常生活。从现在起，天元区邮政新村的老人
们，也盼来了这样的幸福好图景。

12 月 14 日，难得的暖阳加速着水泥的硬
化。在邮政新村 5 至 9 栋楼下，8 套健身器材
和8把休闲椅固定在小区的树荫下，等待着居
民们下楼“尝鲜”。这是天元区市场监管局“机
关干部进小区”第一工作队近期的成果。

“前期开了几次座谈会，收集了不少居民
意见。”工作队队员谭亦安介绍，年初，天元区
推行“进驻城市小区，践行群众路线”活动，天
元区市场监管局积极发挥党建引领作用，党员

带头领任务，共派出3个工作队进驻到大湖塘
社区邮政新村、大湖塘一村、龙腾阁、馨香园、汇
达一栋、城中村等无物业小区开展服务。该局
局长、大湖塘社区党代表陈雪桃在第一时间带
领队员开展走访调研，分小区召开座谈会，了解
小区的历史遗留问题，分组建立问题清单。

瞄准为小区解决实际困难、改善居住环境
这一目标，今年来，工作队陆续开展了小区环
境卫生整治，清运了积留多年的大件家具垃
圾，修剪杂草枯枝；清理老旧小区蜘蛛网电缆、
飞线充电、车辆违停、违章建筑等系列问题；开
辟居民议事室，修缮凉亭，安装健身器材和休
闲座椅，增加电动车充电棚和停车棚；为独居
老人疏通下水道、帮助失业居民再就业、为居
民解决楼顶漏水，充实社区疫情防控力量等实
际问题。所服务小区的人居环境提质，居民幸
福指数提升，赢得了居民的一致好评。

“机关干部进小区”干出幸福好图景

▲健身器材散布在居民楼下的树林中，居民休闲
有了好去处。 记者/成姣兰 摄

本报讯（株洲晚报融媒体记者/
李毅哲）12 月 15 日，天元区恒大华府
小区 2 栋、21 栋、22 栋交房仪式举行，
354 户业主拿到了期盼已久的新房钥
匙。副市长罗绍昀出席并为业主代表
发放钥匙。

恒大华府 2 栋、21 栋、22 栋，原计
划 2022 年 5 月 31 日交房。2021 年 8
月，项目停工。此后，市区两级根据市
委、市政府部署，迅速成立工作专班，
按照轻重缓急匹配有限资金，克服经
济下行、疫情等多种不利因素，建立工
作调度机制，主动与相关部门、施工单
位、项目业主协调对接，逐个打通堵
点，让项目建设顺利推进。

据了解，12 月 15 日，株洲恒大华
府交房 354 套，今年已交房 2250 套。
此外，本月恒大誉景花园还将交房

374套。
“非常感谢，心情很激动。”业主代

表秦瑶说，感谢市区两级政府部门，想
群众之所想，履职尽责，为老百姓排忧
解难；感谢恒大项目部，在最短的时间
内把房子建好，我们顺利拿到钥匙。
接下来，我们所有业主一定要团结一
心，把小区建设好。

罗绍昀向业主们表示祝贺，祝愿
他们在新的房子里开启美好生活。
他说，在市委市政府坚强领导、市区
两级工作专班以及恒大项目专班的
不懈努力下，大家克服各种困难和问
题，实现圆满交房相当不易。同时要
感谢业主的理解、支持和配合，希望
广大业主坚定信心，继续支持配合政
府工作，共同推动房地产业良性循环
和健康发展。

恒大华府停工楼栋交房 354户业主拿到钥匙
今年已交房2250套，恒大誉景花园还将交房374套

谁是“纳税大户”？
纳税百强企业名单公布

本报讯（株洲晚报融媒体记者/刘芳 通讯员/陈华 罗丹）
近日，市“三高四新”财源建设工程联席会议办公室公布
2021年度“株洲市企业税收贡献百强”名单，这些企业共实
现税收93.28亿元。

根据株洲市财源建设工作部署安排，经市财政局、市税
务局、市市场监管局等7个部门联合审查，株洲市“2021年
度企业税收贡献百强”“2021 年度株洲市高新技术企业税
收贡献五十强”“2021 年度株洲市省级以上“专精特新”小
巨人税收贡献三十强”三张榜单出炉。

纳税百强榜单前十强分别为：湖南省烟草公司株洲市
公司、中车株洲电力机车有限公司、株洲中车时代电气股份
有限公司、株洲醴陵旗滨玻璃有限公司、株洲时代新材料科
技股份有限公司、株洲市清水塘投资集团有限公司、华融湘
江银行股份有限公司株洲分行、株洲华晨房地产开发有限
责任公司、株洲中车时代软件技术有限公司、醴陵市渌江投
资控股集团有限公司。

此次，我市还进一步摸清了全市高新技术企业、省级以
上“专精特新”小巨人上榜企业去年税收“家底”。其中，高
新技术企业税收贡献五十强企业共实现税收40.46亿元，省
级以上“专精特新”小巨人税收贡献三十强企业实现税收
7.05亿元。从上榜企业名录来看，主要覆盖轨道交通、新材
料、生物与医药、电子信息等领域，高新技术企业在提高经
济发展“含金量”中的支撑作用得到了进一步彰显。

据介绍，此次公布企业税收贡献榜单，是我市深入推进
财源建设工程、支持市场主体高质量发展的重要举措，有利
于进一步激发企业深耕厚植、勇于创新，营造全社会依法经
营、诚信纳税的良好氛围，为建设“制造名城，幸福株洲”作
出新的贡献。

2021年度株洲市高新技术企业税收贡
献五十强榜单（前十强）

中车株洲电力机车有限公司、株洲中车时代电气股份
有限公司、株洲醴陵旗滨玻璃有限公司、株洲时代新材料科
技股份有限公司、株洲中车时代软件技术有限公司、株洲宏
达电子股份有限公司、株洲钻石切削刀具股份有限公司、株
洲千金药业股份有限公司、湖南国联捷物流有限公司、湖南
联诚轨道装备有限公司

2021年度株洲市省级以上“专精特新”
小巨人税收贡献三十强榜单（前十强）

株洲兴隆新材料股份有限公司、株洲华锐精密工具股
份有限公司、株洲九方装备股份有限公司、株洲欧科亿数控
精密刀具股份有限公司、株洲天桥起重机股份有限公司、株
洲齿轮有限责任公司、醴陵华鑫电瓷科技股份有限公司、湖
南恒茂高科股份有限公司、湖南昊华化工股份有限公司、株
洲时代金属制造有限公司

相关链接

▲交房仪式上，业主代表为市政府、天元区政府以及工作专班送上锦旗。
记者/李毅哲 摄

评论区

▲网友评论（编辑截图）

百衣汇陈小叶：
以需求为导向重构商业逻辑

株洲晚报融媒体记者/成姣兰 通讯员/王海艳

2021年5月，在株洲从事服装等生意的邵
东籍企业家和工商户发起成立了株洲市邵东
商会，现有会员528家。主要涉及服装、鞋帽等
商品的生产、物流、仓储到零售终端整个产业
链，在全国开设600余家零售终端服装卖场。

株洲市邵东商会会长李毫辉介绍，商会
成立后，商会立即联合各会员企业，投资成立
了会属经营实体湖南邵兴商业发展股份有限
公司。其中，邵东商会持股51%，会长与执行

会长持股49%，由会长与执行会长牵头负责收
购位于株洲市车站路1号的原金轮时代广场
的商业房产，并更名为“邵兴城”。邵兴城主
要经营女装、男装、童装、老年装、针织、床品、
鞋帽、玩具、小百货等生活家居货品，并扩展
至业态配套服务，具有线上线下批零兼营、看
样下单、专卖代理、连锁加盟等多种交易方
式，已形成成熟的一站式全链路供应链平台。

整合商会资源，会员抱团发展，株洲市邵
东商会沿着既有产业链，正不断强链、延链、
补链，打造商会内产业生态圈。目前已涌现
衣博汇、衣海洋、衣聚汇、衣嘉惠、百衣汇、检
民工贸、金龙百货、衣天下、衣广汇、豪品百
货、乐销等知名品牌。

▲株洲市邵东商会会长李毫辉。
记者/成姣兰 摄
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12月6日下午，火车站对面原金都服饰
广场，现在的百衣汇，消费者来来往往，悠闲
地挑选着服装鞋帽。

“这个怎么这么便宜，我要买几双。”同
行的朋友被卖场门口几块钱一双的棉拖鞋
吸引住，一口气买了十余双。

卖场的角落摆放着精致的茶几和沙发，
供逛累的顾客休息。工作人员安静地整理
着被翻乱的衣服，除了顾客进店时热情地倒
上一杯茶，并不轻易上前打扰。

从靠前推销到靠后服务，是百衣汇区别
于其他商场和批发市场的特色。这一切，要
从2014年说起。

那年，生意上遭遇失败的陈小叶走南闯
北寻找新商机。两个月里，他开着车走走停
停，走遍祖国几十个大大小小的城市。

就在那一年，在贵州打拼的老乡李毫辉
生意迎来了转机。他在贵州铜仁开起第一

家服装批发卖场“衣世界服装批发城”，经营
半年即完全回本。随后又接连开办两家服
装批发卖场。

李毫辉的成功让陈小叶看到新的商
机。陈小叶立即寻找合伙人迅速筹集 500
万元，开启大卖场经营。

“开一个成一个，说明模式找对了。”今
年刚满40岁的陈小叶，脸上泛着光，言语中
透着激情。从这时开始，邵东商人的服装大
卖场在全国遍地开花。

看中株洲的服装产业优势，陈小叶第一
个来到株洲。随后，一批商人相约而来，在
株洲落地生根。

去年，为进一步整合产业，实现抱团发
展，株洲市邵东商会成立。当年，由商会控股
的绍兴城盘活了落寞多年的金轮大市场，成
为散布在全国各地的600余家服装大卖场的
供应基地。

走南闯北寻商机

打造商会内产业生态圈
——株洲市邵东商会会长李毫辉

2022年5月23日，第十届全球湘商大会签约仪式
上，金都服饰基地项目签约成功。陈小叶又一个新项
目落户株洲。

一个月后，在金都服饰基地上，湖南百衣汇服饰有
限公司（以下简称百衣汇）8000平方米株洲旗舰店开业。由邵东商人摸索创新的零售终端服
装卖场，开始形成全国性影响力。

这是陈小叶27年摸爬滚打的结果，更是邵东商人在全国市场闯荡中摸索出的新出路。
“未来会更精彩。”面对疫情下低迷和变幻不定的市场，已在全国开设22家连锁自营服装店
和3家大卖场的陈小叶对未来充满信心。

学习才是始终追寻的方向

开创现象者，大抵都有敏锐的商业嗅觉、敢
闯敢拼的魄力、非凡的胆识和远见。而让记者惊
讶的是，这些弄潮儿，绝大多数是十三四岁就开
始闯社会的人。

只有小学毕业文凭的他们，如何成为商界精
英。记者在陈小叶身上找到了答案。

多次与陈小叶打交道，这个40岁的男人，脸
上时刻都泛着光。陈小叶说，做生意起起伏伏栽
跟头在所难免，他从不与人诉苦，这么多年，他内
心始终有个坚定的信念：亏了就去赚回来。

带着这个信念，他 13 岁揣着一万元本金闯
荡郑州、石家庄等地，打游击卖皮鞋，赚得第一桶
金；17岁进驻红极一时的天津塘沽洋货市场上淘
宝；其后历经开厂、服装批发、专卖等业态，最终
在卖场上找到了成就感。

何以走天下？商海闯荡 27 年，陈小叶的生
意变幻很快，唯一不变的是学习。就算是在行车
路上，陈小叶都要打开音频听书。他说，通过学
习，才能清楚自己真正想要的是什么，了解人性，
关心别人，激发出自我的张力。

作为一个商人，陈小叶说，学习才是他想要
去的方向。或许也正是这种探寻，让他能更好捕
捉市场的需求。一切的商业战术，最后都归于朴
素的人性。

“为何大卖场模式会风靡？”面对记者疑
惑，陈小叶毫不隐瞒。他说，大卖场打破了
原来服装批发、零售的高利润模式，将供应
链更加透明地延伸到消费端，是真正以消费
者需求为导向的商业模式。

在百衣汇服装卖场，自选商场的广告牌
简洁时尚。消费者是这里的主人，不仅可以
随意试穿，无需询价砍价，还能享受免费裁
裤脚、免费熨烫等高端商场才有的服务。

一元一双的袜子，9.9 元一件的儿童内
衣，49 元一条的牛仔裤……这里的价格，确
实很诱人。“也有上千元的高档货，不过绝对
比外面便宜。”陈小叶说，在这里，卖场就是
一个有爱有温暖的大家庭，不为经营而经
营，以需求为导向打造一家人的衣柜，是卖

场的经营宗旨。
尽管拥有着上万种单品，经营也不差，

但百衣汇仅有 3%到 5%的利润。“这是在供
应链上就定好的，工厂和供应商给底价给我
们，我们给底价给消费者，减少内耗和恶性
竞争。”陈小叶介绍，在这个链条上，各环节
环环相扣利益相连，任何环节的利润都是透
明的，良好的商业生态带来了创新创业的激
情，也获得了消费者的信任与支持。

目前，陈小叶除22家服装店铺外，百衣
汇这样的大卖场已开了3家。记者了解到，
仅去年到今年，株洲市邵东商会的企业家就
扩店 200 多家。目前，他们已在全国开起
600余家大型零售终端服装卖场，打造了大
卖场的株洲现象。

从需求出发重建供应链

▲陈小叶与他的卖场。记者/成姣兰 摄


