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广东潮汕人廖智恺今年50岁了，有
将近半辈子的时间是在芦淞服饰市场群
度过的。1999年，他和妻子以及一个设
计师，三人来到芦淞区，在当时的市府路
小学门口，租了一个小门面，开始为市场
群的商户供应服装辅配料。“我有一个老
客户，已经合作21年了！”廖智恺笑着说。

2006年，廖智恺将门店搬到中国城
沿街，面积达 40 平方米，店铺全名叫芦
淞区凯达隆威服装辅料行，店里摆满了
不同款式、风格多样的吊牌、包装、配件。

廖智恺表示，经过多年的发展，随着
芦淞服饰市场群的整体转型，作为服饰

产业链的其中一环，凯达隆威也更加注
重服装品牌化的打造和设计，“芦淞服饰
产业正在逐渐向新零售发展，我们的设
计和配料都要跟上步伐，做好千亿服饰
产业配套服务，助推芦淞服饰品牌化。”

廖智恺介绍，凯达隆威目前拥有专业
的技术设计团队，项目合作生产地也遍布
湖南、广东、安徽、浙江、福建等地。拥有
3000余家客户，其中包括欧微服饰、美丽
船、欧韩多个国内知名服装品牌。

廖智恺说：“今后，我们也将继续当
好绿叶，为芦淞服饰产业这朵越开越灿
烂的花提供养分、贡献力量。”

▲新华丽市场六楼的“缺一色”服饰店。 通讯员供图

从4个创业故事 看株洲“服饰人”的成长之路
株洲晚报融媒体记者/杨凌凌 通讯员/杨钰

消费在不断升级，服装行业亦
如此。2020 年，株洲服饰产业破千
亿，有这样一组数据：市场主体方
面，芦淞服饰市场群拥有 38 家专业
市场、1.7万多家经营业主。

眼下，去智超、华丽、金帝服装
城逛，你肯定会碰到各种“服饰人”，
他们或三三两两聊天，或大跨步急
匆匆地忙事情。芦淞服饰行业从手
工工作阶段演进到互联网信息时
代，服饰老板们随着互联网的变化
也在自我成长……

2013 年，一对夫妻来到
芦淞区，在仅十平方米的格
子间做服装批发生意，他们
就是“缺一色”的创始人陶叶
龙和周沅霞。

来株洲之前，受家族集
体从事服装行业的影响，陶
叶龙和周沅霞主要经营服装
超市。但因服装超市经营模
式固定、款式创新少、自主性
低，几年后，夫妻俩决定转战
服装批发行业。

可这个决定却遭到了家
人们的反对。“他们说我们对
服 装 批 发 不 熟 悉 ，没 有 经
验。”周沅霞表示，即使如此，
她与丈夫陶叶龙依然想做属
于自己的棉麻服饰，于是在
对芦淞市场群进行认真考察
后，选择新华丽市场作为“试
水”的主阵地。

于是，一家专注于高品
质时尚棉麻服饰的店面，在
新华丽市场三楼开张了。第
一天，陶叶龙和周沅霞虽然
连一个营业员都没有招到，
但夫妻俩的热情丝毫不减，
所有事情亲自上阵，拆货包、
挂衣服、揽客人、谈价钱，从
早忙到晚，赚了900多元。

在夫妻俩“高品高质、诚
信为本”的经营理念下，短短
几年功夫，忠实的客户越来
越多，小小的门店也扩张到
30 平方米。2018 年，新华丽
市场整体规划升级，打造品
牌原创服饰中心。他们抓住
这个契机，把店铺搬上了六
楼。

随着信息化技术的更新
以及直播经济的发展，“缺一
色”也在多个方面进行创新：
运营抖音直播间，将批发和
零售、线上和线下分类整合
……目前，“缺一色”的客户
群已经从省内发展到江西、
湖北、贵州、安徽、东北等地，
逐渐遍布全国。

多年来，芦淞服饰市场群始终像一
块永不饱和的海绵，接纳、包容来自全国
各地的服饰人，并助推他们成长、发展，
闪耀自己的光彩。江西“老表”夏先文就
是其中之一。

夏先文是迫不得已“下海”的，如果
不是工作单位破产，他也会跟父亲一样，
在工厂上班到退休。1993 年，他带着 4
万元本钱，到芦淞区南大门商圈租了一
个门面，卖女士呢大衣。

因为人生地不熟，年轻气盛的夏先
文走了一些弯路。

“一个人去广州进货，扛着三个大袋
子，赶当天的火车回株洲，脑子里根本就
没有托运的概念。”两个月后，他才熟悉
托运站的具体位置。“没注意天气，冬天
去进货，不得不穿着湿鞋子回来。”夏先
文说，他仍清晰地记得，当时每走一步，

灌了水的鞋子都会发出“哐当”声。
1997年，已是专业服装零售商的夏

先文，在受到杭州某品牌的启发后，决定
尝试做品牌代理。2003年，夏先文凭借
自身过硬的实力和诚恳的态度，获得了
当时广州一个休闲男装品牌“摩高”的代
理。代理“摩高”是夏先文走上多品牌代
理的第一步，此后，他的店面发展到 30
家，还代理了“佐罗世家”等五个品牌。

2004年左右，夏先文开始做自己的
“品牌荟”，也就是目前他名下的湖南百
变空间品牌推广机构。当时“百变空间”
店铺多达 40 余家，店内聚集了 20 多个
服装品牌。

时至今日，“百变空间”休闲男装连
锁店已经遍布湖南省，从“被品牌选择”
到“选择品牌”，夏先文的品牌代理之路
越走越宽阔。

芦淞服饰产业是株洲
服饰产业从 0 到 1 的见证
者，亦是株洲千亿服饰产业
蓬勃发展的引航者。

继续做大做强服饰产
业，促进品牌化、数字化、智
能化发展，培育一批在全省
乃至全国知名的服饰品牌，
是芦淞区未来五年对服饰
产业的规划。

在 2021 年 芦 淞 区“ 两
会”上，芦淞区委副书记、区
长王强所作政府工作报告
中指出，未来五年，芦淞区
将加大原创品牌培育力度，
提升原创设计水平，增强优
质面辅料、生态洗水供给能
力，加快补齐产业短板。

2006 年，不到 20 岁的李玉龙来到
株洲打工，他从最基层的服装公司仓库
配货员做起，做到了职业经理人。但他
并不满足，后来从公司退出，开始了自己
的创业之路。

2013年，他和妻子一起创立了欧微
服饰（oo&vv）女装品牌。经过打拼，如
今欧微服饰在全国有 200 多家门店，
1000多名员工。眼下，坐落于芦淞区的
欧微服饰总部基地二期项目也将于年底
竣工投产。

“品牌是企业的无形资产。”李玉龙
说，目前服装行业是国内服装行业的调
整期，也是行业洗牌期，只有拥有属于自
己的品牌，才可能在行业转型期找到新
支点。

“作为一个新株洲人，这些年，我不
仅看到了株洲越来越美了，还看到了株
洲的现代化服装企业，感受到了株洲服
饰产业的发展充满潜力，所以我对服饰
产业的未来充满信心。”作为“服饰人”，
李玉龙对未来充满信心。

▲五四青年座谈会，李玉龙荣
获省五四青年奖章。

受访者供图

永不停歇之力

打造品牌之力

甘献配角之力

记者手记

坚韧专注之力1 2

3

4

闲情

A13

2021年11月05日 星期五
责编：郭 亮
美编：言李懿
校对：曹韵红

圈子

“生完孩子，多久可以洗
头发？”“宝宝喝完牛奶，要喝
水 吗 ”“ 该 怎 么 哄 宝 宝 睡
觉？”……妈妈们遇到各种问
题，都会向群里的妈妈们请
教，看其他妈妈是否有同样
经验或经历。

谭 谭 是 一 名 学 习 型 妈
妈，其老公是一名医生，在老
公的影响下，她在怀孕前就
看了大量相关书籍和专业知
识。面对群里的各类问题，

她都会抛出各种链接，给出
专业答案，分享一些方法。

对二胎妈妈木子来说，
自己一胎育儿经验就是“干
货”。她会分享月子餐该怎
么吃、宝宝辅食该怎么搭配，
还会分享真实使用测评后的
好物推荐。

大大咧咧的阿娟，从备
孕开始就变得小心谨慎，给
宝宝买东西前都要经过多次
对比，再挑选。木子的使用

测评对她来说很有效。“从种
草到购买，再到提交订单，会
让我很安心。”她说，“但是每
个宝宝都有其独特性，有时
候种草到好物也会踩雷，就
当是给其他妈妈‘拔草’了。”

当然，育儿群里有些妈妈
是潜水党，不发言只是默默地
学习。不管是分享者，还是受
益者，育儿群里是一群斗志满
满的新生代家长。

育儿圈，年轻妈妈的“能量站”

一个人养娃很孤单。在当下信息时代，“群”成为妈妈们共享育儿经验的重要场所。
去年12月，90后谭谭升级成为一名鼠宝宝的妈妈，她与当月生产的其他几位妈妈，组建了一

个育儿群。目前，该群已有近两百人加入，分享育儿经验，分享好物，一起做正能量的成长型妈妈。

初为人母，妈妈们难免
会有些措手不及。这时，妈
妈们不仅需要获得抚养孩子
的经验，也需要一个发泄情
感的窗口。这时，一些宝妈
育儿群诞生了。

谭谭创立的鼠宝宝育儿
群就是其中之一。

在 医 院 孕 期 产 检 的 时
候，医生就给同月预产期的
准妈妈们建了一个群，方便

通知产检、分享信息。当时，
谭谭就是群里的活跃分子，
经常会分享一些孕期知识科
普，慢慢地被群友称为“学习
委员”。

去年 12 月初，谭谭顺利
产下一名男宝，群里的其他
准妈妈也陆续生产，准妈妈
们变成了真正的妈妈。但是
按照医院的规定，之前准妈
妈的微信群解散了。

“相识就是一种缘分，何
况我们的孩子更有缘分，出
生时间都差不多。”当时，有
妈妈感慨，舍不得群解散。

谭谭便提议，“要不我们
重新建一个群，继续成为我
们分享育儿经验、记录宝宝
成长的正能量群？”

建议得到其他妈妈的支
持，此后，一个新的妈妈育儿
群诞生。

由于激素下降等原因，
新手妈妈情绪不稳定，容易
被影响。

这一点，新手妈妈妮妮
深有感触。“生产完刚从医院
回家，孩子检查出黄疸过高，
需要住新生儿科。”尽管百般
不舍，但为了孩子的健康，妮
妮还是忍痛把孩子送到医院。

离开孩子的一个礼拜，妮
妮每天以泪洗面。原本以为
等孩子回家，心情会变好，但
妮妮仍觉得自己对不起孩子，
内心愧疚，逐渐变得抑郁。

直到有一次，妮妮在群
里看到另一位宝宝也因黄疸
高住进了新生儿科，但宝宝
的妈妈心态积极乐观。备受

鼓舞的妮妮开始和她交流，
释放出了压抑已久的情绪，
慢慢地也变回以前那个开朗
的妮妮。

在这个群里，妈妈们因
有类似经历，获得了情感共
振，她们似乎也找到了“同
盟”，成为她们勇往前行的能
量站。

从准妈妈们变成妈妈们

在分享中共同进步

获得情感共振

我对网上很多流行的说法都
不以为然，比如那句经常能见到
的“懂了很多道理却依然过不好
一生”。

咱们不必去追究这句话的初
始语境，因为在长时间的流传中，
它的含义已经变了，现在这句话
时常被用来嘲讽那些喜欢阅读思
考，但并没有过上优越生活的人，
在嘲讽者看来，你们这些喜欢琢
磨道理的人有啥了不起？读了那
么些书，明白了那么些道理，也没
瞅你过上多好的日子呀？也没见
你大富大贵呀？他们认为，道理
应该是一个让人获得额外收益的
东西，如果这个收益没有显现出
来，那道理就没啥价值，并非如
此，很多时候，道理的价值其实在
于避免损失，在于避免误入歧途，
在于拉高人生的下限。

比如，前两天我看到一篇社

会观察，是关于中国南方省份职
高的，其中有个细节我印象深刻，
说一个出身贫苦的女孩等到了中
考前才知道原来上高中是需要考
试的，可她之前从来没听人解释
过这事，大概率上来说，一个人不
准备中考就上不了高中，上不了
高中就上不了大学，再之后的人
生轨迹就会大为不同，“认真读书
才能有好前途”这个大多网友认
为人人皆知的道理，对于那个农
村女孩来说却是陌生的，她所在
的那个环境有一种风气，即认为
孩子到了一定岁数去刷碗打零工
就可以了，进修学业反倒是个遥
远而模糊的选择，这使得那个女
孩的命运在无意中被导向了一个
下行的轨迹，和那些进入高中最
后进入大学的同龄人比起来，她
很可能将迎来完全不同的人生，
而这一切在很大程度上，都在于

她受环境所限而陌生于一个“理
所当然”的道理。

在我看来，很多道理就好像
是身体的免疫系统，你意识不到
它的存在和运行，可它却已经融
入你的价值观里，无意中帮你回
避了诸多危险和麻烦，在人生岔
路口上帮你屏蔽了很多愚蠢的选
项，有些道理可能因为身边的人
都知道而被你视作理所当然，而
当一个来自陌生文化环境中的人
做出你完全无法理喻的行为并陷
入危机时，你才能通过对比明白
那些简单道理的意义。

懂很多道理能不能带来好的
人生？我认为是可以的，那为什
么总还是有人说懂了很多道理却
依然过不好一生呢？因为他们不
知道，在那些不懂道理而陷入困
境的人看来，道理带来的人生其
实已经很好了。 （@河森堡)

内容简介：
商人与商贸活动，是形塑现代社会的

重要力量之一。然而，既往的关于现代
社会如何诞生的叙述，基本是以“政治发
展史就是民主进步史”为解释框架的。
本书则突破既往叙事体系，创造了“零增
长秩序”和“正增长秩序”这一对范畴，用
以描述农耕文明和商贸文明，并且以这
一对范畴透视世界几千年的文明史，指
出王图霸业、千古英雄都不过是暴力游
戏的反复，人类步入现代社会，端赖商贸
带来“正增长秩序”。

本书认为，是商贸活动创造和蕴含
的“正增长秩序”，改变了我们的生活，
改变了历史的走向，也改变了人类的命
运。

为此，本书纵贯 3000 年，以商贸集
团与暴力集团的互相斗争、制约与利用
为主线，重述了从腓尼基人出现到迦太
基崛起，从罗马的崩溃到威尼斯的繁
荣，从汉萨同盟到粟特商人，从热那亚
商人远赴伊比利亚半岛，到荷兰商人对
抗西班牙帝国，再到威廉三世渡海使得
荷兰商贸秩序与英国国家力量结盟，这
一波澜壮阔的捍卫正增长秩序的大历
史，从而勾勒出现代文明中基础原则的
奠基过程。

“一个人只拥有今生今世是不够的，
他还应该拥有诗意的世界。”

人生实苦，汲汲于三餐温饱、养儿育
女，幸得还有那些无涉赚钱养家的爱好
拯救我们日渐庸碌的日常，如果，这些爱
好还有共同的圈子好友一同参与的话，
我相信，那便是王小波所说的那一个“诗
意的世界”

这里是《株洲晚报》全新打造的“圈
子”栏目，如果你身边也有这样的“圈子”
的话，请与18673399801（刘记者）联系，把
你的故事告诉我们，我们一起努力抵抗
这庸碌无聊的日常生活。
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书名：商贸与文明——现代世界的诞
生
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微言

懂了很多道理却依然过不好一生

株洲晚报融媒体记者/刘芳


