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节后“涨涨涨”
喜迎“开门红”
华锐精密大涨69.81%，欧

科亿大涨54.72%
株洲日报记者 廖喜张

株洲日报讯 3 月 1 日，春节后第 8 个交易
日，A股三大指数迎来大涨。株股军团表现抢眼，
红彤彤一片，尤其新上市的“小弟弟”华锐精密、
欧科亿，在节后 8个交易日里连续“涨涨涨”，为
投资者送上了丰厚的“开年红包”。

华锐精密连续2个交易日涨停
春节后第一个交易日，华锐精密的开盘价

还是 64.70 元/股，当天最低曾探底至 62.82 元/
股，这是其 2 月 8 日上市以来的最低价。当时可
能很少有投资者想到，之后的 5个交易日，这只
株洲的科创板次新股会以强势表现迎来“开年
红”：2月 19日，涨幅 8.28%；2月 22日，涨幅 6.5%；
2月 23日，涨幅 2.23%；2月 24日，涨幅 20%；2月
25日，涨幅 20%。

据统计，华锐精密节后累计大涨了 69.81%，
特别是 2月 24日、25日，连续收获“20厘米”涨停
板，吸引了众多投资者的关注。而同期 A 股步入
调整期，上证指数跌了 2.84%，深证成指跌了
6.92%，创业板指跌了 12.28%。

华锐精密是专业从事硬质合金数控刀片生
产的国家级高新技术企业。根据中国钨业协会
统计，2018 年、2019 年，华锐精密硬质合金数控
刀片产量在国内企业中均排名前三，其“顽石刀
具”品牌在第四届切削刀具用户调查中被评选
为“用户满意品牌”。

2020年 1月以来，国内外先后爆发新型冠状
病毒疫情，部分欧美、日韩高端数控刀片进口业
务受到阻碍。以华锐精密为代表的一批优秀的
国产刀具企业，凭借产品性能和服务优势，进一
步加速了对高端进口刀具产品的替代，实现了
经营业绩的持续增长。根据该公司业绩快报，
2020年度实现营业收入 3.12亿元，较上年同期增
长 20.60%；实现归属于公司股东的净利润 0.89
亿元，较上年同期增长 24.53%。

欧科亿8个交易日
累计上涨54.72%

同样深耕数控刀具领域、在科创板上市的
欧科亿，节后的表现也相当不错。继 2月 24日股
价大涨 12.49%后，2月 25日又上涨了 8.66%，2月
26日又大涨 8.18%，节后 8个交易日累计涨幅达
54.72%。

欧科亿是一家专业从事硬质合金制品和数
控刀具产品的研发、生产和销售，具有自主研发
和创新能力的高新技术企业。该公司负责人表
示，将紧紧抓住中国制造高质量升级机遇，借力
资本的力量，拓展扩能、加码研发，聚焦数控刀
具国产化和进口替代，推进产品结构向深加工、
系统集成方向升级，打造成为国内领先、国际知
名的数控刀具综合供应商和系统服务商。

2月 26日，欧科亿发布业绩快报，2020年实
现营业收入 7.02亿元，同比增长 16.45%；实现归
属于母公司所有者的净利润 1.07亿元，同比增长
21.54%。该公司解释，2020 年，完成新增数控刀
片产能的投产和数控刀具产品结构优化，依托
进口替代优势，业务发展迅速，实现了公司业绩
稳步增长。

宏达、旗滨股价一年大涨超1倍
除了“哥俩好”的华锐精密和欧科亿，株冶

集团节后表现也很不错，8 个交易日内上涨了
27.26%。

受益于经济复苏及通胀预期，有色金属价
格加速上行。株冶集团作为国内锌冶炼龙头、全
球第九大锌冶炼生产企业，股价连续上涨，2 月
19日、20日连续收获两连板。

2020 年以来，株冶集团全年产出锌超过 30
万吨，主产品“火炬牌”99.996%锌锭实现了稳定
产出，不仅创下建厂以来的质量最好水平，在国
内乃至世界锌冶炼行业也均位居前列。

宏达电子和旗滨集团也是株股俱乐部中备
受青睐的优质投资标的，虽然近期涨幅不明显，
但从去年 3 月 2 日至今，一年时间里，宏达电子
大涨了 160.7%，旗滨集团大涨了 176.9%，坚定持
有的投资者应该都有不错的回报。

据悉，宏达电子是国内军用钽电容器生产
领域的龙头企业，2020 年该公司非钽电容业务
也增长迅速，整体订单翻倍增长，其中发展规模
较大的 MLCC产品增幅超过 70%，电源模块类产
品增幅接近翻倍。

旗滨集团是国内浮法原片玻璃的龙头企
业，近年来积极布局电子玻璃、药用玻璃、光伏
玻璃。根据该公司业绩快报，2020年度实现总营
收 96.44亿元，同比增长 3.63%；实现归母净利润
18.32亿元，同比增长 36.03%。

神通光电有“神通”
株洲日报记者 廖明

早春时分，乍暖还寒，湖南神通光电科技有限责
任公司的生产车间里，已是一片热火朝天的忙碌景
象。

“往年的这个时候，都是生产淡季，但今年不一
样，忙不过来。”该公司总经理蔡永久介绍，开年的头
两个月，公司已经实现产值过亿元，目前各生产车间

“火力全开”，全力保障订单交付。
即便这样，现在公司计划的生产任务，最远的都

已经排到了 6月份。

汽车电线基本覆盖国产汽车品牌
神通光电的汽车电线生产车间里，2 万平方米的

生产区域仅有 30余名工人。但车间的出货区域，总有
生产打包好的线缆被源源不断地送上货柜，等待发
运。

“别看人不多，但每一条生产线都在满负荷生产，
订单已经排到了 5月份。”神通光电副总经理王泉指着
车间里的大小设备及不同的生产线介绍：“高度自动
化，只有个别环节需要人工，我们的生产设备、生产
线，在全省、全国范围来看，都是数一数二的。”

王泉介绍，仅这两年，神通光电在汽车电线生产
车间的设备上，已累计投入近 4000万元。

除开设备上的大手笔投入，神通光电在电线原材
料——铜的选择上，更是优中选优。

“今年铜的价格一路飞涨，但我们仍然坚持用最
好的。”王泉介绍，先进的生产设备，优质的生产原料，
赋予了其汽车电线一贯的高品质。

从一捆捆打包封装好的电线上，可以看到“北汽”
“东风”“柳汽”“陕汽”“福田”等众多整车生产企业的
名字。一段时间后，这些电线将被装配到上述车企的
各型车辆上。

“就一辆汽车来说，老百姓关注和熟知的，可能就
是发动机等几大件，但鲜为人知的是，一辆汽车里，各
类电线加起来，总长接近 8000米，相当于人体的血管
和神经，不显眼但同等重要。”王泉介绍，目前，神通光
电生产的汽车电线，已基本覆盖各个品牌的国产汽
车。

神通光电的目标，远不止于此。
“我们已经在跟大型的合资及外资车企谈合作，

神通的汽车电线，很快会进入更高端的合资品牌汽车
市场。”王泉介绍，进入合资品牌及外资品牌供应体
系，门槛更高、标准更严，但“神通光电有这个实力”。

特种电线电缆大单连连
汽车电线车间的旁边，是神通光电的特种电缆生

产车间——大型天车、钢轨、手臂粗细的电缆、比人高
的线盘，入眼所见即能稍稍理解“特”在何处。

指着一条从车间顶端二楼延伸下来的生产线，蔡
永久介绍：“这是中压电缆生产线，填补了株洲电缆行
业的空白，第二条生产线也将在年中上线。”

拿出手臂粗细的电缆，蔡永久说：“这是防火电
缆，可以保证火灾发生后的 3小时里正常供电，掌握这
项技术的，全省也仅神通光电一家。”

握有“独门绝技”，神通光电的特种电线电缆业务
风生水起。

去年以来，该公司先后中标南京地铁、合肥地铁、
杭州地铁、珠海铁建大厦等项目，同湖南天禹安装签
订 5000 万元的定向采购战略合作协议，与市国投集
团、城发集团、市地产集团以及新芦淞集团签订采购
框架协议，今年又中标中铁城建相关项目，成为中建
五局信合地产指定供应商，与新城控股签订 2亿元意
向合同……

“电线电缆的订单已经排到 6月份了。”
蔡永久介绍：“新基建的进程中，电线电缆
是刚需，我们面对的是万亿级的市场。”

此外，跟随“一带一路”，神通光电已经
开始着手布局海外市场，缅甸、泰国、柬埔
寨、印度尼西亚等国，都有项目在洽谈对接
中。
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今年，是我国实施“十
四五”规划的开局之年，在
疫情有效防控的背景下，
快速反弹的中国经济正成
为拉动全球经济的引擎。
与此同时，全球疫情存在
反复风险，全球化发展面
临挑战，产业链分工面临
重构，全球政经格局依然
复杂多变，外部环境不确
定性、不稳定性仍然较大。

有压力才会有动力，
有挑战才会有应对挑战的
办法。面对机遇和挑战，株
洲企业快速反应、积极行
动，在抢抓新一轮发展机
遇中快人一步。这不，才刚
刚开年，但株洲已有企业
进入了生产连轴转的高频
阶段。

展望2021年，我们信
心满满。

株洲日报记者 高晓燕
通讯员/何庆文

“复产？春节期间我们一直没有放假休
息过。因为订单太多，现在员工都是主动加
班加点。”2 月底，走进株硬集团生产区，迎
面碰上刚刚换班准备休息的员工，依然神
采奕奕。

去年底以来，株硬集团订单呈现爆发
式增长，形势一片大好，生产车间日夜赶
工，依然无法满足订单需求。

在手订单已排期半年后
株硬集团钻头合金事业部，是集团矿

用 硬 质 合 金 专 业 生 产 单 位 。其 拳 头 产 品
YK05球齿，主要应用于坚硬、复杂岩层的开
采，在国内无论是产品技术还是市场份额，
都占据绝对第一。

进入生产车间，眼前所见，是一排排整
齐的全自动化生产设备。干净整洁的生产
车间里，仅有少数操作工人，正在整齐有序
地生产。

在几台压力机前，几名工人正忙着操
作。这里，是生产硬质合金的第二道主要工
序。自动化程度颇高的压力机，将混合好的
碳化钨粉和钴粉压制成型，再送入下一工
序进行烧结。

“原来要 1 个工人操作 1 台设备，现在 1
个工人可以同时操作 6 台。”株硬集团钻头
合金事业部总经理邹德良介绍，目前钻头
合金生产车间的压制自动化程度已经达到
了 70%，劳动生产效率较从前提升 4 倍以
上。

今年 1月至 3 月，株硬集团仅钻头订单
就同比增长达到 60%，目前在手订单生产
排期已到 6月份以后。

“我们已经通过调整生产排序、合理安
排班期等方式提升产能，但仍然无法满足。
当前产线已在超负荷生产，感觉每天都在

挑战产能新极限。”邹德良说，以往，年初销
售员都是被派往各地签订新单，今年则完
全不是，主要是为客户做服务，“解释一下
我们为什么不能尽早交货，实在是产能不
允许。”

为此，株硬集团钻头合金事业部已经
启动了产能提升计划，签订了关键设备采
购订单，同时也将对后端工序继续进行自
动化改造，预计年内可实现产能提升 30%，
整体生产效率在现有基础上再次提升 20%
以上。

关键核心技术取得重大突破
如何将优势产品始终保持技术领先

性？去年，株硬集团组织专门研发团队对
YK05 球齿进行了升级技术攻关，实现了耐
磨性、韧性的“双高”提升，产品使用寿命提
升了 30%以上，“我们是十年磨一剑，关键
核心技术的重大突破，使新产品至少可以
领先 5年以上。”邹德良自豪地感慨道。

新一代 YK05 球齿，于去年小批量投入
市场使用后，又于去年底成功走进海外市
场，在欧洲客户手中，与国际顶尖企业的同
类产品“同台竞技”，经历了三轮产品试验。

“前不久，经客户反馈，我们的钻头产品，技
术指标已经超过了国际顶尖企业。”邹德良
有些兴奋地说。

更重要的是，这次研发，不仅实现了产
品升级，还解决了硬质合金行业一项共性
技术难题。

耐磨性和韧性，在硬质合金生产中是
两个此消彼长的指标，具备高耐磨性的产
品，往往韧性相对会有所降低。此次，株硬
集团已经掌握了“双高”提升的关键技术，
有望推广至其他产品中。

“瞄准世界一流”，是株硬集团在全球
竞争中为企业立下的坐标。在科技创新与
市场开拓的双轮驱动中，株硬集团不断发
挥核心技术优势，正在更多领域赶超先进。

株洲日报记者 易蓉

开年即冲刺。
3月 1日，位于天元区的湖南德通物流有

限责任公司（以下简称德通物流）里一片热火
朝天，一批来自麦格米特、欧格瑞等公司的产
品正在装车，准备发往深圳、浙江等地。

“大年初七就被企业催着开工了，1月份
的业务量就达到 300万元。”德通物流负责人
李卫告诉记者。2020年，一场疫情让不少企
业遭受重创，但主营快运、大票零担、整车物
流的德通物流却跳出了圈外，业绩还获得了
50%的增长，这是公司前所未有过的成绩。

在他看来，眼下，是最具挑战的一年，也
是最有希望的开始。

疫情之下，难得的50%逆势增长
这种开年即繁忙的开局，德通物流从去

年就开始了。
2020年 2月初，正是疫情爆发期，作为全

市首家开业的物流公司，德通物流从去年农
历大年初六开始，一方面忙着给企业客户送
84 消毒液、口罩等防疫物资，一方面则忙着
给企业产品装车送货。

与疫情赛跑。快运，首先就是要快。
“疫情期间，麦格米特公司生产了一批呼

吸机，需紧急从深圳送往武汉火神山医院，我
们不到 18个小时便送到目的地，如此往返送
了两三次货。”李卫说。

和很多行业一样，一场疫情让不少物流
企业遭受重创，很多小型物流公司倒闭了。
而正是这种“今发明至”的快运服务，让德通
物流在疫情冲击下生存了下来，而且还活得
不错。

公司成立 10余年，从快递起家到如今主
营园区企业快运业务，2020 年，德通物流迎
来了前所未有的逆增长——业绩同比上升
50％，为此，公司去年增加采购了 16 米长的
挂车 2 台，7.6 米的挂车 3 台，4.2 米的货车 14
台，规模扩张明显。

尤其，该公司开通的株洲直达广东、珠三
角专线，往返点对点的快运服务，复工复产
后，物流快运市场的需求迅增，防护品、医疗
器械、生活日用品等都在一辆辆飞奔的货车
上得到周转，北汽、长城电子、麦格米特等天

元区多数企业产品都搭上了德通物流的货
车。

争取省内首家区域性股权市场挂牌
2021年，德通物流的业绩预计同比增长

将不低于 40％。
在李卫看来，这两年，不是一个好年景，

但是一个好年份。作为一个新十年的开启之
年，一场疫情，加速了行业的优胜劣汰，也让
从业者恢复理智，“务实”的创业者更倾向于
沉下心来思考，过去的规模原始积累的过程，
最终给企业留下了什么？那些能够穿越周
期、穿越不确定性的竞争要素成为接下来市
场竞争的壁垒。

因此，2020年，更像是一个分水岭，真正
有能力的企业从此时开始埋下高速增长的伏
笔。在零担快运赛道上，德通物流关于服务
的比拼也从来没有消停过。

“除了株洲直达珠三角的快运线路，目前
还开通了华东线，即株洲直达上海、浙江、江
苏等地。”李卫介绍。

对企业而言，“价格战”的效果立竿见影，
但这种价格战如今还能否烧出有效规模值得
怀疑。在这一点上，李卫认为，只有能够拼到
一个车上，帮你提高车的毛利、降低成本的规
模才是有效规模。

与此同时，规模的增长，对于企业整体的
组织管理、运营体系都是考验。在规模之下，
企业能否形成一套有效的组织、管理、运营能
力，是影响企业品质、时效、成本等的核心因
素。

预计今年 4 月份，德通物流将入驻自己
的 新“ 大 本 营 ”—— 天 元 区 高 科 科 创 园 内
2700平方米的新厂房，同时也将构建起德通
物流的“航母”。

“此前，德通物流在东莞、佛山、株洲三地
分别成立了 3 家公司，目前正在着手进行整
合，成立德通物流集团，将原先 3家公司改成
旗下 3家子公司，再新成立一家运输子公司，
随后再进行股改，争取在湖南省区域性股权
市场挂牌上市。”李卫说，“而且利用股改的外
部压力，让公司财务规范、运营规范，打造德
通的企业文化与价值观，把与公司共同成长
的核心员工纳入公司股东，做到共创、共赢、
共享。”

今年株硬球齿产能将扩增30%

50%增长！一家物流公司的“逆增”之路
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